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aditivi pentru betoane, tocrete si mortare;
sisteme de reparatii,
protectii si consolidari in constructii;
membrane PVC, sigilanti si adezivi

Bancile cauta solutii de finantare pentru sectorul

Reprezentantii Asociatiei Roméne a Antre-
prenorilor in Constructii (ARACO) s-au
intalnit cu oficialii Consiliului de Admi-
nistratie al Asociatiei Roméane a Bancilor
(ARB) pentru a analiza, in comun, un
pachet de propuneri pentru stabilirea
unor solutii viabile care sa raspunda
cerintelor societatilor de constructii in
contextul economic actual. "Din dezba-
teri s-au desprins obiectivele colaborarii
viitoare care vizeaza, in principal, identifi-
carea de madsuri pentru revitalizarea credi-
tarii pentru sectorul de constructii. Pentru
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concretizarea obiectivelor s-a convenit
constituirea unor comisii de lucru comune,
la nivel de experti, care sa detalieze propu-
nerile facute si sd identifice solutiile
optime pentru imbunatatirea activitatii’,
a precizat Radu Gratian Ghetea, presedin-
tele ARB. Cele douad institutii au convenit sa
continue examinarea propunerilor formu-
late in comun si sa aiba in vedere adop-
tarea unor masuri capabile sa contribuie la
cresterea gradului de incredere intre parti
si la imbunatatirea mediului de afaceri din
Romania.

LEASINGUL DE ECHIPAMENTE
PENTRU CONSTRUCTII
S-A DIMINUAT CU 87%

Piata romdneasca de leasing s-a dimi-
nuat anul trecut cu 72% fata de 2008,
la 1,33 miliarde euro, in functie de
valoarea bunurilor finantate, se arata in
datele comunicate de Asociatia Societa-
tilor Financiare - ALB Romania. In aceste
conditii, segmentul echipamentelor
pentru constructii a inregistrat un regres
de 75,9%, la 261,16 milioane de euro.

constructiilor

In 2008, finantérile de echipamente au
totalizat 1,082 miliarde de euro. In 2009,
finantarile acordate in sistem leasing s-au
indreptat catre diverse domenii, astfel
ca 20% din total (261 milioane de euro)
au vizat echipamentele, 17% sectorul
imobiliar (233 milioane de euro) si 63%
segmentul transporturilor (839 milioane
de euro). "Din finantarea categoriei echi-
pamentelor, constructiile detin o cotd
de 22%, in coborare cu 87% fatd de anul
2008, celelalte niveluri procentuale fiind
de: 8% in sectorul IT si software, 8% in
industria metalurgica, 4% in cea alimen-
tard, 5% pe segmentul medical, 9% in
agriculturd, 3% in industria de prelu-
crare a lemnului, 4% in industria chimica
$i 37% in alte domenii", au declarat repre-
zentantii ALB Romania. Interesant este
faptul cd, in 2008, domeniul constructiilor
avea o pondere de 48% in totalul leasin-
gului pentru echipamente. Pe de alta
parte, activitatea de leasing imobiliar s-a
contractat in 2009 cu 33,9%, ajungand la
232,65 milioane de euro, fatad de nivelul de
351,84 milioane de euro din anul anterior.
Finantarea sectorului imobiliar este domi-
nata de categoria cladirilor industriale si
comerciale, cu un total de 36%, si de cea
a spatiilor de birouri din clasele A, B si C,
cu 26%. In schimb, finantarea terenurilor
reprezinta 4%, in timp ce 34% constituie
cota care revine hotelurilor, sectorului
rezidential si blocurilor de locuinte.
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ACTUALITATEA INTERNA
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Recesiunea continua pe piata autohtona de constructii

Ultimele date furnizate de Institutul National de Statisticd, dar si
buletinul de conjuctura elaborat de specialistii Bancii Nationale a
Romaniei, releva faptul ca domeniul constructiilor se confrunta, in_
continuare, cu scdderi semnalate pe toate palierele de activitate. "in
ianuarie 2010, volumul lucrarilor de constructii (serie bruta) a scazut
fatd de luna decembrie 2009 cu 64,5%, deprecierea fiind evidentiata
la toate elementele de structurd, astfel: lucrdri de reparatii capitale
(-71,6%), lucrdri de constructii noi (-64,3%) si lucrdri de intretinere si
reparatii curente (-61,7%)', consemneaza INS. Acest regres este, de
fapt, un efect al diminudrii accentuate a investitiilor realizate in 2009
in sectorul de profil din Romdnia. Valoarea fondurilor directionate
catre lucrdri de constructii a insumat anul trecut 33,37 miliarde lei, in
scddere cu 86,2% fatd de 2008. Potrivit opiniilor exprimate de agentii
economici din domeniu in cadrul unui sondaj al INS, este de asteptat
ca scdderea activitdtii sd se mentind pdana in luna aprilie a.c. Aceeasi
idee este sustinuta si de oficialii Bdncii Centrale, care previzioneaza

caa

activitatea din constructii se va restrdnge, in continuare, insa

ameliorarea soldului conjunctural negativ releva probabilitatea
apatritiei unei temperdri de ritm”. De asemenea, potrivit BNR,
perspectivele corespunzatoare domeniului constructiilor se vor

mentine pentru o perioadd mai indelungata”.

ey

LUCRARILE DE INTRETINERE
SI REPARATII CURENTE AU
FOST PREPONDERENTE

Expertii Institutului National de Statis-
tica au dat publicitatii, de curand, comu-
nicatul intitulat "Situatia lucrdrilor de
constructii in luna ianuarie 2010". Anali-
zand documentul respectiv, se poate
observa faptul ca volumul lucrarilor
de constructii in intervalul analizat a
scazut fata de luna anterioard, atat ca
serie brutd, cat si ca serie ajustatd (in
functie de numarul de zile lucratoare si
de factorul sezonier) cu 64,5%, respectiv
cu 6%. In raport cu luna ianuarie a
anului 2009, s-a constatat un regres
de 12,4% (ca serie brutd) sau de 12,6%
(ca serie ajustatd), ceea ce inseamnd ca
sectorul de profil se afld, inca, in rece-
siune. "In ianuarie 2010, volumul lucra-
rilor de constructii (serie brutd) a scazut
fatd de luna decembrie 2009 cu 64,5%,
deprecierea fiind evidentiata la toate
elementele de structurd, astfel: lucrari
de reparatii capitale (-71,6%), lucrari
de constructii noi (-64,3%) si lucrari de
intretinere si reparatii curente (-61,7%).
Luand in considerare principalele tipuri
de constructii, se remarca diminuari
la constructiile ingineresti (-65,1%), la
cladirile nerezidentiale (-64,4%) si la
imobilele rezidentiale (-62,7%)", se arata
in comunicatul INS. Totusi, ca serie ajus-
tata, valorile sunt diferite, intrucat repre-
zintd o estimare a efectului numarului
de zile lucratoare diferit de la o lund la
alta si a efectului calendarului (perioa-
dele de sdrbatori religioase sau natio-
nale), precum si o corectare a valorilor
extreme (schimbari de nivel ocazionale,
tranzitorii sau permanente) si interpo-
larea valorilor lipsa. Astfel, in luna ianu-
arie 2010 (comparativ cu decembrie
2009), s-a inregistrat o scadere de 6%
a volumului lucrérilor de constructii,
repartitia cotelor de contractie sau a
celor ascendente pe elemente de struc-
turd fiind urmatoarea: lucréri de repa-
ratii capitale (-21,5%), constructii noi
(-7,8%), proceduri de intretinere si repa-
ratii curente (+5,5%). In functie de tipo-
logie, volumul lucrérilor de constructii
a sporit cu 0,4% la cladirile rezidentiale,
in timp ce la cladirile nerezidentiale
si la constructiile ingineresti a scazut
cu 12,3%, respectiv cu 5,4%. in acelasi
document, se mai subliniaza faptul ca,
n ianuarie a.c. (fata de luna corespunza-
toare a anului precedent), ca serie bruta,
volumul lucrarilor de constructii a scazut
cu 12,4%. "Pe elemente de structura,
s-au consemnat declinuri la lucrdrile de
reparatii capitale (-29,2%) si la cele de
constructii noi (-29,1%), insé procedeele
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de intretinere si reparatii curente au fost
preponderente, majorandu-se, ca volum,
cu 82,4%. In functie de tip, volumul
lucrérilor de constructii a scazut astfel:
cladiri rezidentiale (-42,4%) si imobile
nerezidentiale (-28,4%), dar declinul a
fost compensat partial de o sporire pe
segmentul  constructiilor ingineresti
(+16,3%). Luand in considerare aceeasi
bazéd anuala de calcul, dar ca serie ajus-
tata, s-a constatat ca in luna ianuarie
2010 volumul lucrérilor de constructii
a scazut cu 12,6%. Din punct de vedere
structural, un regres semnificativ s-a inre-
gistrat atat la lucrarile de constructii noi
(-30,9%), cat si la cele de reparatii capi-
tale (-28,4%). In schimb, numarul lucra-
rile de intretinere si reparatii curente a
crescut cu 75,3%. Pe tipuri de constructii,
indicatorul analizat s-a diminuat la cladi-
rile de locuit (-42,3%) si la cele nerezi-
dentiale (-28,1%), in vreme ce pentru
constructiile ingineresti (inclusiv cdi de
comunicatii terestre, constructii hidro-
tehnice si subterane, linii de transport al
energiei electrice etc.) volumul lucrarilor
a sporit cu 15,4%.

PREVIZIUNI SUMBRE PENTRU
MARTIE $I APRILIE

Pentru lunile martie si aprilie 2010, mana-
gerii celor 1.258 de firme de constructii
care au raspuns unei analize a Institu-
tului National de Statistica, intitulata
"Tendinte in evolutia activitatii econo-
mice", indica o scadere atat a volumului
productiei (sold conjunctural -22%), cat
si a stocului de contracte si comenzi (sold
conjunctural -22%) din domeniul specific.
De asemenea, acestia au semnalat o noud
reducere a numarului de salariati atat a
celui total (sold conjunctural -29%), cat
si pe grupe de marime a intreprinderilor.
Analizand pretul lucrarilor de constructii,
se preconizeaza o relativa stabilizare a
acestora (sold conjunctural -1%). In cele-
lalte domenii economice, persoanele
respondente au fost ceva mai optimiste,
sustinand ca in intervalul analizat se vor
consemna tendinte de scadere mode-
ratd a activitatii in industria prelucra-
toare, sectorul de comert cu amanuntul
si in sfera serviciilor (solduri conjunctu-
rale cuprinse intre -3% si -16%). Dar, din
punct de vedere al concedierilor, repre-
zentantii companiilor din sectorul privat
sunt nevoiti sa recurgd, in continuare,
la aceastd mdsura de reducere a costu-
rilor. Practic, toti factorii de decizie indica
disponibilizari de proportii in industrie
(diminuare de 16% a numarului anga-
jatilor), comert (-10%) si servicii (-13%),
precum si cresteri de pret la produsele
realizate.

DEPRECIERE DE 86% A
INVESTITIILOR, IN 2009

Valorea investitiilor realizate in lucrarile
de constructii noi din Romania in 2009
a insumat 33,37 miliarde lei, in scadere
cu 86,2% fata de anul anterior, conform
datelor INS. Acestea au reprezentat 53,4%
din suma alocatd pentru investitiile in
economia nationala (62,5 miliarde lei).
Recesiunea acutd inregistrata de dome-
niul constructiilor in 2009 a fost confirmata
si de diminuarea valorii lucrdrilor speci-
fice cu 8,5%, pana la o valoare de 48,4 mili-
arde lei, in timp ce volumul activitétilor
de pe santierele din Romania a scazut cu
13,6%. Astfel, dupa cativa ani in care piata
constructiilor a reprezentat motorul cres-
terii economice, in 2009 a avut cea mai
mare pondere in recesiunea economica.
Investitiile alocate anul trecut in utilaje
si mijloace de transport au totalizat 23,3
miliarde lei, consemnand, de asemenea,
o depreciere anuald de 54,5%. in ceea ce
priveste datele disponibile pentru ultimul
trimestru din 2009, volumul investitiilor in
lucrarile de constructii noi a insumat apro-
ximativ 10 miliarde lei (-77,4% fata de cel
de-al patrulea trimestru din 2008), repre-
zentand 22,6% din totalul investitiilor reali-
zate in economia din Romania.

PESTE 60.000 DE LOCUINTE
FINALIZATE ANUL TRECUT

Anul trecut au fost finalizate 61.101 de
locuinte, cu 3.313 unitati mai putine fata de
2008, aratd informatiile INS. Din punct de
vedere al mediilor de rezidentd, in analiza
constructiei de unitati locative noi se
evidentiaza o crestere a ponderii celor din
mediul rural (50,4% din total), urmandu-se
tendintele din 2008. Repartitia pe fonduri
de finantare a proiectelor finalizate releva
faptul ca numarul apartamentelor reali-
zate din surse private a scazut (-4.545 de
locuinte), iar al celor executate din bani
publici s-a majorat cu 1.232 de unitati.
Distributia in profil regional atesta o dimi-
nuare a numarului locuintelor finalizate in
aproape toate zonele tarii, cele mai impor-
tante scaderi fiind raportate in Bucuresti -
lifov (-1.414 unitati), Nord-Vest (-1.386) si
Centru (-1.298 de locuinte). Cresteri au fost
inregistrate in regiunile: Sud-Muntenia
(+733), Nord-Est (+318) si Sud-Est (+286).

REDUCERE CU 46% A
NUMARULUI DE AUTORIZATII
DE CONSTRUIRE

In lunaianuarie a.c. au fost emise un numar
de 2.251 de autorizatii de constructie
pentru locuinte, in scadere cu 46,1% fata
de luna ianuarie 2009, conform datelor

INS. In acelasi timp, numarul autorizatiilor
pentru cladiri rezidentiale a fost de 1.904,
in scadere cu 23% fata de luna similara
din 2009. Cele mai multe dintre acestea,
respectiv 64%, au vizat realizarea de locu-
inte in mediul rural. Distributia in profil
regional evidentiaza o diminuare a numa-
rului de autorizatii de construire elibe-
rate pentru cladiri rezidentiale reflectata
in toate regiunile de dezvoltare. Astfel,
cele mai mari scaderi au fost inregis-
trate in zonele Sud-Muntenia (-116 auto-
rizatii), Sud-Est (-104 autorizatii), Nord-
Vest (-94 autorizatii) si Bucuresti-lifov (-93
autorizatii).

PRETURI STABILE $I_
REGRES AL ACTIVITATII
PANA IN LUNA APRILIE

La finele lunii februarie, analistii Institutului
National de Statistica au definitivat docu-
mentul intitulat "Tendinte in evolutia acti-
vitatii economice in perioada februarie-
aprilie 2010", care include estimari enun-
tate de 2.070 de agenti economici (din
care 1.258 de manageri ai unor firme de
constructii). Potrivit acestora, in inter-
valul februarie-aprilie a.c. se va inregistra
o scadere a activitatii in raport cu cele trei
luni anterioare. "Scaderea va fi vizibild atat
in ceea ce priveste indicatorul de volum
al productiei (sold conjunctural -22%),
cat si al stocului de contracte si comenzi
(acelasi sold conjunctural). Factorii de
decizie ai companiilor din bransa previzio-
neaza si o diminuare a numarului de sala-
riati atat pe total (sold conjunctural -29%,
cat si pe grupe de marime a intreprinde-
rilor. In ceea ce priveste preturile lucra-
rilor de constructii, se preconizeaza o rela-
tiva stabilitate a acestora (sold conjunc-
tural -1%)", precizeazi oficialii INS. In acest
context, se poate observa cd, pana in luna
aprilie a.c,, este exclusa o inversare a tren-
dului descendent pe care s-a inscris piata
nationald de constructii si domeniile
conexe, unul dintre cele mai grav afectate
segmente fiind cel al materialelor utilizate
la edificarea cladirilor (inclusiv bransa de
tamplarie termoizolantd). Este posibil ca
situatia sa se stabilizeze in a doua juma-
tate a anului in curs, insa - deocamdata -
nu existd niciun semnal care sa indice relu-
area fluxului de contracte si comenzi.

ATENUARE A DECLINULUI
SEZONIER IN CONSTRUCTII,
SEMNALATA DE EXPERTII BNR

Recent, oficialii Bancii Nationale a Roma-
niei (BNR) au dat publicitétii buletinul de
conjunctura al acestei institutii pentru luna
februarie, in cadrul caruia se precizeaza
ca, in sectorul de constructii, influenta
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nefavorabild a factorului climatic se va
diminua in comparatie cu intervalul ante-
rior. "Activitatea din constructii se va
restrange si in continuare, insa ameliorarea
soldului conjunctural negativ releva proba-
bilitatea aparitiei unei temperari de ritm.
Perspectivele corespunzatoare domeniului
analizat se vor mentine pentru o perioada
mai indelungata, in conditiile in care esti-
mari similare au fost formulate si in cazul
portofoliului de comenzi". Potrivit docu-
mentului citat, variatia stocului de produse
finite ar fi fost egala cu zero in luna februarie,
ceea ce denota faptul ca acest indicator
este stabil si adaptat la contextul economic
actual. "Majoritatea managerilor compa-
niilor ce au ales sa dea curs sondajului
de conjunctura elaborat de BNR (in total,
420 de firme din industrie si constructii)
mentioneaza ca principala influenta nega-
tivd asupra activitdtii este reprezentatd de
restrangerea cererii (tendinta semnalata

de 45% dintre firmele industriale si de
60% dintre cele specializate pe segmentul
constructiilor). Un impact limitativ continua
sa exercite si blocajul financiar, acest factor
avand o incidenta mai mare in constructii -
cu o pondere a raspunsurilor de 32%, fata
de 19% in industrie. Alti factori negativi
sunt constituiti de nivelul ridicat al ratelor
dobanzilor bancare, evolutia cursului de
schimb si insuficienta materiilor prime.
Disponibilizérile de personal au continuat
si in luna februarie, insd nu este exclusa o
ncetinire a acestui proces, avand in vedere
atenuarea substantiala a valorilor nega-
tive ale soldurilor conjuncturale aferente.
In ambele sectoare economice, pretu-
rile de productie vor consemna variatii
nesemnificative, in conditiile in care soldu-
rile opiniilor se situeaza foarte aproape de
zero, iar stabilitatea indicatorului este anti-
cipatd de 86% (respectiv 94%) dintre mana-
gerii intervievati. La capitolul investitii, cele

ACTUALITATEA INTERNA

mai probabile actiuni de acest gen se vor
semnala in industria mijloacelor de trans-
port si in cea metalurgicd, a constructiilor
metalice si a produselor din metal (solduri
conjuncturale: +33%, respectiv +36%), in
timp ce reduceri semnificative se intrevad
pe segmentul materialelor de constructii si
in alte domenii industriale (solduri conjunc-
turale cuprinse intre -35% si -57%), se mai
arata in raportul BNR.

CE ASTEPTARI SALARIALE AU
ANGAJATII DIN CONSTRUCTII

Peste jumatate (54%) din agentii de vanzari
din constructii estimeaza ca salariul lor va
ramane la acelasi nivel ca in anul trecut, in
vreme ce 16% se asteapta la o scadere in
2010, arata IBC Focus, o companie de moni-
torizare a pietei locale a constructiilor. Toto-
datd, 22% din responsabilii de vanzari inter-
vievati estimeazd o scadere a salariului cu

cel putin 5% in primele sase luni ale anului,
in comparatie cu perioada similara a lui
2009. De asemenea, 67% din respondentii
sondajului apreciaza ca salariul din primul
semestru va ramane la fel ca anul trecut. In
schimb, aproape jumatate (46%) din inter-
vievati se asteapta la o crestere a targetului
de vanzari in primul semestru, in vreme ce
41% cred ca vor trebui sé vanda la fel de
mult ca anul trecut. In functie de indus-
tria si de marimea companiei in care acti-
veaza, castigurile lunare ale unui director de
vanzari pornesc de la 1.500 - 2.000 de euro
si pot depasi 5.000 de euro. Potrivit datelor
din decembrie 2009 ale Institutului Nati-
onal de Statistica, castigul salarial mediu
net din constructii se ridica la 1.215 lei (290
euro). Studiul a fost realizat in perioada 4-15
februarie 2010, pe un esantion de circa
100 de specialisti in vanzari si marketing
si administratorii de companii din sectorul
constructiilor.
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Piata de zidarie va resimti criza siin 2010

Industria materialelor de constructii, dacd ne referim strict la
segmentul de piata al producdtorilor de ziddrie (cdrdmida si BCA),
va resimti efectele crizei economice si in 2010, nefiind exclus ca acest
an sd fie mai greu decdt 2009, este de pdrere directorul general

al holdingului Macon Deva si director executiv al Asociatiei Pro

BCA, Marius Marin. "2010 va fi un an mai prost decdt 2009 pentru
producdtorii de materiale de constructii. Primul semestru este o
combinatie intre criza economica si vremea nefavorabild pentru
constructori'; a afirmat directorul Macon Deva. Reprezentantii
asociatiei PRO BCA spun cd sectorul de profil a consemnat in 2009

o scddere de 30% a volumului comenzilor. "Anul 2009 a fost marcat
de o cerere oscilantd de materiale de constructii. In prezent, pe
segmentul de BCA se inregistreaza scdderi de aproximativ 30%-35%
in volum. Piata imobiliara a suferit un blocaj, din cauza dificultdtilor
intdmpinate in obtinerea finantdrilor. Speram ca anul 2010 sd
aduca o atmosfera mai optimistad, cel putin in al doilea semestru.
Pentru o deblocare reald a economiei este nevoie de implicarea
activa a statului in sustinerea sectorului constructiilor, de investitii
in infrastructurd si de accesarea si utilizarea eficientd a banilor

i

europeni', considerd, la randul sau, Marius Dragne, marketing
manager Xella Baustoffe South-East Europe.

PRODUCATORII DE CARAMIDA
SIBCA ASTEAPTA NOI
CORECTII ALE AFACERILOR

Potrivit reprezentantilor asociatiei PRO
BCA, in 2009 piata de zidarie (caramida
si BCA) s-a diminuat cu 30% in volum,
iar pentru anul in curs se previzioneaza
o scadere cu pana la 10% a acestuia.
Ca urmare a acestei situatii, se apre-
ciaza cad unele companii din domeniu
ar putea sa intre in insolventa. Situatia
s-a regasit si in 2009, cand producétorul
de BCA Ecoblock din judetul Constanta
(cu o cotd de piata de 6%), a intrat in
insolventa. "Supravietuirea compani-
ilor dupd anul 2010 depinde de un bun
management al resurselor, de eficienti-
zarea costurilor si posibilitatile de redu-
cere a marjelor de profit. In lipsa unei
strategii pe termen mediu si lung care
sa fixeze domeniile prioritare pentru
economia romaneascd in urmatorii 5-10
ani, continudm sa ne derulam activi-
tatea intr-un cadru economic si legis-
lativ in continua schimbare, fara posi-
bilitatea de a ne putea fundamenta si
urmari propriile strategii’, a declarat
Marius Marin, director general al Macon
si director executiv al Asociatiei Pro BCA.
Totodata, producatorii de BCA sustin
ca solutia pentru cresterea veniturilor
bugetare nu este aplicarea de noi impo-
zite si taxe sau majorarea celor exis-
tente, ci o atenta supraveghere a activi-
tatii firmelor si aplicarea masurilor care
se impun in cazul nerespectarii obliga-
tiilor. "Sunt necesare masuri urgente
pentru modificarea cadrului legislativ
existent care sa prevada clar ca emiterea
de instrumente de platd fara acoperire
reprezinta o infractiune. Intrarea volun-
tara in insolventa trebuie, de asemenea,
reglementatd din punct de vedere legis-
lativ, pentru a determina limitarea
acestui fenomen, si nu incurajarea lui’,
sustin oficialii PRO BCA.

PATRONAT PENTRU
SUSTINEREA COMPANIILOR
DIN DOMENIUL DE PROFIL

Pana la sfarsitul anului in curs asociatia
PRO BCA se va transforma in patronat
si va negocia contractele colective de
muncéd din industrie. "Factorii guver-
namentali nu trateazd cum trebuie
relatia cu patronatele. De exemplu,
pentru programul Prima Casa 2 nu
a fost consultat nici un patronat din
constructii si in fiecare saptamana mai
veneau cu o idee', a precizat Marius
Marin. Pro BCA afirma ca plafonul de
garantare trebuia sa fie de 80.000-
100.000 de euro, in loc de 70.000-75.000
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de euro, iar locuintele ANL nu trebuiau
introduse in acest program, pentru a
impulsiona constructia de locuinte noi.
Pro BCA, ce detine 70% din piata speci-
ficd (cu o valoare de circa 200 milioane
de euro), reuneste companiile Macon,
Celco, Soceram, Ecoblock, Somaco Grup
Prefabricate, Xella Ro si Alba Aluminiu.

CELCO SI-A DIMINUAT CIFRA
DE AFACERI LA APROAPE
105 MILIOANE LEI

Compania Celco, din Contanta, a inre-
gistrat anul trecut o cifra de afaceri de
104,8 milioane de lei (24,7 milioane de
euro), in scadere fata de nivelul de 114,8
milioane de lei realizat in 2008 (31,1 mili-
oane de euro). "Marja bruta de profit a
fost de 32% anul trecut (33,4 milioane
de lei). Cel mai important declin a avut
loc in trimestrul al patrulea’, a declarat
Nicolae Dusu, presedinte al societatii.
Pentru acest an, se preconizeaza cd
afacerile societdtii se vor diminua cu
10% (in ritmul pietei de BCA). Capaci-
tatea anuald de productie a firmei este
de de 400.000 mc de BCA, 70.000 de
tone de var si 50.000 de tone de adeziv.
Compania si-a redus anul trecut numarul
de angajati cu 22%, pana la 270 de sala-
riati, iar preturile la produse au fost
diminuate cu 10%. Societatea a realizat
anul trecut investitii de 4 milioane de
euro, fonduri ce au fost utilizate pentru
retehnologizarea fabricilor de BCA si
var, precum si pentru deschiderea unei
cariere de nisip de suprafata in judetul
Constanta. Conform reprezentantilor
Celco, in 2009 piata de BCA a fost de 2,3
milioane metri cubi, in scadere cu 20%
fata de 2008.

NOI UNITATI DE PRODUCTIE

In acest an, producatorul de mate-
riale de constructii Soceram va incepe
lucrarile de constructie a unei fabrici
de BCA in localitatea Roman. Capaci-
tatea de productie a noii unitati va fi de
750 mc pe zi, cu posibilitate de extin-
dere la 1.250 mc pe zi. Obiectivul nece-
sita fonduri de 20 milioane de euro,
circa 85% din aceasta sumd fiind obti-
nuta printr-un credit de la Piraeus Bank.
"Avem in plan doua investitii in fabrici de
BCA, una langa Roman si una la Targu-
Carbunesti. La cea de la Roman vom
incepe constructia anul acesta, urmand
sa fie definitivata in a doua parte a
anului 2011, iar pe cea de la Targu-
Cérbunesti o amanam pe termen neli-
mitat", a declarat Dumitru Popescu,
membru in Consiliul de Administratie al
Soceram. Compania a inregistrat, anul

trecut, o cifra de afaceri de circa 122
milioane de lei (28,8 milioane de euro),
in scadere cu 12% fata de 2008. Socie-
tatea, dispune de un numar de 300 de
angajati si de patru unitati de productie,
doua de BCA la Bucov (Prahova) si
Doicesti (Dambovita) si doua de cara-
mida la Doicesti si Urziceni. Pentru acest
an, societatea vizeaza livrari de 300.000
mc - 350.000 mc de BCA.

De asemenea, societatea Xella Ro,
divizia locald a grupului german Xella,
va deschide oficial in luna aprilie a.c.
unitatea de productie a blocurilor de
zidarie tip Ytong de la Paulesti, judetul
Prahova. "Pentru anul in curs ne dorim
sd devenim o prezentd constantd pe
piata autohtona de materiale de ziddrie,
oferind un produs premium, de cali-
tate superioard. Pentru 2010 vizdm cres-
terea cotei de piatd Ytong in Romania
si ne-am planificat livrdri de aproxi-
mativ 285.000 de metri cubi de BCA,
cu 135.000 de metri cubi mai mult
decat cantitatea pe care am importat-
o anul trecut”, a declarat Marian Radu-
canu, director comercial al companiei.
Unitatea de productie, cu o capacitate
de 400.000 metri cubi, a fost definiti-
vata la sfarsitul anului trecut, in urma
unei investitii de aproximativ 32 mili-
oane de euro. In 2009, compania a livrat
pe piata autohtonda 150.000 de metri
cubi de BCA (produsele fiind impor-
tate din Ungaria si Bulgaria), detinand
o cota de piata de 6,5%. Pentru acest
an, segmentul de BCA a fost estimat la
2,07 milioane de metri cubi, in scadere
cu 10% fata de 2009. "Vom continua
sa importam si din Bulgaria, insa mult
mai putin decat anul trecut. Fabricile
pe care le avem fin Bulgaria si Ungaria
pot livra mai repede in anumite zone
decat unitatea din Prahova’, a specificat
Marian Raducanu. In 2008, societatea a
inregistrat o cifrd de afaceri de 13,2 mili-
oane de euro. Grupul Xella, cu un numar
de peste 7.000 de angajati, a realizat, in
2008, vanzari de 1,4 miliarde de euro.

MACON-SIMCOR: AVEM
IN VEDERE EXTINDEREA
PRIN ACHIZITII

Grupul Macon-Simcor, detinut de fondul
de investitii Enterprise Investors, din
Polonia, are in vedere c&, pana la sfar-
situl anului 2011, sa isi extinda activi-
tatea prin achizitia unor firme. In urma
acestor tranzactii, compania vizeaza
si consolidarea pozitiei detinute pe
segmentele de piata pe care activeaza
in prezent, respectiv: BCA, prefabricate,
var si materiale izolatoare. "In prezent
avem trei variante pentru o potentiala
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achizitie, in masura in care vom gdsi o
oportunitate, care ar trebui pusa in prac-
tica pana la sfarsitul anului 2011, pentru
a maximiza exitul fondului de inves-
titii", a declarat Marius Marin, director
general al Macon. Programul de inves-
titii la nivelul holdingului pentru anul
2009 a cuprins sume de circa 4,5 mili-
oane de euro, obiectivele investitiilor
fiind legate de cresterea productivitatii
muncii, reducerea costurilor si rezol-
varea unor cerinte legate de mediu.
Fondul de investitii Enterprise Investors
a preluat compania Macon Deva in 2006
pentru 35 milioane de euro, pentru ca,
in 2008 sa preia grupul Simcor Oradea,
in urma unei tranzactii de peste 53 mili-
oane de euro. In 2008 nivelul afacerilor
Macon-Simcor a fost de 63 milioane de
euro.

SOMACO GRUP B
PREFABRICATE VREA SA
ACCELEREZE INVESTITIILE
IN CELE TREI FABRICI

Directorul general al Somaco Grup
Prefabricate, Gabriel Colobatiu, spune
ca segmentul prefabricatelor a fost
unul dintre cele mai afectate sectoare
ale industriei constructiilor, din cauza
amanarii marilor proiecte anuntate in
2008, care trebuiau edificate in 2009.
"Cauzele sunt cele cunoscute: oprirea
proceselor de creditare din partea
bancilor, neincasarea creantelor si cres-
terea numarului companiilor ce au depus
dosare de insolventd, toate acestea
ducand la un blocaj financiar. Totusi,
Somaco a inceput anul 2010 intr-o nota
optimista si avem semnale din piata
ca marile proiecte nu au fost anulate,
constructia acestora putand fi reluata
cat mai curand. Astfel, suntem fincre-
zatori ca vom definitiva contracte de
livrare profitabile, semnate cu parteneri
care au capacitatea sa plateasca mate-
rialele furnizate la termenele agreate.
Structura cererii se modificd de la un
an la altul. Fata de 2008, anul trecut, pe
fondul scaderii cererii si lipsei de lichi-
ditdti, cerintele colaboratorilor au fost,
in principal, legate de pret. Piata va fi,
in continuare, dificila, insa - pe termen
lung - estimdm o crestere a investitiilor
in locuinte, cladiri comerciale si indus-
triale”, declara Gabriel Colobatiu. Potrivit
oficialului Somaco Grup Prefabricate,
cea mai mare problema intampinata
pe parcursul lui 2009 a fost reprezen-
tata de scdderea cererii, care a generat o
presiune mare asupra preturilor si profi-
tabilitatii. "Avand in vedere cresterea
numarului de firme colaboratoare care
au dat semne de instabilitate financiara,
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am fost nevoiti sa ne reanalizam porto-
foliul de clienti si sa-i selectam astfel
incat sa vindem numai celor ce dispun
de lichiditati, inlaturand riscul nein-
casarii facturilor’, subliniaza Gabriel
Colobatiu. Cifra de afaceri a compa-
niei a scazut in 2009 cu 30% in compa-
ratie cu anul 2008, in conditiile in care
segmentul prefabricatelor a inregistrat o
contractie de pana la 50%-60%, la unele
categorii de produse. "Pentru 2010
avem in vedere modernizarea fluxului
de productie si a sistemului de dozare in
cadrul procesului de fabricatie a BCA si
a tiparelor pentru stalpi. Fonduri impor-
tante vor fi alocate si pentru cresterea
capacitatii de productie a elementelor
prefabricate din beton precomprimat.
Tot in 2010 avem fin vedere executia
unei noi statii de beton si achizitionarea
de unelte. Programul de investitii in cele
trei fabrici va fi accelerat, pentru a ne
permite sa avem o pozitie mai puternica
si - implicit - costuri mai mici, actiuni
ce vor avea ca rezultat cresterea cotei
de piata, inclusiv la produsele din BCA",
precizeaza directorul general al Somaco
Grup Prefabricate. Domnia sa considera
cd o revenire a sectorului constructiilor
este posibild inca din a doua jumatate
a acestui an sau, cel mai tarziu, in 2011.
"Piata va fi - in continuare - dificild, insa,
pe termen lung, estimdm o crestere a
investitiilor in locuinte, spatii comerciale
si industriale. Totodata, avem incredere
ca aplicarea programelor guvernamen-
tale pentru stimularea constructiilor de
imobile rezidentiale noi ar putea relansa
domeniul specific. Dar toate acestea vor
putea fi realizabile numai daca si bancile
isi vor relua activitatea fin conditii
normale si vor debloca piata creditelor”,
spune Gabriel Colobatiu. Somaco Grup
Prefabricate reuneste - sub noua sigla -
trei fabrici de produse specifice pentru
constructii si materiale de ziddrie pe
care Oresa Ventures, prin subsidiara
Sonriso Investments, le-a achizitionat in
septembrie 2008, in urma unei tranzactii
in valoare de 32,5 milioane de euro.
Unitatile de productie sunt localizate
in Roman, Adjud si Buzdu. Compania
livreaza cu precadere in zona Moldovei,
regiune traditionald ca piatd de desfa-
cere pentru Somaco. "In perioada urmé-
toare, avem in vedere continuarea extin-
derii segmentului de BCA spre Brasov
si, de asemenea, sa incepem sa distri-
buim mai mult si in Muntenia’, eviden-
tiazad Gabriel Colobatiu. Somaco este
producator si distribuitor a patru mari
categorii de materiale si solutii pentru
constructii: BCA pentru zidarie, prefa-
bricate din beton pentru proiecte civile
si industriale (stalpi, grinzi, elemente de
plansee). Totodata, realizeazd materiale
si sisteme destinate lucrarilor de infra-
structura (elemente de poduri, stalpi
electrici, agregate / produse de balas-
tierd), precum si confectii metalice. Cele
mai recent lansate materiale de zidarie
Somaco, obtinute printr-o retetd noua
si cu ajutorul unor echipamente inova-
toare ne permit sa livr)am blocuri de
BCA drepte, fard abateri dimensionale si
care permit executia rapida a peretilor.
Acestea au, de asemenea, proprietati de
izolare termica superioare.

CERAMICA: PRETURILE
AU SCAZUT CU 25% PE
PIATA DE ZIDARIE

Conform  estimarii  reprezentantilor
companiei Ceramica, din lasi, in 2009
piata materialelor pentru zidarie a
scazut cu aproximativ 30% in volum
si cu 45% din punct de vedere valoric,
pe fondul disparitiei marilor proiecte
imobiliare. Un alt factor care a influ-
entat declinul pietei constructiilor I-a
constituit temperarea creditarii, deter-
minata atat de conditiile restrictive de

acordare a imprumuturilor catre firmele
din sectorul constructiilor, cat si de
prudenta clientilor persoane fizice,
cauzatd de nesiguranta locurilor de
munca si de impredictibilitatea veni-
turilor. "Ne asteptam la mentinerea
trendului descendent in primele luni
ale anului 2010, eventuala crestere
urmand sa apara in semestrul al doilea
a.c., astfel incat, la nivelul intregului an,
previziondm cd piata va mai scadea cu
inca 10%”" a declarat lulian Mangalagiu,
director general al firmei. Diminuarea
pietei a determinat acutizarea compe-
titiei si scaderea preturilor cu aproxi-
mativ 25% (in euro). Evolutia cursului de
schimb a dus la cresterea costului utili-
tatilor si a determinat reducerea impor-
turilor. "Dincolo de toate acestea, criza
are si efecte pozitive, pentru ca te deter-
mind sd cresti viteza de reactie, sd ai
curajul de a lua decizii, sa fii mai creativ.

ACTUALITATEA INTERNA

Am fost obligati sa analizam riguros atat
mediul in care activam, cat si propriile
actiuni, pentru a avea pregatite solutii
la problemele determinate de crizd’, a
specificat lulian Mangalagiu.

In 2009, cifra de afaceri a companiei
a fost afectata de evolutia defavora-
bila a cursului de schimb leu/euro, de
cererea scdzuta cauzata de criza pietei
constructiilor, precum si de diminud-
rile de preturi ale materialelor pentru
zidarie. "Speram ca anul 2010 nu va
aduce scaderi la nivelul celor din 2009.
Evolutia depinde foarte mult si de
masurile pe care le va lua Guvernul in
perioada imediat urmatoare”, a adaugat
reprezentantul firmei. Pe parcursul lui
2009 societatea a pus in functiune noi
sectii de preparare a materiei prime si
de productie (in urma unor investitii
de 30 milioane de euro). Totodata, s-au
imbunatatit performatele produselor si

s-au optimizat caracteristicile tehnice
ale acestora. "In 2010 vom incerca sa
fim atenti la directia de dezvoltare a
pietei de profil si vom continua sa le
oferim partenerilor servicii logistice,
de vanzari si consultantd tehnicd imbu-
natatite. Dintre problemele pe care le
intdmpinam, pot fi amintite: blocajul
pietei constructiilor noi, determinat de
intreruperea creditarii firmelor din acest
sector, de reducerea puterii de cumpa-
rare a populatiei si a increderii acesteia
in posibilitatea de a rambursa eventua-
lele credite; anticiparea cresterii costu-
rilor utilitatilor in conditiile continuarii
scdderii preturilor materialelor pentru
zidarie; absenta masurilor anticriza;
prelungirea recesiunii la nivel interna-
tional, care are ca efect scaderea remi-
terilor de valutd de la persoanele ce
lucreaza in strainatate etc”, a concluzi-
onat lulian Mangalagiu.
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Antreprenorii avertizeaza ca 2010 ar putea deveni
anul preturilor de dumping la licitatii

2010 ar putea deveni anul preturilor de dumping la licitatiile
publice, dupd ce 2009 a adus multe companii din domeniu

in pragul disperdrii, avertizeazd reprezentantii Patronatului
Societdtilor din Constructii (PSC). "Sunt firme care vin la aceste
licitatii ct:ipre,turi sila 40% din valoarea lucrdrii sau care dau

termene

e executie nerealiste, cum ar fi constructia unei cladiri

cu 8 etaje in 3 luni. Pentru a nu se reveni la situatia din anii 1995-
2000, cand amatorismul fdcea ravagii pe piata de constructii,
propunem introducerea certificdrii profesionale’, a declarat
Cristian Erbasu, presedinte al PSC. Reprezentantii Ministerului
Dezvoltdrii Regionale si Turismului (MDRT) sustin cd, in curdnd, vor
fi stabilite standarde de cost pentru fiecare tip de lucrare publicd,
in scopul de a se evita cheltuielile suplimentare ale proiectelor. O
altd problemd semnalatd de Patronatul Constructorilor este faptul
cd societdtile autohtone sunt discriminate in ceea ce priveste
cdstigarea la licitatie a unor proiecte mari, finantate de stat.
Aceasta, deoarece prin caietul de sarcini se solicitd experientd

in lucrari similare in ultimii 5 ani, criteriu pe care companiile
autohtone nu il got indeplini. "Astfel, companiile romdnesti

realizeaza in su

expertizd aceste proiecte. Sunt unele firme strdine

care vin cu cdtiva angajati in Romdnia si pe urma subcontracteaza
pe plan local lucrdrile"; a precizat Cristian Erbasu.

VALOAREA CONTRACTELOR
CASTIGATE PRIN LICITATIE
VA PUTEA FI MAJORATA

CU MAXIMUM 10%

Ministerul Dezvoltarii Regionale si Turis-
mului (MDRT) a decis ca sumele contrac-
telor castigate in urma licitatiilor sa nu
poatd fi majorate, prin acte aditionale, cu
mai mult de 10% - si aceasta doar in urma
avizului consiliului  tehnico-economic al
ministerului. "Au fost contractate lucrdri
de reabilitare, ai cdror indicatori tehnico-
economici erau de 10 milioane de lei, la un
pret de 4 milioane de lei, dupa care, prin
acte aditionale contractului, s-a ajuns la
suma de 12 milioane de lei. Se castiga lici-
tatii cu pret de dumping, apoi - prin intele-
geri cu autoritatile contractante - construc-
torul aduce acte aditionale prin care majo-
reazd valoarea lucrarilor’, a declarat minis-
trul Elena Udrea. De asemenea, MDRT
intentioneaza ca firmele de constructii care
abuzeaza de contestatii sa fie depunctate
la licitatiile viitoare ale institutiei. "Majori-
tatea contestatiilor sunt facute pentru ca
societdtile respective sa beneficieze de
avantaje materiale de la castigatorii licita-
tiei. De reguld, se tranzactioneaza contes-
tatiile pentru a lua bani de la firma castiga-
toare, interesata de retragerea contestatiei.
Se poate intampla ca rezultatul licitatiei sa
nu fie corect, dar problema este ca a devenit
o reguld sd contesti o licitatie. Sunt multe
proiecte care stagneazd, pentru cd aceasta
practica a devenit regula’, a addugat minis-
trul de resort.

MASURI DE EFICIENTIZARE A
RELATIEI CU ANTREPRENORII

Reprezentantii Companiei Nationale de
Investitii (CNI) sustin imbunatatirea rela-
tiei de parteneriat cu antreprenorii care
desfésoara lucrari de constructii finantate
de institutie. Astfel, in cadrul unor intreve-
deri ce au avut loc la sediul CNI, timp de trei
zile, directorul institutiei, Ana Maria Topoli-
ceanu, a discutat cu reprezentantii firmelor
respective despre modul in care sunt deru-
late contractele si masurile ce vor fi luate
pentru imbunatatirea modului de lucru. In
urma acestor dezbateri, s-a propus infiin-
tarea unei "liste negre”a constructorilor care
nu respecta standardele de calitate si/sau
termenele prevazute in contract, lista care
va fi afisata pe site-ul CNI si va fi transmisa
Autoritatii Nationale pentru Reglemen-
tare si Monitorizarea Achizitiilor Publice.
De asemenea, s-a convenit monitorizarea
atenta a lucrarilor si modului de respec-
tare a standardelor calitative in constructii.
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Tn 2010, pentru constructia de sili de sport,
CNI dispune de fonduri de 194,5 milioane
de lei de la buget si de 194 milioane de lei
din credit angajament, iar pentru reabili-
tarea unor obiective din aceeasi categorie
sunt disponibile 10 milioane de lei (din care
5 milioane de lei prin credit). Pentru lucrari
la agezéminte culturale, CNI aloca 100 mili-
oane de lei (din care 50 milioane de lei prin
credit de angajament), pentru bazine de
inot alte 100 milioane de lei, iar pentru reali-
zarea de patinoare artificiale - 20 milioane
de lei (15 milioane de lei de la buget si 5
milioane de lei prin credit).

800 MILIOANE DE EURO PENTRU
LOCUINTE IN MEDIUL RURAL

Valoarea programului "Renasterea satului
romanesc - 10 case pentru specialisti” va
necesita fonduri de circa 800 milioane
de euro si se va derula pe parcursul a mai
multor ani, pretul mediu al unei locuinte
fiind cuprins intre 30.000 de euro si 35.000
de euro, a anuntat Elena Udrea. Programul
a fost aprobat, recent, de executiv si are ca
scop atragerea specialistilor in mediul rural.
Acesta urmeazd a fi derulat prin Agentia
Nationald pentru Locuinte, in urma propu-
nerilor primite de la autoritatile administra-
tiei publice locale, cu finantare din surse ale
bugetului de stat alocate cu aceasta desti-
natie, prin bugetul Ministerului Dezvoltarii
Regionale si Turismului. Se are in vedere
construirea a cate 10 locuinte de serviciu
in fiecare comuna din Romania (respectiv
circa 2.500 de localitati), in mod excepti-
onal numarul acestora putdnd fi ridicat
la maximum 15, acolo unde sunt inregis-
trate mai multe cereri in acest sens. Autori-
tatile locale vor pune la dispozitie loturi de
teren de minimum 500 mp pentru constru-
irea fiecarei locuinte. Casele vor avea supra-
fata construita de 100 mp pentru locuin-
tele cu doud camere, respectiv de 120 mp
pentru cele cu trei camere. Utilitatile si
dotarile tehnico-edilitare se vor realiza prin
obiective de investitii promovate de consi-
liile locale ale comunelor, in corelare cu
programul de constructie de case pentru
specialisti sau prin includerea in programe
specifice derulate de MDRT. Se estimeaza ca
primele lucrdri de constructie vor incepe in
lunaiulie a.c.

65 MILIOANE DE LEI
PENTRU CONTRACTE DE
PROIECTARE PENTRU ANL

Agentia Nationald de Locuinte (ANL) inten-
tioneaza sd contracteze servicii de arhitec-
turd, de inginerie specializata, de proiectare

urbanisticd si peisagistica, servicii conexe
de consultanta stiintifica si tehnica, pentru
realizarea de locuinte noi pentru tineri.
"Achizitionarea serviciilor de proiectare
va permite agentiei demararea lucrarilor
la peste 20.000 de apartamente’, sustin
reprezentantii ANL. Valoarea estimatd a
contractelor este cuprinsd intre 48,7 mili-
oane de lei si 65 milioane de lei (fara TVA).
Castigatorii licitatiei vor realiza lucrdrile de
proiectare (studiu de fezabilitate, proiectul
pentru obtinerea autorizatiei de construire,
proiectul tehnic, detaliile de executie si asis-
tentd tehnica). Contractul nu va fi impartit
in loturi. Serviciile urmeaza a fi prestate in
orasele si comunele din cele 41 de judete
ale tarii, incluzand, de asemenea, si munici-
piul Bucuresti. Data prevazuta pentru ince-
perea procedurilor de adjudecare este 1
aprilie a.c.

FONDURI PENTRU RESTAURAREA
A 280 DE MONUMENTE ISTORICE

In programul national de restaurare pentru
anul in curs au fost alocate fonduri de 63
milioane de lei, pentru finantarea lucrarilor
de reabilitare deja incepute la 280 monu-
mente istorice. Conform reprezentantilor
Ministerului Culturii (MC), la nivel nati-
onal numarul de cladiri si situri arheolo-
gice care necesitd lucrari de reabilitare este
de 30.000. In aceste conditii, reprezentantii
ministerului sustin cd ar trebui inchise unele
santiere unde lucrurile sunt destul de avan-
sate, pentru a folosi cat mai eficient banii
de la buget. "Autoritdtile locale ar trebui
sa contribuie cu bani pentru unele monu-
mente. Fiecare comunitate trebuie s& aiba
grija de propriile monumente si nu trebuie
sa astepte interventii doar de la stat si de la
guvernul central’, au precizat oficialii Minis-
terului Culturii. Valoarea finala a bugetului
ministerului pentru 2010 este de 677 mili-
oane de lei, respectiv 0,2 % din PIB.

S-A APROBAT PROGRAMUL DE
CONSOLIDARE A IMOBILELOR
CU RISC SEISMIC

La propunerea Ministerului Dezvol-
tarii Regionale si Turismului, Guvernul a
adoptat, in sedinta din 23 februarie a.c,
hotararea pentru aprobarea Programului
de actiuni pe anul 2010 privind proiec-
tarea si executia lucrarilor de consolidare a
cladirilor de locuit multietajate, incadrate
in clasa | de risc seismic si care prezintd
pericol public. Programul include 22 de
cladiri aflate in diverse stadii de proiec-
tare si executie a lucrarilor de consolidare,
preluate din planul pe anul 2009, care se
vor finaliza in acest an si in perioada 2011 -
2012. Dintre acestea, trei imobile (doua din
Capitala si una din Ploiesti) sunt deja in faza
de executie a lucrarilor, celelalte aflandu-se
in faza de proiectare a lucrarilor.

NUMEROASE OFERTE PENTRU
CONSTRUCTIA MAGISTRALEI
A-V-A DE METROU

Metrorex a organizat licitatia publica in
vederea executiei lucrarilor de structura
pentru statii si tunele la Tronsonul 1 al Liniei
5 de metrou, sectiunea Raul Doamnei -
Hasdeu, astfel: lotul | - statia Raul Doamnei -
PS Opera (Hasdeu) si al ll-lea - Romancierilor
- Valea lalomitei (statie, depou si galerie de
legaturd). Se are in vedere executia a 8 km
de tunele si galerii si a 11 statii de metrou
de pe intreg traseul Raul Doamnei, Bran-
cusi, Valea lalomitei, Romancierilor, Parc
Drumul Taberei, Drumul Taberei 34, Favorit,
Orizont, Academia Militara, Eroilor, Hasdeu.
"Sedinta de licitatie din data de 10 martie

a.c. a avut ca obiect precalificarea compa-
niilor ofertante. Pentru fiecare dintre cele
doua proiecte se vor califica minimum 5,
maximum 6 firme (consortii). In urmatoa-
rele 20 - 30 de zile se vor definitiva listele
societatilor precalificate, care ulterior vor
primi invitatia de participare la etapa doua
- finala de adjudecare a contractului de
lucrari’, sustin reprezentantii Metrorex.
Pentru fiecare lot au fost depuse cate 18
oferte. Astfel, pentru primul lot s-au inscris
companiile: Metrostav AS; Aktor; asocie-
rile Construcciones Sanchez Dominguez
Sando - Apolodor Comimpex; Societa
Italiana Per Condotte D’acqua; Comsa -
Copisa Constructora Pirenaica SA - Sird
SA - Prospectiuni SA; Dogus - Gulermak-
Moscovskii Metrostroi - Salini (Partener ltul
Afiliat); Impresa Pizzarotti & C SpA - Seli
SpA (partener); Astaldi - Fcc - Delta Acm
- Ab Construct; Jv Porr Technobau Und
Umwelt AG - Porr Construct - Hidrocon-
structia - Sct; Metro 5 Consortiu (Strabag
AG, Straco Grup); Yapi Merkezi Insaat Ve
Sanay As; Max Bogl; Obrascon Huarte Lain
SA (Ohl); asocierea Soares Da Costa - Euro-
construct Trading 98 - Pa &Co Internati-
onal; Ing Claudio Salini Grandi Lavori SpA;
asocierea Yuksel Insaat As - lici Insaat Sanaiy
Ve Ticaret As-Yuksel Proje Uluslararasi As;
Open Joint - Stock Company Kievmetrobud
si China Railway No 5 Engineering Group
Ltd. Pentru cel de-al doilea lot (Romancie-
rilor - statia Valea lalomitei, inclusiv depou si
galerie de legétura - structura de rezistentd)
s-au inscris firmele: Aktor; asocierea Astaldi -
Delta ACM - AB Construct; asocierea Alpine
Bau GmbH - Consilier Construct; Societa
Italiana Per Condotte D'acqua; asocierea
Comsa - Copisa Constructora Pirenaica SA -
Sird SA - Prospectiuni SA; asocierea Dogus
- Gulermak- Moscovskii Metrostroi - Salini
(Partener ltul Afiliat); asocierea Impresa
Pizzarotti & C SpA - Seli Spa (partener); Jv
Porr Technobau Und Umwelt AG - Porr
Construct - Hidroconstructia -Sct; Metro
5 Consortiu (Strabag AG, Straco Grup);
Yapi Merkezi Insaat Ve Sanay As; Max Bogl;
asocierea Consortio Edilmaco - Cominco
SA Bucuresti; Obrascon Huarte Lain SA
(Ohl); asociere Soares Da Costa - Eurocon-
struct Trading 98 - Pa &Co International;
Ing Claudio Salini Grandi Lavori SpA; asoci-
erea Yuksel Ingaat As - lici Insaat Sanaiy Ve
Ticaret As - Yuksel Proje Uluslararasi As;
Open Joint - Stock Company Kievmetrobud
si China Railway No 5 Engineering Group
Ltd. Costul estimat al intregului proiect
pentru cele doua loturi este de aproximativ
1,166 miliarde lei. Finantarea este asigurata
din fonduri publice, de la bugetul de stat,
printr-un credit al Bancii Europene de Inves-
titii, garantat de Guvernul Romaniei. Se esti-
meaza ca durata de executie a lucrdrilor de
structurd sa fie de mai putin de 30 de luni,
iar punerea in functiune sa fie efectuata in
circa 4 ani de la inceperea lucrarilor.

CONTRACTE DE PESTE
100 MILIOANE DE EURO
PENTRU AEDIFICIA CARPATI

Aedificia Carpati, una dintre cele mai impor-
tante societati autohtone de constructii, are
in desfasurare lucrari in valoare de peste
100 milioane de euro, in Bucuresti si judetul
lifov. Acestea vizeazd reabilitarea Bibliotecii
Nationale, consolidarea Palatului Victoria,
edificarea unei cladiri a Serviciului de Tele-
comunicatii Speciale (STS) si a unei cate-
drale in orasul Voluntari etc. Contractele
aferente au fost semnate in intervalul 2008
- 2009, fiind finantate, majoritar, din fonduri
publice. Lucrérile la Biblioteca Nationala
(25+P+8E) au fost incepute in luna martie
2009, pana in prezent fiind executatd in
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proportie de 30%. Contractul a fost atri-
buit constructorului dupa ce acesta contes-
tase in instanta, la sfarsitul lui 2008, repar-
tizarea lucrarilor catre consortiul format din
firmele Rotary Constructii, Rombet SA si UTI
Instal Construct. Valoarea investitiei este de
aproximativ 70 milioane de euro, fonduri
ce provin dintr-un imprumut de peste 200
milioane de euro de la Banca de Dezvoltare
a Consiliului Europei (BDCE), pentru reabi-
litarea a circa 20 de sedii ale unor institutii
de cultura. Planurile de arhitectura au fost
realizate de Institutul Carpati Proiect. Lucra-
rile, ce vizeaza - printre altele - placarea cu
materiale compozite a unei suprafete totale
de 9.400 mp, montarea de pereti cortina
pe 9.050 mp si pavarea cu piatra pe o arie
totald de 6.930 mp, vor dura 30 de luni,
iar dacd acestea vor decurge in conditii
normale nu vor exista intarzieri la finalizare.
Un alt proiect semnificativ pentru Aedifica
Carpati prevede consolidarea cladirii Pala-
tului Victoria, in valoare de 8,4 milioane de
euro. Regia Patrimoniului Protocolului de
Stat (RA-APPS) a atribuit contractul in urma
unei licitatii restranse, termenul de finali-
zare fiind stabilit pentru luna octombrie
2011.Totin 2011 au fost planificate a fi defi-
nitivate si lucrdrile de constructie a unei noi
cladiri a STS, Aedificia Carpati castigand, in
a doua parte a anului trecut, contractul de
executie. Valoarea investitiei este de 12,5
milioane de euro (plus TVA). Printre proiec-
tele din portofoliul societatii aflate in deru-
lare se afla si edificarea Catedralei «Intrarea
Domnului lisus in lerusalim», ce va fiinaugu-
ratd in semestrul al doilea din 2010, in orasul
Voluntari (judetul llfov), in urma alocarii
unor fonduri de 5,3 milioane de euro. Tn
prezent, Aedificia Carpati se afld printre cele
10 societati de constructii care au depus
oferte pentru contractul de reabilitare si
extindere a Teatrului National Bucuresti
(TNB), in valoare de peste 51 milioane de
euro. Printre competitori se afla companii
precum Rotary Constructii, Sedesa (Spania),
Alpine Bau (Austria), Bog'Art, ACMS SA,
Dafora si Strabag. Beneficiarul investitiei,
Ministerul Culturii, va anunta castigatorul
licitatiei in aprilie a.c. Aedificia Carpati a
realizat, in 2008, o cifra de afaceri de 145
milioane de lei, in crestere cu 16% fatd de
anul anterior, in 2009 afacerile societatii
insumand 185 milioane de lei. Compania
are angajati, in medie, 700 de salariati.

AFACERI DE PESTE 162 MILIOANE
DE LEIIN 2009 PENTRU DAFORA

Dafora SA a inregistrat in 2009 o cifrd de
afaceri de aproximativ 162,6 milioane de
lei, in scadere cu 39% comparativ cu anul
precedent, cand nivelul acesteia a depasit
valoarea de 269 milioane lei. La inceputul
lui 2009, societatea preconiza venituri de
circa 230 milioane lei. Potrivit reprezentan-
tilor societatii, micsorarea valorii afacerilor a
fost determinata de diminuarea numarului
lucrdrilor de constructii. Cu toate acestea,
factorii care au sustinut mentinerea soci-
etdtii in parametrii economici ai ultimilor
doi ani constau in pastrarea a peste 90%
din personal si a bazei materiale create
prin planul de investitii in echipamente
noi derulat in ultimii trei ani. Recent, soci-
etatea (in calitate de antreprenor general)
a incheiat un contract de subantrepriza (in
valoare de peste 10 milioane de lei) cu soci-
etatea Flowtex Technology SA in vederea
executarii de lucrari la Centrul Sportiv
Universitar, din Medias (judetul Sibiu). De
curand, Dafora SA a incheiat - recent - un
contract cu societatea Apa Tarnavei Mari
SA, din Medias, privind executia proiec-
tului de reabilitare/extindere a retelelor de
apa si canalizare din municipiu. Lucrdrile
vor fi realizate impreuna cu firma Hidro-
constructia SA (din Bucuresti), in calitate
de asociat, si vor consta in modernizarea
a 89 de kilometri de conducte de apa si
retele de canalizare, reabilitarea a doua
statii de pompare a apei si a unui rezervor,
construirea a doua rezervoare si a 9 statii
de pompare a apei uzate. Valoarea totald a

contractului este de peste 67 milioane de
lei. Lucrdrile de constructie au finceput in
luna martie si se vor derula pe o perioadd
de 42 de luni (30 de luni reprezinta durata
efectiva de executie, iar 12 luni - cea de noti-
ficare a defectiunilor).

CRESTERE CU 25%
A CIFREI DE AFACERI,
IN 2009, PENTRU ENERGOBIT

Grupul EnergoBit, din Cluj-Napoca, una
dintre cei mai importante companii autoh-
tone cu activitati in domeniul antrepreno-
riatului de instalatii electrice si producator
de echipamente specifice, a inregistrat,
in 2009, o cifra de afaceri de 410 milioane
de lei (echivalentul a 97 milioane de euro).
Rezultatele confirma o crestere de 25% fatd
de nivelul din 2008 si o majorare de cinci ori
a celui din 2005, fiind realizata o rata a profi-
tului brut de peste 10%. "Anul trecut ne-am
consolidat pozitia de lider in furnizarea de
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servicii specializate de inginerie si lucrari
electrice pe segmentul parcurilor eoliene
din Romania, prin contractarea a inca
cinci astfel de proiecte. De asemenea, am
castigat si licitatia pentru derularea lucra-
rilor aferente celei de-a doua etape din
cadrul parcului eolian de la Fantanele (cel
mai mare din Europa), al cérui beneficiar
este grupul CEZ", a declarat lonut Barsan,
director de marketing al EnergoBit. Pentru
2010, se estimeaza o crestere a cifrei de
afaceri cu 10%, precum si majorarea numa-
rului de angajati. In plan investitional, in
2009 au fost definitivate lucrari in valoare
de un milion de euro, ce au vizat dublarea
capacitatii de productie a fabricii de la
Jibou, achizitionarea unui autolaborator de
defectoscopie - cabluri si implementarea
unei platforme IT unice pentru intregul
grup de firme. "In 2010 vom aloca 3 mili-
oane de euro pentru diversificarea capaci-
tatii de productie, prin construirea la Cluj a
unei noi hale de fabricatie a echipamentelor

electrice, care va completa portofoliul de
produse al EnergoBit. Termenul de finalizare
este stabilit pentru anul 2011", a precizat
reprezentantul firmei. In prezent, compania
are 400 angajati la nivel national, din care
peste 160 sunt ingineri specializati. Sediul
central al grupului este in Cluj-Napoca, soci-
prin filialele din Bucuresti, Bacau, Brasov si
Constanta si prin unitatile de productie din
Cluj si Jibou. Din grup fac parte opt socie-
tati active in domeniul antreprenoriatului
si serviciilor de specializate de inginerie, al
productiei de echipamente de distributie
de medie si joasa tensiune, de transforma-
toare de medie tensiune si de sisteme de
iluminat stradal, arhitectural, industrial, de
interior si scenic. Printre serviciile oferite
de grup pot fi mentionate cele de consul-
tantd in programe de eficienta energetica si
energii regenerabile, precum si de inginerie
si proiectare a retelelor electrice si furni-
zarea de energie.
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Criza a avut un impact considerabil asupra
rezultatelor din 2009 ale companiilor din constructii

Activitatea din domeniul constructiilor si a sectoarelor
conexe a avut de suferit serios in 2009, din cauza diminudrii
pronuntate a investitiilor si, implicit, a reducerii numdrului
de comenzi. Rezultatele financiare inregistrate de companiile
de profil au fost influentate de recesiune, consemndnd
scaderi medii de aproximativ 30%. Aproape nicio firma nu
areusit sd se inscrie in afara acestei tendinte de regres a
afacerilor, Pentru 2010, cei mai multi operatori de pe piata
constructiilor si-au trasat ca obiectiv mentinerea sau usoare
corectii dle nivelului business-ului inregistrat anul trecut.

In furictie de segmentul pe care activeazd, companiileau
pregatit ’)entru acest an cdateva masutri prin care urmarescin

principa

focalizarea pe anumite produse sau tipuri de clienti

pentru a impulsiona activitatea.

HOLCIM: DIMINUARE CU 33%
A CIFREI DE AFACERI

Compania Holcim Romania a inregistrat,
in 2009, o cifra de afaceri de 250 mili-
oane de euro (in scadere cu 33% fata de
nivelul din 2008), iar pentru 2010 se esti-
meazd o diminuare a acesteia de pana
la 5% comparativ cu 2009. Societatea a
consemnat, anul trecut, scaderi pe toate
segmentele de activitate, astfel: vanza-
rile de betoane s-au redus cu 50%, livra-
rile de agregate - cu 28%, iar cele de
ciment - cu 19%. "Reducerea cu aproxi-
mativ 50% a vanzadrilor de betoane ne-a
afectat cifra de afaceri de anul trecut, la
aceasta adaugandu-se si vremea nefa-
vorabild, precum si scaderea sectorului
constructiilor. Tnsd, prin comparatie cu
alte piete, consider cd rezultatele din
Romania sunt relativ bune. Strategia anti-
crizé a companiei s-a concentrat, anul
trecut, in trei directii, respectiv: orien-
tarea catre clienti, managementul costu-
rilor si motivarea angajatilor’, a declarat
Markus Wirth, director general al compa-
niei. Si profitul din exploatare a scazut,
in 2009, cu 29% (pana la 54 milioane de
euro). In 2009, compania a investit 40 de
milioane de euro in proiecte de moderni-
zare tehnologica, pregdtire a anjagatilor,
protectia mediului si securitatea muncii.
Fondul de investitii a fost mult diminuat
in 2009, comparativ cu anii precedenti,
cand au fost alocate sume de 126 mili-
oane de euro, in 2007 si 133 milioane de
euro, in 2008. Pentru acest an, compania
si-a bugetat pentru investitii fonduri de
20 milioane de euro.

HENKEL VIZEAZA MENTINEREA
NIVELULUI VANZARILOR
PENTRU DIVIZIA ADEZIVI

Compania Henkel Romania a finregis-
trat in anul 2009 o cifrd de afaceri de
circa 571 milioane lei (aproximativ 135
milioane de euro). "Sunt increzator in
perspectivele de crestere pe termen
lung ale afacerii Henkel din Romania.
Credem in potentialul pietei romanesti
si de aceea continudm sa investim in
unitati de productie locale’, a declarat
Liviu Sfrija, presedinte al societatii. Acti-
vitatea diviziei "Adezivi Tehnologii” a fost
afectata in anul 2009 de scaderea drama-
tica a sectorului constructii cu 15%-20%,
de diminuarea cererii pe piata materia-
lelor de constructii cu circa 30% (unele
piete au scazut cu 50% - de exemplu
cea de pardoseli) si de reducerea cererii
pe segmentul clientilor industriali. Prin
actiunile de marketing intreprinse si
prin strategia adoptata, divizia Adezivi a
reusit sa termine anul 2009 cu rezultate
apropiate de nivelul anului 2008. Firma
a investit, in continuare, in marketing,
in promovarea marcilor-cheie si a oferit
clientilor pachete promotionale atrac-
tive. Cele mai performante categorii de
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produse din portofoliul diviziei Adezivi
in 2009 au fost cele legate de termo-
sistem (Ceresit Ceretherm) - tencuieli,
adezivi, amorse - dar si gleturile Ceresit.
La inceputul anului 2010, compania a
achizitionat terenul pentru cea de-a treia
unitate de productie pentru adezivi din
Romania, in comuna Roznov, judetul
Neamt. In prezent, Henkel detine in tara
noastra doua unitati de productie pentru
adezivi de constructii, in comund Pante-
limon si a doua la Campia Turzii, judetul
Cluj. Valoarea totald a investitiilor Henkel
in Romania, in capacitati de productie,
depaseste 30 milioane de euro. Odata
cu relansarea sectorului constructii, soci-
etatea va confirma planurile de inves-
titii pentru cea de-a treia unitate de
productie din Romania.

ADEPLAST CAUTA CLIENTI
SI PE PIETELE EXTRENE

Diminuarea consumului de materiale
de constructii din Romania in 2009 cu
aproape 30%, ca efect al crizei finan-
ciare, a obligat producdtorii autohtoni
de profil sa-si indrepte atentia si catre
alte piete, in cdutarea unor noi opor-
tunitati de afaceri. Un exemplu eloc-
vent in acest sens il constituie societatea
AdePlast, care a livrat, in luna februarie
a.c., primul transport de 26 de tone de
materiale de constructii catre parte-
nerii din Slovacia. "Nu este mult pentru
moment, dar consideram cd este esen-
tial pentru noi si pentru toti producatorii
care au investit in ultimii ani in capaci-
tati de productie performante, s depa-
seasca granitele Romaniei’, a declarat
Marcel Barbut, proprietar al firmei. Anul
trecut, societatea a livrat pe piata din
Ungaria produse in valoare de 0,4 mili-
oane de euro. "In 2010 lucrdm alaturi
de distribuitorul nostru din Ungaria la
pregatirea ofertelor pentru o serie de lici-
tatii de anvelopare a blocurilor din Buda-
pesta’, a precizat Marcel Barbut. Repu-
blica Moldova reprezintd o altd piatd
importantd pentru AdePlast. Astfel, de
la inceputul anului au fost trimise catre
Moldova peste 100 de tone de mate-
riale de constructii - adezivi pentru gresie
si faiantd, gleturi de ipsos, mortar Tinci,
Polistirol, sapa autonivelantd, vopsele si
tencuieli decorative. Pentru 2010, se are
in vedere livrarea in Republica Moldova a
2.500 - 3.000 de tone. "Si pe aceastd piata
pretul pare sa faca diferenta, iar costul
transportului scade pentru ca putem
produce la Ploiesti’, a adaugat proprie-
tarul AdePlast. Grecia este o piata unde
sunt cerute produsele pe baza de ipsos.
"Pana in Grecia este un drum lung, costu-
rile cu transportul sunt mari, insa privim
exportul aici ca pe un cost de marketing.
In plus, pe langa lichiditatile generate de
export, putem asigura un flux continuu
al capacitatilor noastre de productie.
Exportul este o buld de oxigen pentru

orice producdtor onest’, considera Marcel
Barbut. In ltalia, societatea are deja un
distribuitor care a cumparat 50 de tone
de materiale de constructii - adezivi,
gleturi, sapa autonivelantd, vopsea de
exterior si polistiren expandat . Pentru
anul 2010 societatea vizeazd pdétrun-
derea pe pietele din Ucraina si Bulgaria.
In prezent, reprezentantii Adeplast sunt
in negocieri cu mai multi distribuitori din
aceste doud tari.

FABRYO SE ASTEAPTA LA O COTA
DE PIATA DE MINIMUM 24%

Compania Fabryo Corporation a incheiat
anul 2009 cu o crestere semnificativd a
cotei de piatd pe segmentul de retail,
ajungand la 20,3%, de la 14,7% in 2008.
Vanzdrile nete ale firmei pe segmentul
de produse decorative au crescut cu 4%,
pe fondul unei piete in scadere cu 20%.
"Performantele sunt notabile, intr-un an
in care acest sector economic a fost in
declin, iar lipsa de incredere si actiune
a fost predominanta. Reteaua solida de
distributie, investitiile consistente in
marketing si comunicare, dezvoltarea si
lansarea unor produse cu beneficii unice
au contribuit la obtinerea unor rezultate
peste evolutia pietei, intr-un an de crizd’,
a declarat Aliz Kosza, director general
executiv al companiei. In ceea ce priveste
cifra de afaceri pentru 2010, se previzi-
oneazd mentinerea acesteia la nivelul
anului trecut, in contextul scaderii consu-
mului cu 10%-15%. De asemenea, obiecti-
vele societdtii vizeazd atingerea unei cote
de piata de minimum 24%, din punct de
vedere cantitativ (al volumului livrarilor).
"Obiectivul nostru principal este repre-
zentat de cresterea, in continuare, a cotei
de piata si profitabilitatii. Inca de la ince-
putul lunii ianuarie a.c, avem in deru-
lare proiecte in vederea pregatirii firmei
pentru sezonul de varf: instalam peste
150 de magsini de colorat pana la sfarsitul
lunii martie si urmeaza lansari de produse,
inovatoare si investitii de peste un million
de euro in promovarea marcilor si produ-
selor noastre”, a adaugat directorul compa-
niei. Pe parcursul lui 2009, Fabryo a imple-
mentat strategia stabilita in 2008, lansand
aproximativ 20 de produse si extensii de
gama in segmentele de vopsea, lacuri si
tencuieli si inlocuind toate ambalajele
produselor, pentru o mai buna vizibilitate
la raft. Investitiile totale ale companiei s-au
ridicat la peste un milion de euro in 2009,
vizdnd implementarea unor programe de
marketing si de promovare pe toate cana-
lele de vanzare. Totodatd, anul trecut, soci-
etatea a pus in practica si un proiect de
eficientizare pentru cresterea productivi-
tatii si profitabilitatii, renuntandu-se, astfel,
la  majoritatea produselor «non-core»
(antigel, produse auto etc.). "Continuarea
optimizarii portofoliului a determinat o
scadere asumata a cifrei totale de afaceri
de 7% in 2009, dar a asigurat, in acelasi
timp, o crestere a vanzarilor la produsele
«corev, a profitului de operare si a celui net,
iar productivitatea muncii a sporit cu 14%”",
a mai precizat Aliz Kosza.

BAXI: CIFRA DE AFACERI
DE 14 MILIOANE DE LEI

Compania Baxi Romania a inregistrat in
2009 o cifrd de afaceri de 14 milioane
de lei, in scadere cu 33% fata de 2008,
in conditiile in care s-a adancit criza
economica si, implicit, ritmul de crestere
a pietei constructiilor rezidentiale. "In
ceea ce priveste structura vanzarilor, s-a
constatat o crestere a cererii de centrale

termice cu preturi reduse, aceasta reori-
entare datorandu-se influentei crizei
economice mondiale asupra indus-
triei locale, precum si asupra puterii de
cumparare a populatiei’, a declarat Sever
Scarlat, director general al companiei.
Societatea a demarat, in a doua parte a
anului trecut, propriul program «Rabla la
centrale», prin care cei care doresc sa-si
inlocuiascd instalatiile individuale bene-
ficiaza de o prima de casare de pana la
750 de lei. Astfel, in intervalul septembrie
- decembrie 2009, compania a comerci-
alizat 600 de centrale termice prin inter-
mediul acestui program, reprezentand
15% din cifra de afaceri aferentd anului
trecut. Pentru acest an, reprezentantii
firmei preconizeaza realizarea unei cifre
de afaceri de 4,5 milioane de euro si o
crestere la 30% a vanzarilor realizate prin
programul Rabla, din totalul de 10.300
unitati estimate a se livra in 2010. Ince-
pand cu luna martie 2010, firma a extins
programul si cdtre segmentul comercial
industrial, iar primele de casare oferite
sunt cuprinse intre 3.000 lei si 7.000 de
lei. Programul se va desfasura péana la
sfarsitul lui 2010, iar compania estimeaza
ca peste 3.000 de centrale vor fi inlo-
cuite la nivel national prin intermediul
acestuia.

DEDEMAN ESTIMEAZA
O CRESTERE DE 15%

Reteaua de magazine de bricolaj
Dedeman, cu sediul in Bacdu, a anuntat
mentinerea veniturilor din 2009 la nivelul
celor din anul anterior, in contextul in
care segmentul de activitate specific a
consemnat un declin de 25%. Conform
datelor publicate pe Ministerul Finan-
telor, societatea a inregistrat in 2008
o cifrd de afaceri de 910,3 milioane de
lei. Pentru anul in curs, reprezentantii
companiei estimeaza majorarea aces-
teia cu 15%, in special datoritd inaugu-
rarii celor patru centre comerciale din
Brasov, Craiova, Arad si Timisoara, aflate
in executie. Dedeman a anuntat, recent,
deschiderea celui de-al 17-lea magazin,
pe B-dul Grivitei nr. 1T din Brasov, in urma
unei investitii de 16 milioane de euro.
Acesta este situat pe un teren cu o supra-
fatd de 45.000 mp, beneficiind de o arie
de vanzare de 17.000 mp (cea mai extinsa
din reteaua proprie), unde vor fi vandute
materiale de constructii (gresie si faiantd,
instalatii si echipamente termice / sani-
tare / electrice, decoratiuni interioare
etc.) si pentru gradinarit. "Planurile de
extindere a companiei raman neschim-
bate in conditiile in care economia este,
inca, in recesiune. La sfarsitul anului 2010
vom avea 20 de magazine in cadrul retelei
Dedeman", a declarat Dragos Paval,
presedinte al societatii. De asemenea,
strategia de dezvoltare a retelei prevede
un numar de 30 de magazine Dedeman
panainanul 2015.

RIDGE TOOL A REALIZAT
VANZARI DE UN MILION
DE DOLARI

Subsidiara din Romania a companiei
Ridge Tool - parte a diviziei de scule
din cadrul concernului nord-american
Emerson - a realizat in 2009 o cifra de
afaceri in valoare de un milion USD,
nivel similar celui obtinut in 2008. "Am
reusit sa ne mentinem eficienta activi-
tatii, desi structura livrarilor s-a modificat
in mod radical. Astfel, daca inainte de
inceperea crizei financiare cea mai mare
parte a incasarilor (peste 70%) proveneau
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din comenzile destinate aplicatiilor din
domeniul constructiilor civile (pentru
lucréri de instalatii), in prezent cota aces-
tora a scazut simtitor, fiind egalata de cea
a produselor pentru domeniul edilitar.
De altfel, aceasta evolutie nu inseamna
altceva decat o reconfirmare a experi-
entei castigate de colegii din SUA, care
aratd ca, in perioadele de recesiune, cele
mai bune rezultate vin dinspre segmentul
produselor destinate reparatiilor si intre-
tinerii retelelor. Am facut deja livrdri
catre companii specializate in asemenea
operatiuni in cateva orase din Romania.
De asemenea, trebuie precizat ca din
2008 functioneaza la Cluj-Napoca un parc
industrial Emerson, amplasat pe un teren
de 11 ha, in cadrul caruia detinem o hala
de productie, un centru de specializare a
instalatorilor autohtoni, o zona de service
si o unitate logisticd. Deocamdata, pe
plan local sunt fabricate produse din 5
categorii, dar estimdm ca numarul aces-
tora se va dubla in urmdtorul an. Princi-
palele sortimente executate sunt consti-
tuite de bacurile destinate montajului
la instrumentele de filetare (manuale
sau electrice), precum si de pompa de
presiune pentru verificarea integritatii
instalatiilor. Reteaua de distributie Ridge
Tool Romania este formata, in prezent,
din 9 companii si, pe masura cresterii
notorietatii marcii si consoliddrii pozitiei
pe piatd, sperdm ca gradul de acoperire
al acesteia se va majora considerabil’, a
precizat Camil Aliman, director regional
al Ridge Tool Europe pentru Roménia si
Ungaria. In intervalul 24 februarie - 10
martie a.c,, s-a desfasurat in Romania acti-
unea de promovare a companiei, deru-
lata sub titulatura "European Roadshow
Ridgid 2010". Evenimentul a constat in
prezentarea ultimelor inovatii tehnolo-
gice lansate de companie, sub forma unui
showroom mobil care parcurge, timp de
doud sdptdmani, ruta Constanta - Bucu-
resti - Cluj-Napoca. Obiectivele decla-
rate ale actiunii au fost constituite de:
prezentarea tehnologiilor promovate
sub marca Ridgid catre utilizatorii finali
din Europa; perfectionarea cunostintelor
clientilor si familiarizarea acestora cu
tehnicile moderne; consolidarea relatiilor
de parteneriat cu distribuitorii. "Dintre
noutatile pe care instalatorii din Romania
le-au putut testa cu aceastd ocazie, se
remarca sistemul de inspectie SeeSnake,
seria MicroReel, care permite vizuali-
zarea conductelor cu diametre cuprinse
intre 40 mm si 125 mm, pe o distanta de
maximum 30 de metri. O alta inovatie
este reprezentatd de gama de locatoare
(dispozitive de localizare a traseelor de
conducte metalice si cabluri electrice)
SeekTech, care inglobeaza cea mai perfor-
manta tehnologie in domeniul detectiei
radio’, a mai declarat Camil Aliman. La
prezentarea din Bucuresti a participat si
directorul de marketing pentru Europa,
Orientul Mijlociu si Africa al reprezen-
tantei Ridge Tool Europe - Matt Ondrejko
- care a remarcat faptul ca "orientarea
spre piata locala a fost dictata de eferves-
centa deosebitd inregistratd in domeniul
constructiilor in aceasta regiune. Evident,
recesiunea economicd internationala a
afectat si compania noastra, dar lucrurile
sunt pe cale de a se redresa, astfel incat
pentru 2010 preconizam o majorare a
vanzarilor pentru subsidiara europeana
de aproximativ 15%. De altfel, strategia
companiei se aplica potrivit liniilor direc-
toare trasate la nivel de grup, Emerson
optand pentru implementarea unei poli-
tici agresive de dezvoltare, mai ales pe
timp de criza. Astfel, urmand experi-
enta castigatd in ultimii 3 ani in SUA prin
organizarea unor astfel de actiuni de
marketing, am decis ca este momentul
oportun pentru alocarea a peste un
milion USD in vederea realizarii si in
Europa a unui traseu similar, ce include

19 tari. Aceasta actiune se va desfasura
pentru o perioada de aproximativ 6 luni".

INCASARILE PINUM DIN
2009 AU SCAZUT CU 20%

In 2009, cifra de afaceri realizatd de
compania Pinum Doors & Windows, la
nivel de grup, a fost de 15 milioane de
euro, in scadere cu aproximativ 20% fata
de anul precedent. "Aceasta diminuare a
incasdrilor se afla in stransa legatura cu
trendul descendent al pietei construc-
tiilor, cauzat de criza financiara si de
scaderea exporturilor. Cu toate acestea,
am reusit sa ne consolidam pozitia pe
segmentul proiectelor rezidentiale, fiind
principalul furnizor de usi de interior
pentru constructiile finalizate in 2009.
Pentru 2010, estimam o crestere de 10%
a vanzarilor, prognoza bazdndu-se pe
implementarea unei strategii de extindere

ACTUALITATEA INTERNA

a retelei de distributie la nivel national,
precum si de diversificare a portofoliului
de produse atat pe segmentul de usi, cat
si pe cel de ferestre. Din datele disponi-
bile, piata de profil a inregistrat o scadere
de aproximativ 40% anul trecut, in
comparatie cu 2008, iar inceputul lui 2010
nu aduce schimbari semnificative. Totusi,
speram ca vom putea asista la relan-
sarea acestui domeniu de activitate, dato-
ritd implementarii programelor guverna-
mentale, care ar putea impulsiona cres-
terea economica’, a declarat Francesco
Curcio, director comercial al companiei.
Pinum Doors & Windows este principalul
furnizor de usi pentru segmentul produ-
selor din categoriile standard si premium.
"Compania noastra detine cea mai mare
capacitate de fabricatie la nivel nati-
onal atat pe piata de ferestre din lemn
stratificat, cat si pe cea de usi. In dome-
niul ansamblurilor executate din profile

multistratificate, avem drept compe-
titori companii care desfagoard activi-
tati de comercializare sau intreprinza-
tori cu o capacitate de productie limitata,
care nu pot onora cereri de mare volum,
cu termene scurte de livrare. In ceea ce
priveste sectorul de usi, conform estima-
rilor noastre, cota de piata a Pinum se
mentine la 40% si nu au fost observate
schimbadri importante in ceea ce priveste
starea concurentiald. Planurile de inves-
titii pentru anul in curs include si deschi-
derea de centre proprii de prezentare/
comercializare. De asemenea, vom lansa
o noua linie de usi, marca Intro, destinata,
n principal, dezvoltatorilor imobiliari care
pot opta pentru produse performante, la
preturi competitive. Totodatd, ludm in
considerare posibilitatea adaugarii unei
linii suplimentare de productie speciali-
zatd in executia de sortimente din PVC", a
incheiat oficialul companiei.
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Neconcordante relevate de primele testari ale
ferestrelor realizate in Romania

De la inceputul activitdtii in domeniul certificdarii ansamblurilor de
ferestre/usi, SRAC Cert a realizat incercdrile initiale de tip pentru 5
companii locale, specializate in executia de tamplane termoizolanta.
"Am avut surpriza de a fi intens solicitati incd din prima sdptimdnd
de activitate, testele fiind intocmite la o mare diversitate de produse:
modele din PVC, lemn stratificat, usi etc. In prezent, verificdrile sunt
efectuate de specialistii germani de la IFT Rosenheim, urmdnd ca, in
scurt timp, sd se finalizeze si procesul de calificare a celor doi experti
SRAC. Din observatiile pe care le-am fdcut péna in prezent, rezulta
faptul cd, in domeniul certificdrii ferestrelor, se manifestd, incd, o
mare doza de ambiguitate. Multe companii considera ca au aplicat
marcajul CE daca se afld in posesia unui raport de testare pus la
dispozitie de furnizorul de sistem. Trebuie precizat cd nici mdacar acest
document nu este complet, incluzdnd doar rezultatele testarilor,

fara a fi precizate detalii despre esantionul folosit, astfel incat
producatorul sd stie ce anume materiale sa utilizeze sau ce tehnologii
de fabricatie. Dintre neconcordantele cel mai des apdrute, pot fi
amintite permeabilitatea mare la aer si la apa (in ultimul caz, chiar
fara aplicarea unei presiuni a aerului). Multi producdtori au tinut
deja cont de sugestiile noastre, au procedat la realizarea unui nou
esantion si, in acelasi timp, au efectuat corectiile necesare sistemului
propriu de fabricatie, avand in vedere, de aceastd datd, indicatiile
furnizorului de sistem. De asemenea, este incurajator faptul cdam
primit o serie de solicitdri din partea mai multor societati de a realiza
certificarea de calitate Q-Zert, care presupune, pe Idnga incercdrile
suplimentare (mecanice si de durabilitate) si intocmirea unui audit
periodic de cdtre o tertd parte (de obicei, cu o frecventd anuald), prin
care sd se asigure faptul cd productia curentd are caracteristici de
performantd similare celor obtinute pentru mostra testatd initial":

a declarat Georgeta Neagu, seful departamentului de testare a

ferestrelor din cadrul SRAC Cert.

MAI PUTIN DE 100 DE
COMPANII DETIN MARCAJUL
Ce PENTRU FERESTRE

Compania 3M Security, din Bucuresti,
specializata in implementarea sistemului
de control al productiei (FPC) si prestarea
de alte servicii aferente domeniului de
tamplarie termoizolanta, a derulat in
intervalul decembrie 2009 - februarie
2010 mai mult de 20 de contracte al cdror
scop a fost constituit de parcurgerea
procedurilor legale pentru aplicarea
marcajului de conformitate CE. "Actiunile
noastre au vizat atat implementarea FPC,
cat si instruirea personalului desemnat
cu urmarirea fluxului de productie. De
asemenea, in unele cazuri, reprezentantii
firmelor au optat si pentru realizarea unui
audit intern, care sa confirme pastrarea
caracteristicilor produsului finit in marjele
permise de standard. In ceea ce priveste
testarea periodica, in cazul in care aceasta
reprezinta o optiune, colaboram atat cu
institutul AT-Rom 2000, cat si cu un labo-
rator din Polonia. O problema in acest
moment este aceea ¢4, in virtutea acor-
darii rapoartelor de incercare in sistem
de cascadd, aproape toti producdtorii
din Romania detin aceste documente.
Multi dintre ei, insa, confundd rapoar-
tele respective cu aplicarea marcajului
CE si nu mai fac demersurile legale nece-
sare, care constau in elaborarea decla-
ratiei de conformitate. Aceasta este o
consecinta a gradului scidzut de infor-
mare, ceea ce este valabil, din pacate,
inclusiv la nivelul organismului autorizat
de control al pietei - Inspectoratul de Stat
in Constructii. Singurii care au respectat
cu strictete prevederile SR EN 14351-1
sunt marii producatori, care, dupa prelu-
area ITT de la furnizori, au contractat
servicii de testare periodicd, menite sa
demonstreze ca toate clasele de perfor-
manta se mentin la nivelul declarat in
eticheta CE, iar materialele utilizate
sunt similare celor folosite de furnizor.
Evident, procedura FPC poate fi parcursa
si iIn mod independent, dar acest lucru
devine aproape imposibil in absenta unui
sistem de management integrat al cali-
tatii, conform ISO 9001:2000. Toate cele
mentionate anterior au dus la o realitate
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destul de nefavorabila in acest moment,
cand la nivel national existd mai putin de
100 de companii care sa se afle in lega-
litate, din punct de vedere al conformi-
tatii produselor promovate pe piata", a
declarat Doina Mincu, director general al
societatii.

PPTT PROPUNE
IMBUNATATIREA PROGRAMULUI
DE REABILITARE TERMICA

Conducerea executivd a Patronatului
Producatorilor de Tamplarie Termoizo-
lantd (PPTT) a derulat, in ultima peri-
oadd, mai multe actiuni de popularizare
a propunerilor Consiliului Director (CD),
referitoare la aplicarea marcajului CE si
la desfasurarea programului guverna-
mental de reabilitare termica a locuin-
telor. "Recent, am participat la Ramnicu
Valcea la o reuniune organizata de un
furnizor de sisteme din aluminiu, unde
au fost prezenti mai multi parteneri ai
acestuia, ocazie cu care am facut o scurta
trecere in revista a problematicii curente
in domeniul certificarii conformitatii
ansamblurilor de ferestre/usi. In ceea ce
priveste reabilitarea termica realizata din
fonduri publice, am pledat mereu pentru
abordarea unitara a acestui proces. Astfel,
este necesar ca lucrarile sa fie realizate de
firme ce au competenta tehnica necesara
siposibilitatile tehnologice de a produce o
tamplarie care sa corespunda exigentelor
de termoizolare valabile in acest moment
la nivel european. De altfel, propunerea
noastra, pe care o vom fnainta autori-
tatii de reglementare, respectiv Ministe-
rului Dezvoltdrii Regionale si Turismului,
este aceea de a stabili un nivel maxim
pentru coeficientul de transfer termic, a
carui respectare sa reprezinte o conditie
pentru realizarea platii. Am considerat cd
- beneficiind de experienta Germaniei -
si In Romania acest parametru ar putea
fi cat mai performant (de maximum 1,5
W/mpK), existand chiar opinii conform
cérora - date fiind conditiile climatice din
tara noastra - s-ar potrivi chiar o valoare
de 1,2 W/mpK. Procedurile de aplicare a
acestei propuneri sunt simple si presupun
plata in avans a jumatate din valoarea
lucrérii, diferenta fiind achitata doar in

urma expertizarii termografice a imobi-
lului reabilitat, din care sa rezulte respec-
tarea pragului amintit. De asemenea, o
serie de nereguli ar putea fi eliminate
prin impunerea angajarii - de catre asoci-
atiile de proprietari - a unui diriginte de
santier, care sa aiba in atributii atat veri-
ficarea procesului de aprovizionare cu
materiale si respectarea termenelor, cat
si inspectia inopinata a unitatii de fabri-
catie a tampldriei care a preluat proiectul
respectiv’, a declarat Harilaus Kilaiditis,
director executiv al PPTT.

VANZARI DE PESTE
21,5 MILIOANE DE EURO
PENTRU TEMAD CO, IN 2009

Compania Temad, din Brasov, speciali-
zatd in distributia de materiale de etan-
sare si adezivi profesionali a realizat, in
2009, o cifra de afaceri de 21,5 milioane
de euro, in scadere cu 14% fata de incasa-
rile anului anterior. Pentru 2010, manage-
mentul societatii are ca principal obiectiv
recuperarea acestor pierderi si realizarea
unor vanzari similare celor din 2008. "In
mod evident, criza economica pe care
o traversam a avut un impact negativ
asupra activitatii companiei noastre. Prin-
cipalul efect a fost acela al scaderii profi-
tabilitatii atat in masa, cat si din punct
de vedere procentual, mai ales din cauza
indisciplinei financiare a anumitor parte-
neri. Nu se poate afirma ca numarul cola-
boratorilor traditionali s-a modificat
substantial, de pe piata dispardnd doar
o serie de mici companii, fapt care nu a
influentat semnificativ volumul vanza-
rilor. Pentru a preveni eventualele dera-
paje care ar fi putut avea loc pe fondul
convulsiilor economice care marcheaza
in prezent tara noastrd, am adoptat o
strategie curajoasa, care a vizat, in prin-
cipal, investitii importante in specia-
lizarea angajatilor, pentru cresterea
gradului de pregatire profesionald. Tn
acelasi sens, am acordat o atentie mai
mare sistemului de pldti, incercand sa
evitdm situatii de genul celor care ne-au
creat probleme in trecut. De asemenea,
am optat pentru implementarea unor
masuri moderne de eficientizare a stocu-
rilor, care s-au concretizat prin automa-
tizarea sistemului de gestiune folosind
programul WMS - Warehouse Manage-
ment System. In continuare, vizdm extin-
derea portofoliului de produse si diversi-
ficarea paletei sortimentale puse la dispo-
zitia partenerilor (0 gamd noua de agenti
de curdtare, adezivii marca UHU etc.).
Trebuie mentionat faptul ca, din punct

de vedere structural, produsele Bison
au, in continuare, o pondere de 30%.
Sperdm ca toate problemele sd se rezolve
fnainte de sfarsitul lui 2010, astfel incat
sectorul constructiilor sa-si reia cresterea
fncepand cu toamna acestui an, intr-un
scenariu optimist", a afirmat Florin Madar,
director general Temad Co. |

AKZONOBEL POWDER COATINGS
VA LANSA NOUA COLECTIE
DE VOPSELE FUTURA

In 2009, compania AkzoNobel Powder
Coatings a inregistrat o cifra de afaceri
de 1,9 milioane de euro la nivel nati-
onal, ceea ce reprezinta un nivel optim
in contextul economic actual. "Anali-
zand tendintele din prezent si situ-
atia pietei specifice, pentru acest an
ne propunem o mentinere a venitu-
rilor. Datorita crizei economice resim-
tite in toata lumea, piata constructiilor
din Romania a stagnat in 2009, ceea ce
a dus si la o scadere a volumului vanza-
rilor de vopsea pulbere. Pentru a contra-
balansa aceste fenomene negative, am
construit un plan de marketing puternic
si am incercat sa oferim permanent clien-
tilor o gama diversé de produse. Astfel,
fn 2009, am lansat colectia de vopsele
pulbere Premium Collection, alcatuita
din 24 de nuante ce au la baza tehnologia
Ultradurabild. De fapt, reprezentanta
din Romania a introdus rapid pe piata
locala tehnologia Ultradurabild inova-
toare (promovata de AkzoNobel Powder
Coatings pe plan international), strategia
pentru dezvoltare din 2010 presupunand
masuri similare. Practic, ne-am propus
lansarea colectiei Futura 2010-2013, care
va include produse in 50 de nuante noi,
bazate, de asemenea, pe tehnologia Ultra-
durabila. De asemenea, o alta caracteris-
tica esentiala a intregii game este aceea
ca materialele au proprietati ecologice,
in conformitate cu normele actuale, ince-
pand cu a doua jumatate a lui 2009 toate
produsele AkzoNobel Powder Coatings
fiind inscriptionate cu mentiunea <Every
Color is Green> (<Fiecare culoare este
"verde”>). In continuare, ne propunem
sa facem fata situatiei economice dificile,
prin adoptarea unui plan de marketing
ce vizeaza comercializarea de produse
care sa corespundd cerintelor actuale
ale utilizatorilor, caracterizate si de un
raport optim calitate-pret. Nu in ultimul
rand, ne focalizdm atentia asupra dezvol-
tarii serviciilor, prin acordarea consul-
tantei tehnice de specialitate. Livrarile in
Romania se realizeaza fie prin intermediul
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filialei autohtone, fie direct de la depo-
zitul principal ce aprovizioneaza clientii
din zona Europei de Sud-Est, cu sediul in
Atena - Grecia. Trebuie remarcat faptul
ca partenerii concernului  AkzoNobel
Powder Coatings beneficiaza si de exper-
tiza specialistilor grupului (care are o
experienta de peste 360 de ani in dome-
niul vopselelor pulbere). Prin investitii
sistematice in cercetare si tehnologie de
inalta calitate, AkzoNobel demonstreaza
inca o data faptul ca este o corporatie
orientata spre dezvoltare sustenabild",
a declarat Anamaria Hodorogia, speci-
alist de marketing in cadrul AkzoNobel
Powder Coatings.

INVESTITII DE 3,5 MILIOANE
DE EURO PENTRU
HORMANN ROMANIA

Societatea  Hoérmann  Romania a
consemnat, in 2009, o diminuare a cifrei
de afaceri cu 33% - 35%, fata de anul
anterior. Astfel, volumul incasarilor s-a
situat la nivelul de aproximativ 8 mili-
oane de euro. Obiectivul de marketing
pentru 2010 este constituit de o recupe-
rare a pierderilor, respectiv de o crestere
cu minimum 8% a vanzarilor, in compa-
ratie cu anul precedent. "Din punct de
vedere structural, la o prima analiza s-ar fi
putut considera ca principalele probleme
vor fi consemnate pe segmentul reziden-
tial. Acestea au fost si estimdrile noastre
initiale, care, insd, nu s-au concretizat,
deoarece - in domeniul livrarilor de usi
de garaj - scaderile au fost de numai 7% -
10%. In schimb, reduceri importante au
fost inregistrate pe segmentul industrial,
unde diminudrile au fost de aproximativ
40%. O alta curiozitate este aceea c4 situ-
atia in ceea ce priveste livrarile pentru
imobilele de birouri (usi antifoc, usi meta-
lice de interior etc.) a fost la randul sdu
neasteptat de buna, fapt care ne-a permis
obtinerea unor rezultate destul de bune,
concretizate printr-o contractie a cifrei de
afaceri situatd cu mult sub media pietei
de constructii din Roméania. Evident, am
fost nevoiti sa adoptam si anumite masuri
corective, pentru a preveni derapasi mai
grave. Astfel, am procedat la o restran-
gere a suprafetelor de stocare, constransi
de necesitatea adaptarii marimii stocu-
rilor la cererea reald. De exemplu, au
existat situatii in care am renuntat la
o parte a spatiilor inchiriate, depozite
cu suprafete initiale de 5.000 mp fiind
reduse pana la 3.000 mp. De asemenea,
am fincercat sa calibram toate costurile
logistice si de operare la noua conjunc-
tura a pietei autohtone. Cu toate ca situ-
atia este destul de dificila, masura de
disponibilizare a personalului nu a fost
luata in considerare. Consideram ca situ-
atia nu se va imbunatati vizibil in 2010,
din punct de vedere al conjuncturii
economice, fiind posibil ca acest an sa
fie chiar mai dificil decat cel anterior. In
acest context, prognoza noastra privind
orizontul de revenire a industriei de profil
este primul trimestru al lui 2011, dar in
niciun caz nu vor mai putea fi reluate
ritmurile de crestere cu care eram obis-
nuiti inainte de declansarea crizei. In ceea
ce priveste investitiile, suntem in masura
sd afirmam ca este posibil ca in acest an
sa demareze constructia noului centru
logistic din Bucuresti, incluzand depozite
cu o arie de 6.000 mp si spatii de birouri
de peste 1.000 mp. Efortul financiar
aferent depaseste 3,5 milioane de euro’,
a declarat Bogdan Cojocaru, director
general al firmei.

SAINT-GOBAIN LANSEAZA
CONCEPTUL DE CASA
MULTI-CONFORT

Saint-Gobain - unul dintre cei mai mari
producatori mondiali de materiale de
constructii - propune conceptul de casa
Multi-Confort, o idee inovatoare care

promite sa revolutioneze atat piata
constructiilor noi, cat si pe cea a renova-
rilor. "Diferenta fatd de casele pasive este
datd de faptul cé proiectantii acestora din
urma se concentreaza aproape exclusiv
pe problema cresterii eficientei energe-
tice, prin limitarea pierderilor de caldura
si utilizarea inteligenta a radiatiei solare
pe timpul iernii, in vreme ce casa Multi-
Confort promoveaza o abordare atotcu-
prinzatoare, in cadrul céreia preocuparii
pentru eficientizare din punct de vedere
al consumului de energie i se adauga
aceea de atingere a unui grad ridicat de
confort, prin utilizarea la maximum a
luminii naturale, asigurarea unei protectii
acustice superioare, atingerea unui
nivel optim de sigurantd si protectie la
incendiu", a subliniat Pierre André de
Chalendar, directorul general al grupului.
Pentru a realiza un astfel de ansamblu,
trebuie respectate cateva principii de
baza. Factorii principali, obligatoriu
de luat in calcul, sunt: amplasamentul
(morfologia terenului si pozitionarea din
punct de vedere cardinal); termoizolarea
(valori U de 0,15 W/mpK pentru termo-
sisteme, de 0,8 W/mpK pentru vitraje si
de maximum 0,8 W/mpK pentru profi-
lele de fereastra); etanseitate (schimb
de aer controlat prin utilizarea unei
bariere performante de vapori); fonoizo-
lare (niveluri maxime de 63 dB intre case
si de 45 dB intre camere pentru zgomotul
transmis pe cale aeriand). Pentru a obtine
aceste caracteristici, Saint-Gobain ofera
toate materialele necesare: placi termo-
izolante din polistiren expandat Isover
pentru acoperis si pereti; sisteme din
gips-carton Rigips; sticla cu emisivitate
redusa SGG Planitherm UltraN sau SGG
Planitherm 4S. Conform calculelor reali-
zate de specialistii concernului, investi-
tiile suplimentare in aceste sisteme de
inalta performanta se amortizeaza intr-o
perioada de 5 ani - 7 ani, doar din econo-
miile de energie.

PLAST TECHNIK: INVESTITIE
DE 6 MILIOANE DE EURO

Compania Plast Technik, din Cluj-Napoca,
a consemnat o scadere cu aproximativ
30% a cifrei de afaceri in 2009, fata de
exercitiul financiar anterior, pe fondul
dereglarilor pietei de profil induse de
criza economicd actuala. Pentru anul in
curs, reprezentantii firmei sunt optimisti,
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estimand o revenire in forta si atin-
gerea incasarilor realizate in 2008. "Cele
mai mari probleme au fost intampi-
nate pe segmentul tampldriei din PVC,
in vreme ce, in domeniul ansamblurilor
din aluminiu, activitatea s-a desfasurat
in conditii neasteptat de bune, volumul
afacerilor mentinandu-se constant. Acest
lucru s-a datorat deruldrii unor lucrdri la
obiective importante - imobile de birouri
si spatii comerciale - amplasate in Cluj-
Napoca si in regiunile limitrofe. in condi-
tiile actuale, ne mentinem prognozele
de crestere, intentionand sa consolidam
relatiile de afaceri pe care le deruldm cu
partenerii traditionali: Aluplast Romania,
Profilco Romania, Alukonigstahl, Alumil
Rom Industry etc. Masuri deosebite
pentru intdmpinarea problemelor crizei
nu am adoptat, pastrdndu-ne intacte
echipa tehnica si forta de vanzari. Mai
mult, in 2010 deruldam o investitie impor-
tantd, in valoare de 6 milioane de euro
(din care suma de 1,5 milioane de euro
provine din fonduri structurale), prin care
vizam constructia si echiparea unei noi
unitati de fabricatie, in apropierea loca-
litatii Turda. Hala de productie si depozi-
tele vor avea o suprafata totala de 6.000
mp. In prezent, ne aflam in negocieri
pentru stabilirea furnizorului de utilaje.
Pe termen scurt, estimam ca piata isi va
reveni, cel mai probabil, incepand cu vara
acestui an. Cu toate acestea, este posibil
ca multi competitori sa-si restructureze
activitatea, estimadrile noastre indicand
falimentul a circa 25% dintre firmele din
bransa, pana la sfarsitul lui 2010. Acest
lucru va avea un efect puternic asupra
dinamicii pietei companiilor speciali-
zate in montajul de tamplarie termoizo-
lantd, multi dintre acestia fiind nevoiti
s3 se reorienteze spre noi clienti. In ceea
ce priveste Plast Technik, pe segmentul
de PVC modalitatea cea mai utilizata
de distributie va fi cea de colaborare cu
dealerii, in vreme ce la divizia de aluminiu
vom continua livrarile directe si partici-
parea nemijlocitd la proiecte", a declarat
Marius Darida, director tehnic al societatii.

VELUX: PRIN MANSARDARE,
VALOAREA PROPRIETATII
CRESTE CU 15%

Compania Velux Romania a inregistrat,
in 2009, o cifra de afaceri de 28,3 mili-
oane de lei, iar pentru 2010 se estimeaza

un rezultat similar anului trecut. "Criza
economica a determinat necesitatea de
a aplica masuri de reducere a cheltuie-
lilor sau de reorganizare a activitatilor.
Volumul vanzarilor a inregistrat un trend
constant, asa cum am preconizat pe baza
statisticilor oficiale din industria materi-
alelor de constructii. Suntem increza-
tori in ceea ce va urma deoarece, in tot
acest timp, am investit pentru viitor si
am alocat resurse in directia dezvol-
tarii companiei. Dorim sa se inteleaga
mai bine care sunt avantajele extinderii
pe verticala a casei, prin procesul de
mansardare", a declarat Hans Wreifalt,
director general al companiei. Mansarda
reprezinta o solutie economica pe timp
de criza. "Argumentele care sustin
aceasta afirmatie sunt multe si variate.
Investitiile realizate in amenajarea unei
mansarde sunt mai reduse decat cele
necesare ridicarii unul alt etaj; infra-
structura si utilitatile sunt deja create,
ceea ce duce la diminuari semnifica-
tive ale costurilor; reabilitarea termica
a casei reduce foarte mult pierderile
de caldura si costurile la incalzire. Prin
mansardare, valoarea proprietatii creste
cu 15%", apreciaza reprezentantul Velux.
Strategia de dezvoltare a companie
pentru anul in curs vizeaza conceptul
de locuintele sustenabile. Cladirile sunt
printre cele mai mari entitati consuma-
toare de energie, reprezentand apro-
ximativ 40% din consumul total de
energie din Europa. "Pentru a atinge
obiectivul global de a reduce emisiile de
carbon, o strategie noua trebuie intro-
dusa in domeniul constructiilor. Cladi-
rile viitoare trebuie sa aiba zero emisii de
carbon si sa furnizeze un climat interior
sanatos, beneficiind din plin de lumina
naturala. Trebuie sa avem abilitatea de
a continua sa imbunatatim calitatea
locuintelor si de a mentine standardele
inalte de locuire, concomitent cu redu-
cerea emisiilor de carbon, pana la elimi-
narea completa a acestora. Una dintre
provocarile din acest an vizeaza reali-
zarea unei colaborari cu alti reprezen-
tanti din domeniul constructiilor, astfel
incat, impreuna, sa reducem emisiile
de carbon si - in acelasi timp - sa imbu-
natatim calitatea spatiilor de locuit si a
celor de munca. Vrem sa fim promotorii
acestei strategii si sa avem un rol activ
in aceasta directie", a concluzionat Hans
Wreifalt.
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Fatadele cortina - un domeniu aflat in continuare
sub influenta recesiunii

Piata locald a ansamblurilor de tampldrie termoizolantd si fatade
cortind, executate cu sisteme din aluminiu, s-a contractat puternicin
2009, ca urmare a scaderilor inregistrate in domeniul constructiilor si,
mai ales, din cauza lipsei proiectelor noi, de anvergura. Anul trecut, au
fost puse in operd lucrdri din categoria medie, cu valori de maximum
150.000 de euro. Perspectivele de revigorare in 2010 sunt marcate,
deocamdatd, de incertitudine, din cauza diferentelor de timp dintre
lansarea executiei unui proiect si faza de montaj al sistemelor de pereti
cortind. De asemenea, dacd in 2009 s-au executat multe lucrdri specifice
contractate in anul precedent, in 2010 situatia pe acest segment este
nefavorabild desfdsurdrii activitdtii in conditii optime. Avdand in vedere
aspectele caracteristice pietei de fatade cortind, care rezultdin urma
modificdrii raportului dintre cerere si ofertd, majoritatea specialistilor
din brangd nu poate formula estimari corecte cu privire la momentul
reludrii trendului ascendent. In continuare, sunt prezentate cdteva
opinii referitoare la acest subiect, exprimate de Cristian Bulbuc -
director general al ABC Profesion’Al Design, Dragos Matei - director
AGCFlat Glass Romdania, Roxana Constantinescu - director ?eneral al

Aluminium Promotion Co., Daniel Popa - director general a

Reynaers

Romadnia, Viorel Ruseti - director general al Strial, si Bogdan Decusara -

director de produs Etem Romdnia.

Cristian Bulbuc, director general
ABC Profesion’Al Design: "Din punct de
vedere al valorii proiectelor realizate si al
incasarilor, anul trecut compania noastra a
avut un regres de circa 50%, fatd de 2008.
Cele mai importante lucrari realizate in
aceastd perioada au fost: fatada imobilului
de birouri din str. Invingatorilor, sector 3 -
Bucuresti; peretele cortind al showroom-
ului Harley Davidson (extindere Citroen),
amplasat in proximitatea DN1; detaliile
de executie ale luminatorului de la Bibli-
oteca Nationald, din Capitald; detaliile
de executie-uzinare ale structurii meta-
lice a luminatorului de la Camera Notarilor
Publici, din Bucuresti. In prezent, se afld in
lucru fatada si luminatoarele ansamblului
comercial Piata Amzei. Pe termen scurt, este
posibil sa se finalizeze negocierile pentru
incd doua lucrdri destul de mari, dar acest
lucru se poate confirma doar in momentul
in care licitatia organizata de beneficiar va
fi castigata de fabricantii cu care colaboram.
In ceea ce priveste evolutia pe termen scurt
a pietei de profil, sunt dificil de intuit inten-
tiile celor care acceseaza serviciile oferite de
ABC Profesion’Al Design. Cert este faptul ca
lipsa finantarii si starea de neincredere si
incertitudine reprezinta elemente caracte-
ristice ale acestei perioade, ceea ce duce la
amanarea lansarii de proiecte noi, cel putin
pana in momentul in care piata mondiala
nu se va echilibra. Se pare ca, la nivel inter-
national, se doreste o uniformizare a pretu-
rilor, care s oglindeasca mai fidel valoarea
intrinseca a domeniului material. Sectorul
autohton al constructiilor este alimentat din
punct de vedere financiar mai ales din surse
externe, iar investitiile realizate exclusiv din
fonduri autohtone sunt nesemnificative. De
aceea, este posibil ca revenirea sectorului sa
aiba loc intr-un ritm mai lent comparativ cu
trendul ascendent consemnat in perioada
anterioara crizei, acest lucru intdmplandu-
se in momentul in care speculatorii vor

constata faptul ca indicatorul de returnare
ainvestitiei va garanta castiguri mai mari de
50%. De aceea, noi consideram ca sectorul
de constructii nu va mai reveni niciodata
la ritmul anormal de crestere consemnat
pana in 2009. In continuare, proiectele vor
fi sustinute din fonduri publice sau private
externe, iar multe dintre lucrari se vor realiza
exclusiv pe baza unor resurse provenite
din afara granitelor Romaniei, astfel incat
intregul profitul va fi expatriat. Exceptia va fi
constituitd de imobilele rezidentiale execu-
tate prin intermediul programelor guverna-
mentale de stimulare economica. In acelasi
timp, pe fondul strategiei contraproductive
care implicd urmarirea obstinenta si exclu-
siva a maximizarii profitului, se vor folosi
cu precadere materialele cu performante
indoielnice, ceea ce ar putea induce conse-
cinte devastatoare avand in vedere carac-
teristicile climatice si seismice ale regiunii".

Dragos Matei, director AGC Flat
Glass Romania: "Criza financiara, care s-a
transformat intr-una economicd, a avut
ecouri in toate sectoarele de activitate. Pe
piata de tdmplarie termoizolantd, efectele
imediate au constat in scaderea cererii si
exercitarea unei presiuni puternice asupra
preturilor. Ulterior, s-a inregistrat o polari-
zare a structurii solicitérilor, o parte dintre
acestea concentrandu-se asupra costu-
rilor presupuse de achizitia sticlei float,
iar cealalta, asupra calitatii produselor.
Se poate afirma cd, desi pentru 2009 am
raportat o diminuare a vanzarilor la nivelul
AGC Flat Glass Romania, aceasta scadere a
fost mai mica fatd de media regresului pe
piata de profil, iar unele produse care au
o componentd ce implicd siguranta sau
confortul (sticla laminata pentru preve-
nirea accidentelor, geamul antiglont, sorti-
mentul antifoc si cel pentru control solar)
au consemnat scaderi nesemnificative sau
chiar usoare cresteri. Compania noastra

are o strategie clara pentru perioada urma-
toare: promovarea de vitraje cu o calitate
superioard, la preturi competitive, dublata
de o consiliere tehnicad, caracterizata printr-
un grad inalt de specializare. In fiecare
an lansam produse noi, tot mai perfor-
mante, care vin in intdmpinarea cererii sau
chiar o anticipeaza. De asemenea, punem
accentul pe identificarea unor noi moda-
litdti de transport, prin care sa reducem
costurile. Unele solutii sunt de-a dreptul
inovatoare, ca, de exemplu, folosirea unor
containere speciale, de tip Jumbo, care se
potincarca si transporta atat in tren, cat si in
camion. Referitor la aplicarea marcajului CE
in conformitate cu prevederile standardelor
de produs SR EN 1279-5 si SR EN 14351-1,
in ultimul timp am intensificat campania
de informare cétre clientii nostri, asigu-
randu-le suportul tehnic necesar pentru a
putea parcurge procedurile de certificare
a conformitatii produselor proprii. Prin-
cipalul beneficiu indus de obligativitatea
aplicarii marcajului CE va fi acela al simpli-
ficarii modalitatilor de livrare a ferestrelor si
geamului termoizolant pe pietele statelor
membre UE".

Roxana Constantinescu, director
general Aluminium Promotion Co.:
"Anul trecut a fost atipic pentru intreaga
economie autohtona. Inceput sub amenin-
tarea unei crize globale - care a avut un
efect complet abia spre sfarsitul peri-
oadei - si pe fondul incertitudinilor induse
de o administratie publica incapabila de a
gestiona situatia economica fragila, 2009
nu a fost un an propice atingerii obiecti-
velor propuse la finalul exercitiului finan-
ciar anterior. In concluzie, singurul obiectiv
realizat a fost acela de a ramane pe activi
pe piata de profil, de a pastra locurile de
muncd existente si de a nu reduce venitu-
rile angajatilor. In conditiile stagnarii activi-
tatii de constructii, productia de tamplarie
termoizolanta a inregistrat scaderi consi-
derabile, mai ales pe segmentul ansamblu-
rilor din aluminiu. n ceea ce priveste situ-
atia curentd, estimam cd lucrurile se vor
inrdutati. Lipsa masurilor reale si eficiente
de redresare a economiei, precum si redu-
cerea drastica a creditdrii vor ingreuna
relansarea activitatii in bransd. In pofida
tuturor obstacolelor, compania noastrd
a reusit sd se mentina la nivelul lui 2008,
inregistrand o diminuare a cifrei de afaceri
de numai 5%, fata de anul anterior. Dintre
lucrdrile de referinta executate in 2009, pot
fi amintite: Militari Shopping Center, imobil
Alexandrion, restaurant Bolta Rece (Bucu-
resti); sediul administrativ Style Construct,
din Dragomiresti (IIfov); sediul primariei din
Céldrasi; imobil de birouri (Craiova). Pentru
2010, ne-am propus o crestere a vanzarilor
cu aproximativ 20%, vizand si alocarea de
fonduri pentru completarea bazei tehnico-
materiale in vederea majordrii capacitatii
de productie. De asemenea, ne propunem
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si externalizarea acelor servicii care s-au
dovedit a fi nerentabile in anii precedenti.
Referitor la dificultatile intampinate, trebuie
precizat cd ne-am confruntat, deseori, in
procesul de licitatii, cu firme care contractau
lucrari ce depaseau cu mult capacitatea
proprie de productie, subcontractand ulte-
rior aceste proiecte unor companii mici,
féra experienta in domeniu. Rezultatul se
poate observa prin lipsa calitatii obiecti-
velor executate. Multi dintre acesti compe-
titori au avut probleme in faza de recep-
tionare a lucrarilor de catre beneficiari si,
implicit, in cea de incasare a creantelor. Cali-
tatea lucrdrii, experienta si gradul de dotare
tehnica nu reprezintd, din pacate, criterii
majore la alegerea furnizorului de sisteme
din aluminiu, pentru multi investitori si/sau
antreprenori generali. Astfel, in numeroase
cazuri, pretul constituie elementul care
influenteaza decizia de achizitie”.

Daniel Popa, director general
Reynaers Romania: "Cele mai importante
obiective ale societatii, stabilite pentru
2009, au fost reprezentate de consolidarea
pozitiei pe piata, dezvoltarea prezentei
in teritoriu prin extinderea sistemului
de distributie, cresterea cotei sistemelor
promovate, atragerea de noi clienti si fide-
lizarea celor existenti. Astfel, am ajuns la
o cotd de piata de 5% raportata la totalul
vanzarilor din acest domeniu de activi-
tate. Daca ludm ca baza de referinta piata
de proiecte, putem afirma ca, anul trecut,
acest indicator a fost de circa 20%. In ceea
ce priveste cifra de afaceri, am inregistrat o
crestere a acesteia si estimam ca tendinta se
va manifesta si in exercitiul financiar curent,
datorita potentialului nostru de dezvoltare.
Segmentul pe care noi activam, respectiv
piata de proiecte, a avut o contractie de
50% si, din nefericire, tendintele pentru
2010 nu sunt foarte imbucurdtoare. Astfel,
pe termen scurt, estimam ca scaderile
vor continua, fiind posibil sa atinga o cota
de 20%. Referitor la promovarea de noi
produse si servicii cdtre parteneri, in peri-
oada urmatoare Reynaers va propune
solutii inovatoare pentru obtinerea unei
mai bune izolari termice atat a sistemelor
de tamplarie, cat si a celor de pereti cortina.
De asemenea, avand in vedere cerintele
tot mai mari in ceea ce priveste imbuna-
tatirea calitatii aerului din incinte, vom
dezvolta noi sisteme, sub marca Ventalis,
destinate integrarii in cadrul ansamblu-
rilor de ferestre. Mai trebuie mentionat ca
n primdvara acestui an va fi lansat un nou
sistem de profile din aluminiu placate cu
lemn, proiectat pentru executia de ferestre/
usi batante si modele glisante. Dintre prin-
cipalele avantaje de care beneficiaza, in
prezent, colaboratorii nostri, pot fi enume-
rate: rapiditatea livrarilor, mentinerea cali-
tatii produselor la un nivel constant si pretul
competitiv. Totodata, trebuie amintite servi-
ciile profesionale cu care am obisnuit deja
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clientii, printre acestea numarandu-se:
documentatii complete, software de calcul,
consultantd de specialitate etc. Dintre difi-
cultdtile intampinate in ultima perioada,
mentionam: lipsa lichiditatilor financiare si
cresterea riscului de intrare in incapacitate
de plata a beneficiarilor sau dezvoltatorilor,
acest lucru punand executantul in situatia
de a nu putea plati creantele catre furni-
zorul de materiale.

Viorel Ruseti, director general al
firmei Strial: "Sfarsitul anului 2008 ne-a
surprins pe toti cu vestile proaste din SUA
si Europa de Vest. Fiind in plina ascensiune,
managerii multor firme nu au crezut ca vor
fi substantial afectati de aceste evenimente,
presupunere care s-a dovedit a fi complet
eronatd. Compania noastra a adoptat
o pozitie cumpatata, propunandu-si ca
obiectiv principal implementarea tuturor
madsurilor necesare, in asa fel incat exerci-
tiul financiar din 2009 sa nu se incheie cu
pierderi. Analizand in mod obiectiv evolutia
pietei, am operat in luna mai o reducere de
personal (de circa 12%), fapt ce ne-a conferit
flexibilitatea necesara pentru a rezista in
continuare. Rezultatele au fost cele scon-
tate, anul fiscal incheindu-se, din punct
de vedere al profitabilitatii, cu putin peste
pragul de rentabilitate. La nivel general,
segmentul de piata pe care activdm s-a
confruntat cu o scadere dramatica - asimi-
labild unei prabusiri - investitorii de pe
piata cladirilor de birouri in 2009 limitandu-
se la continuarea lucrdrilor contractate in
anul anterior. Noi am reusit sa ne adaptam
destul de bine conjuncturii respective, acce-
sand si lucrari de mici dimensiuni, cu valori
cuprinse intre 50.000 de euro si 100.000 de
euro. Totusi, principala modalitate prin care
am evitat restructurarea a fost constituita
de ofertarea la preturi foarte scazute, solici-
tate de beneficiar. In aceste conditii, cifra de
afaceri s-a diminuat cu aproximativ 40%, in
vreme ce volumul de lucréri s-a contractat
cu numai 15%. Aceasta demonstreazd o
reducere generald a nivelului de pret atat
din punct de vedere al manoperei, cat si
al materialelor. Alte dificultati intampinate
de-a lungul anului au fost legate de recu-
perarea creantelor, fenomen care, de altfel,
s-a amplificat in 2010. Consideram ca anul
acesta va fi mai dificil decat 2009. Totusi, nu
vom mai face reduceri de personal, incer-
cand sa ne pozitionam cu organigrama
actuald printre firmele care vor depasi
Cu succes criza economica actuald. Cres-
terea reprezintd un obiectiv realizabil abia
in 2011. Cu toate acestea, speram sa avem
surprize placute in a doua jumatate a anului
in curs. Trebuie mentionat ¢, indiferent de
greutdtile intampinate, ne-am indeplinit
toate obligatiile catre autoritatile fiscale,
lucru pe care intentionam sa-l facem si in
acest an. In plus, in luna decembrie am
finalizat procedurile de certificare a confor-
mitdtii pentru produsele noastre curente,
fapt care ne situeaza printre putinele firme
din Romania ce aplica marcajul CE, in condi-
tiile stabilite prin standardele SREN 14351-1
si SREN 13830.

Bogdan Decusara, director de
produs Etem Romania: "intregul segment
de piata pe care activam a regresat in 2009,

tendinta fiind aceea ca firmele cu dotari
tehnologice semnificative sa atraga un
numar cat mai mare de producatori mici
si chiar medii in parteneriate vizand activi-
tatea de montaj. In aceste conditii, obiec-
tivele legate de realizarea cifrei de afaceri
au fost revizuite negativ de mai multe ori,
vanzarile anului trecut fiind de aproximativ
80% din nivelul lui 2008. Totusi, tinta prin-
cipald a fost atinsa - si anume conturarea
conditiilor unei dezvoltari durabile si profi-
tabile. O alta caracteristica a ultimei peri-
oade a fost aceea ca pretul de livrare a
reprezentat, in continuare, criteriul de achi-
zitie principal in 90% dintre cazuri. Toto-
datd, s-a observat tendinta clara a fabri-
cantilor care lucrau exclusiv cu un tip de
profil sa caute o alternativa mai conve-
nabild, din punct de vedere al costurilor.
O dificultate majora intdmpinat de Etem
Romania a fost constituita de contractia
pietei pe fondul crizei economice actuale,
ceea ce a generat o stagnare a proiectelor

aflate in curs de desfasurare, precum si
reducerea puterii de cumparare a bene-
ficiarilor. Acest fapt a determinat reori-
entarea cererii catre produse ieftine, cali-
tatea consemnand o diminuare pe masura.
Pentru a realiza obiectivele propuse, trebuie

OPINII

sd ne orientdm spre accesarea mai multor
segmente de piatd, concomitent cu o inten-
sificare a mediatizarii pentru informarea
activa a segmentelor tinta. In acest sens,
recent, am organizat la Rdmnicu Valcea un
seminar de specialitate, unde partenerii
prezenti au avut posibilitatea sa testeze o
serie de solutii si sisteme inovatoare, cum ar
fi: Q60 (profile din PVC din clasa A, conform
prevederilor SR EN 12608, cu stabilizatori pe
bazad de calciu-zinc); E-45 (serie completd
de profile din aluminiu cu bariera termica);
E-85 (sistemul de pereti cortind). Trebuie
precizat ca oferim partenerilor speciali-
zati in productia de ferestre posibilitatea
de a obtine marcajul CE in sistem de tip
cascada foarte usor si la costuri minime.
Cele mai multe cheltuieli sunt suportate
de compania noastrg, iar producatorul este
obligat sa indeplineasca doar unele conditii
de baza, cum ar fi respectarea indicatiilor
tehnice, a listei de materiale si a procedu-
rilor de fabricatie"
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CARBOPLAK concureaza cu succes grupuri
internationale pe segmentul placilor de policarbonat

Fondatd in anul 2007, compania
Carboplak, din Bucuresti, a fost
realizatd pe infrastructura societdtii
Anticorosiv - unul dintre cei mai mari
producatori nationali de materiale si
solutii speciale de protectie destinate
aplicatiilor din domeniul constructiilor.
ecesitatea reorganizdrii activitatii
a dus la decizia orientarii pe o nisa de
piata mai putin exploatata in Romdnia
;{Qi anume aceea a rproduc,tiei de placi
in policarbonat. Pe acest segment,
pdna la infiintarea unitadtii de productie
Carboplak, activau mai multi furnizori
consacrati pe plan mondial, oferind - la

nivel local - o gama diversa de produse,

dar a caror disponibilitate era

imitata

de distanta mare fata de unitadtile de
fabricatie. Aceasta realitate a fost
constatata de specialistii autohtoni,

care au sesizat oportunitatea

dezvoltadrii activitatii respective in
Romadnia. In cele ce urmeaza, pentru
a evalua perspectivele pietei de profil,
este prezentatd opinia directorului
general al societatii, Doru Ohota.

- Cum caracterizati
activitatii in Romania?
- Toata actiunea a demarat in urma cu
4 ani, cand am luat decizia - impor-
tanta pentru noi - de a investi fonduri
in valoare de 4,5 milioane de euro
pentru punerea bazelor primei fabrici
de pléci de policarbonat din aceasta
regiune a Europei. Suma a fost folo-
sitd, in principal, pentru achizitia unei
linii moderne de fabricatie, cu o capa-
citate de 1.600 tone/an, care a nece-
sitat un efort financiar de 2,4 mili-
oane de euro. Productia a demarat la
sfarsitul lui 2007, anul urmator fiind
primul in care am avut o activitate
constanta. Totodatd, in aceeasi peri-
oada s-au luat deciziile separarii de
compania-mama si infiintdrii firmei
Carboplak. Se poate afirma ca 2008 s-a
soldat cu niste rezultate peste astep-
tari, dar criza care a urmat a temperat
puternic acest avant.

inceputurile

- In aceste conditii, care au fost
rezultatele financiare aferente lui
20097

-In primul an de activitate, aveam deja
o cota de piatd de 20%, peste 80% din
totalul livrarilor fiind destinate aplica-
tiilor din domeniul constructiilor. Asa
cum subliniam anterior, 2008 poate
fi considerat de compania noastra un
reper la care ne putem raporta pentru
a evalua situatia curenta. Astfel, anul
trecut am consemnat o scddere de
circa 7% fata de intervalul de referinta
mentionat. Noi sperdm ca exercitiul
financiar actual sa aduca o compen-
sare a acestor diminuari si sa se fina-
lizeze cu o majorare de 15%-20%
a vanzdrilor. Obiectivul mentionat
poate fi atins printr-o concentrare
mai puternica asupra exportului. Daca
in 2009 ponderea in cifra de afaceri
a livrarilor pe pietele externe - cum
ar fi, de exemplu, Serbia, Macedonia,
Bulgaria etc. - a fost de 15%, urmarim
ca pe parcursul lui 2010 acest nivel sa
se majoreze la 25% - 30%.

- Oferiti mai multe detalii despre
caracteristicile produselor promovate.
- Se stie faptul ca policarbonatul repre-
zinta o inovatie in domeniul maselor
plastice, avand in acest moment o
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mare diversitate de aplicatii. Polimerul
respectiv a fost dezvoltat simultan de
holdingurile Bayer si General Electric
dupa cel de-al Doilea Razboi Mondial,
materialul astfel obtinut avand carac-
teristici care il situeaza in fruntea
grupei maselor plastice. Placile celu-
lare din policarbonat se realizeaza
prin coextrudarea unui amestec de
granule virgine si coloranti cu granule
aditivate, in vederea asigurarii protec-
tiei la actiunea radiatiilor ultravio-
lete. Caracteristicile sale principale
sunt: transparenta, rezistenta la socuri
mecanice mult mai bund in compa-
ratie cu sticla, greutatea scazuta (de
circa 10 ori mai mica decat a sticlei si
a polimetilmetacrilatului - plexiglas) si
flexibilitatea ridicata. Aceste propri-
etdti recomanda materialul pentru
executia de fatade cortind, ca o alter-
nativa viabild la solutiile tehnice tradi-
tionale, intrucat implicad proiectarea
unor retele din aluminiu de montanti/
traverse mult mai usoare pentru susti-
nerea ansamblului. De asemenea, in
comparatie cu sticla, se pot realiza
ansambluri si suprafete curbate, fapt
care constituie un avantaj cert din
punct de vedere arhitectural.

- Ce aplicatii posibile identificati in
domeniul tamplariei termoizolante?
- Segmentele principale vizate pe piata
din Romania sunt: piata constructi-
ilor rezidentiale, comerciale si indus-
triale, infrastructura (panouri fonoizo-
lante pentru protectia spatiilor adia-
cente autostrazilor), sectorul de sere si
solarii etc. Fabrica din Romania reali-
zeaza, in prezent, varianta de placi
celulare, dar in viitorul apropiat, in
functie de cererea pietei, preconizdm
o noua investitie pentru productia de
placi compacte (solid sheet) din poli-
carbonat, polimetilmetacrilat etc. In
functie de caracteristicile solicitate de
beneficiar, la peretii cortind se poate
opta pentru una dintre cele doud vari-
ante: dacd primeaza nevoia de trans-
parentd si maximizare a vizibilitatii,
este recomandatd utilizarea placilor
compacte, iar in cazul in care este
necesard doar patrunderea radiatiei
luminoase, atunci solutia optimd este
aceea a placilor celulare. Aceasta din

Doru Ohota (54 de ani)
Functia/firma: director general, Carboplak;

Studii: Facultatea de Stiinte Economice, Universitatea din Craiova;
Experienta profesionala: 30 de ani in domeniul materialelor de constructii

urma ofera cateva avantaje majore,
dintre care se disting: coeficientul
scazut de transmisie termica si greu-
tatea specifica redusa. Trebuie menti-
onat ca placile celulare din policar-
bonat sunt disponibile intr-o gama
diversa de nuante, ceea ce oferd posi-
bilitatea proiectdrii unor fatade cu
aspect deosebit. Alte beneficii asigu-
rate de produsele noastre sunt: redu-
cerea costurilor de executie (prin
utilizarea unor structuri mai usoare),
mentenanta facild, incasabilitatea,
garantia indelungata (10 ani) si altele.

- Cum se realizeaza distributia in
acest moment?

- Desi produsele din aceasta cate-
gorie sunt disponibile pe piata
interna de peste 10 ani, cererea este
incd scazutda, situandu-se la aproxi-
mativ 10% - 12% din cea manifestata
pe pietele statelor puternic industri-
alizate. De aceea, in prezent, distri-
butia este efectuatd prin intermediul
firmelor specializate in comerciali-
zarea materialelor de constructii ce au
acoperire nationalda. Unii dintre acesti
distribuitori comercializeaza exclusiv
produsele Carboplak, in vreme ce altii
promoveaza si produse concurente
(Bayer, General Electric - Sabic, Dow
Chemicals etc.). Depozitul propriu are
o suprafata de 4.000 mp si o capaci-
tate de 400 tone de placi din poli-
carbonat, unde mentinem un stoc-
tampon destinat alimentarii in timp
util a cererii imediate.

- Ce avantaje competitive aveti pe
piata de profil?

- Strategia noastra a fost, inca de la
inceput, aceea de a oferi produse de
inaltd calitate, similara celei de pe
pietele europene, la preturi compe-
titive. Pentru a atinge prima tinta
utilizam exclusiv materii prime de cali-
tate superioard, ale caror costuri au o
pondere cuprinsa intre 72% si 75% din
pretul produsului finit. Acest aspect,
la care se adauga faptul cd utilizam
o tehnologie de ultima generatie,

complet automatizatd (care permite
realizarea produselor la cele maiinalte
standarde), face ca obiectivul de pret
sa fie dificil de atinsin aceasta perioada
de criza. Beneficiile majore pe care
le putem asigura partenerilor nostri
sunt cele din spectrul logistic si nu
numai: livrare in maximum 5 zile lucra-
toare din momentul lansarii comenzii
(fatd de 5 saptamani pentru produ-
sele livrate din strainatate); productia
elemente cu dimensiuni nestandardi-
zate, necesare unor proiecte atipice,
prin care se reduce nivelul pierde-
rilor la beneficiar (deoarece se livreaza
modele exact la dimensiunile impuse
prin proiect); executia unor debitari
in forme speciale; disponibilitatea in
stoc a unor sortimente standard, in
nuante de bronz, opal, verde, albastru
si in varianta transparenta.

- Care sunt principalele probleme
intampinate in desfasurarea
activitatii?

- Trebuie mentionat faptul ca, pe
fondul lipsei de informare a benefici-
arilor, precum si - partial - din cauza
relativei noutdti pe piata de profil a
acestor materiale, coeficientul de utili-
zare este scazut, fiind cu mult inferior
celui inregistrat in statele vest-euro-
pene,in Asiasau SUA. De asemenea, ne
mai confruntam si cu un trend ciudat,
de utilizare nespecificd a produsului,
existand in acest moment o tendinta
de folosire intensa a placilor de poli-
carbonat pentru placarea gardurilor
la imobilele rezidentiale - si nu numai.
Aceasta practica afecteaza negativ
imaginea materialului, putand sugera
celor neavizati incompatibilitatea cu
aplicatiile din domeniul constructiilor,
care au fost precizate anterior. Totusi,
ne pastram optimismul si consideram
cd pe termen mediu produsele se vor
impune gratie caracteristicilor incon-
testabile de performanta, desi este
putin probabil ca pe plan local sa se
depdseasca vreodatd 50% din nivelul
de utilizare existent in economiile
puternic industrializate.
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Ce asteapta de la 2010 companiile de pe piata de cofraje

Piata de cofraje nu a fdacut rabat, anul trecut, de la tendinta de
diminuare a activitatii din domeniul constructiilor. Sectorul de profil
ainregistrat, in 2009, o depreciere estimatd la 50% fatd de anul
anterior, ajungdnd la o valoare de aproximativ 36 milioane de euro,
conform opiniilor companiilor specializate. Acest sector a fost afectat
atdt de diminuarea numdrului de proiecte, cat si de suprasaturarea
pietei, avdnd in vedere cd foarte multi antreprenori si-au achizitionat
propmle sisteme pentru a reduce costurile de executie, dar si faptul cd
majoritatea echipamentelor sunt reutilizabile. Astfel, dupd un apogeu
al sectorului de profil, care a atins, in 2007, o valoare de 60 milioane
de euro (din care 48 milioane de euro reprezentau valoarea pietei
cofrajelor moderne), pentru 2010 este previzionat un nou declm, de
pdna la 30 milioane de euro. Redresarea va fi din ce in ce mai dificild,
un nivel similar celui din 2007 fiind imposibil de anticipat chiar si pe
termen lung. In ultima perioada, piata are tendinta de schimbare de la
sisteme de cofrare specifice sectorului imobiliar cétre echipamentele
utilizate pentru lucrdrile de infrastructurd. Adina Bucovici - director
general al Doka Roménia, Rdzvan Stancu - director de vanzari al
Meva Sisteme de Cofraje, Gabriela lonitd - director comercial al Euro
Foster Cofraj, lonut Vasilescu - director de marketing al Argevil, Jonay
Fernandez - director comercial Cofraje Alsina, Lucian Catand - director
de vdnzadri Ulma Cofraje, Mircea Albutiu - CEO Harsco Infrastructure, si
lonel Gavril, director de marketing al companiei HIT RO, au prezentat,
pentru Agenda Constructiilor, problemele pe care le intémpina
domeniul de profil si i previziunile pentru acest an. De asemenea, lustin
Cdpadtand, directorul tehnic al Peri Romdnia, ne-a acordat un amplu
interviu, pe care il puteti citi in pagina 18.

Adina Bucovici, director general
al Doka Romania: "Anul 2009 a fost
unul atipic, cel putin pentru dome-
niul constructiilor. Volumul lucrérilor a
scazut in mod drastic, ponderea aces-
tora crescand pe segmentul de infra-
structurd, in detrimentul celui imobiliar.
Tn acest context, s-a remarcat o intensifi-
care a concurentei pe piata sistemelor de
cofrare, concomitent cu aparitia practi-
cilor de tip «dumping». De asemenea, s-a
majorat numarul proiectelor finantate din
fonduri bugetare in defavoarea investiti-
ilor private, care au fost - in mare parte -
blocate. Dintre lucrdrile publice, cele reali-
zate din fonduri structurale au avansat mai
bine, beneficiind de finantare constanta.
O alta dificultate cu care s-au confruntat
antreprenorii a fost sezonul rece destul
de sever din primele doua luni ale acestui
an. In ceea ce priveste piata de cofraje,
evolutia din 2010 a sectorului este la fel
de impredictibila precum cea a construc-
tiilor in general, estimandu-se o stagnare
la nivelul inregistrat in 2009 sau chiar o
scadere usoara. Raportat la activitatea
proprie (care - conform uzantelor noastre
- includ atat vanzarea, cat si inchirierea
sistemelor de cofrare), estimam cd ne vom
mentine cota de piatd de circa 35%. Din
punct de vedere al cererii, in 2010 aceasta
se va orienta - in special - cdtre echipa-
mentele destinate lucrarilor de infrastruc-
turd. Totodats, se solicita material ieftin de
mai micd productivitate, fard a se mai tine
cont de calitate sau de costurile suplimen-
tare achitate la finalul lucrarii. Ca tendinta,
primeaza costurile mici in detrimentul
calitatii si uneori - regretabil - si in cel al
sigurantei in munca. Noi vom continua
sd punem in centrul propriilor strategii
securitatea lucrarilor, mai ales acum, cand
numadrul accidentelor grave de pe santiere
a crescut semnificativ. Ne propunem sé ne
mentinem lider in siguranta si securitatea
muncii, chiar daca multe firme nu pun sau
nu-si permit sa puna accent pe aceasta.
Astfel, am preferat sa liviam echipamen-
tele de siguranta la preturi modice".

Razvan Stancu, director de vanziri
Meva Sisteme de Cofraje: "Pe fondul
scaderii generale a pietei constructiilor,
sectorul sistemelor de cofrare a urmat
tendintele descendente, consemnand
o depreciere medie de 30%. In acest
context, am reusit sa limitam scaderea
cifrei de afaceri la -12,8% fata de anul
precedent, datoritd, in special, activi-
tatii celor patru mari santiere inaugurate
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in 2008 si continuate si in prezent. Livra-
rile de sisteme de cofrare in cadrul aces-
tora au generat chiar o usoara crestere a
cifrei de afaceri din 2009. De asemenea,
o contributie determinanta la rezulta-
tele financiare a detinut-o departamentul
de vanzari, in cadrul cdruia sunt anga-
jati numai ingineri constructori ce expe-
rientd pe santier, dar si managementul
companiei. Estimdm ca piata specifica
se va diminua si in 2010 cu aproximativ
30%. Cu toate acestea, nivelul cererii
de cofraje Meva s-a mentinut - procen-
tual - la nivelul din 2008, scazand, insa,
gradul de materializare a potentialelor
comenzi. Astfel, daca acum doi ani obti-
neam cinci contracte din zece oferte, in
2009 numadrul contractelor a scdzut la
dous, din acelasi volum de oferte. In ciuda
crizei, la finele anului trecut aveam inchi-

riate aproximativ 92% din echipamen-
tele din propriul parc, veniturile fiind,
insd, afectate de diminuarea costurilor
serviciilor. Estimarile sunt pozitive pentru
acest an, avand in vedere faptul ca am
incheiat deja contracte pentru furnizarea
de sisteme in vederea executiei unei statii
de epurare din Ploiesti, a noii Ambasade
SUA la Bucuresti si a cladirii sediului SPP,
din Capitald. Totodata, vom depune oferte
pentru livrarea de sisteme de cofrare
pe viitorul santier al Catedralei Mantu-
irii Neamului, inaugurarea lucrarilor fiind
estimata pentru luna august a.c. Cea mai
importanta lucrare pentru care furnizam
cofraje este cea de edificare a stadionului
national «Lia Manoliu», unde avem noua
tipuri diferite de sisteme de cofrare, atat
pentru elemente verticale, cat si pentru
cele orizontale, utilizate concomitent - un
record pe santierele din Romania, veni-
turile Meva urmand a fi sustinute, pana

in luna august si de onorarea acestui
contract. Pentru aceasta lucrare am
importat, in premierd nationala, doud
sisteme noi de cofrare (panourile meta-
lice tip Mammut 350/250 si sistemul de
sustinere si siguranta a cofrajelor marca
Space) - itilizate pentru executia celor
120 de stalpi (cu o inaltime medie de 24
de metri) de sustinere a gradenelor. Alte
echpamente inedite folosite pe acest
santier sunt mesele cofrante pentru grinzi
si sistemul mobil de cofrare a stélpilor
cu indltimi de pana la 6 metri, tip Caro-
falt. Zonele predilecte de livrare a cofra-
jelor Meva sunt localizate, in special, in
partile de sud si centru ale tarii si, partial,
in regiunea Moldovei. Cele mai impor-
tante santiere se afla, insa, in Capitala,
unde detinem o cota de piatd de peste
28%. La nivel de grup, Meva a inceput
procesul de extindere si pe piata din
Bulgaria, de afacerile locale ale viitoarei
companii urmand a se ocupa managerii
din Romania".

Gabriela lonita, director comer-
cial Euro Foster Cofraj: "Strategia pentru
dezvoltare din 2010 presupune impli-
carea sustinutd in proiecte de constructii
rezidentiale si industriale cu un grad inalt
de dificultate. Consideram aceste tipuri de
proiecte potrivite pentru activitatea Euro
Foster Cofraj, intrucat dispunem de posibi-
litati logistice si tehnice avansate. Singura
problema cu care ne-am confruntat pe
plan local consta in lipsa fortei de munca
specializate. Din acest motiv, am decis
sd asiguram asistentd pe santier la toate
lucrarile care se afla in diverse etape de
executie, supervizand permanent cali-
tatea si eficienta indeplinirii obiectivelor.
Strategia de lucru pe care o aplicdm ne
permite sa estimam o majorare a cifrei de
afaceri pentru 2010, chiar daca situatia
pietei nu este favorabild. De asemenea,
un alt obiectiv important pe care-l avem
permanent in vedere consta in promo-
varea de sortimente noi, dintre care se
remarca sistemul de panouri ce se poate
monta manual, fard macara".

lonut Vasilescu, director de
marketing Argevil: "In cursul lui 2009,
piata cofrajelor s-a inscris pe acelasi trend
ca si segmentul constructiilor, scaderea
cererii la nivelul companiei noastre fata
de anii trecuti fiind de circa 30%. Singura
crestere am finregistrat-o la export, mai
exact in Marea Britanie, tara in care
promovam cofraje realizate de firma
Prokoncept - Harghita inca din anul 2008.
Pand in prezent, am semnat contracte
care depasesc valoric de 2,5 ori cifra de
afaceri din 2009, iar din acest motiv previ-
ziunile pentru finalul acestui an sunt opti-
miste. De asemenea, incepand de anul
trecut, am inregistrat schimbari majore
si in ceea ce priveste structura cererii.
Dacé pana la momentul respectiv, aveam
mai multe solicitari din punct de vedere
cantitativ si valoric din partea firmelor
de constructii, in ultima perioadd acestea

sunt depdsite de cele provenite din partea
persoanelor fizice, care contracteaza firme
de constructii doar pentru executie sau
realizeaza lucrari in regie proprie, cautand
cele mai avantajoase solutii. In ambele
domenii de activitate, am aplicat in ultima
perioada modificari ale preturilor de
comercializare si am investit in promo-
vare, actiune care a avut efecte deosebite
pentru activitatea noastrd. Totodatd, am
lansat si cofraje pentru case pasive, preva-
zute, in premiera mondiald, cu sistem de
canale pentru ventilatie si condensare.
Dintre masurile care ar putea favoriza
domeniul propriu de activitate, menti-
onam scaderea TVA-ului sau subven-
tionarea sistemelor care contribuie la
scaderea consumului energetic".

Jonay Fernandez, director comer-
cial Cofraje Alsina Romania: "Dacé anul
2009 a fost extrem de dificil pentru piata
constructiilor in toatd Europa, pentru
2010 se asteaptd o wusoara crestere,
chiar daca nu se va mai atinge niciodata
nivelul de dezvoltare inregistrat in peri-
oada 2006-2008. Pentru Romania, preco-
nizam un usor declin al pietei sistemelor
de cofrare, valoarea acesteia - estimata
in anul 2009 - fiind de aproximativ 60 de
milioane de euro. Din punctul nostru de
vedere, cea mai mare problema a actu-
alei crize economice este reprezentatd de
inmultirea cazurilor de neplatd a crean-
telor. De asemenea, o alta schimbare pe
care am observat-o in domeniul specific
de activitate este reprezentatd de orien-
tarea clientilor catre activitatea de inchi-
riere, in detrimentul vanzarilor directe.
Practic, aceasta solutie este perceputd ca
fiind mult mai economica atat pe termen
scurt (cheltuieli mai mici), cat si pe termen
lung (nu implica resurse si spatiu pentru a
pastra si a repara elementele de cofrare).

In ceea ce ne priveste, am fost avan-
tajati de aceasta situatie intrucat stra-
tegia de afaceri se bazeaza pe inchirierea
cofrajelor si dispunem de vaste cunos-
tinte logistice/tehnice pe care le punem
la dispozitia partenerilor, la acelasi nivel
de calitate, in toate tarile in care activam.
Dintre cele mai noi produse promovate,
mentionam sistemul de placd Mecaflex,
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dezvoltat in mod special pentru zona est-
europeand, sistem asemanator celui tradi-
tional, dar care se caracterizeazd printr-
un grad sporit de mecanizare si siguranta
(gratie grinzilor de otel), asigurand, astfel,
economii importante (in ceea ce priveste
manopera si timpul de montare/demon-
tare). In prezent, volumul furnizarii servi-
ciilor specifice in Romania atinge apro-
ximativ 6 milioane de lei. Pentru 2010
ne-am propus o majorare de aproximativ
30% a cifrei de afaceri, concomitent cu o
crestere semnificativd a cotei de piata"

Lucian Catana, director de vanzari
Ulma Cofraje: "Volumul vanzérilor in
domeniul cofrajelor, atat la nivel national,
cat si european, a urmat in cursul lui 2009
trendul descrescator al pietei constructi-
ilor, de care depinde in mod direct. Nici
pentru 2010 previziunile nu sunt pozitive,
inceputul anului fiind marcat inclusiv de
conditiile meteo nefavorabile. Structura
cererii de sisteme de cofrare s-a modi-
ficat ca urmare a schimbarii gamei de
lucrdri, iar aceasta tendintd s-ar putea
mentine si in 2010. Astfel, numarul de
proiecte rezidentiale, clddiri de birouri
si centre comerciale a scazut in favoarea
lucrarilor ingineresti si a celor de infra-
structura, pentru care se solicita produse
specifice. De asemenea, piata de inchirieri
a crescut foarte mult, in detrimentul celei
de vanzéri directe. Compania noastra
a adoptat cateva masuri de adaptare
la noile conditii din aceasta perioadd,
dintre care se remarca promovarea de

noi sisteme si servicii. Aceasta ne permite
sa estimam o majorare a cifrei de afaceri
pentru 2010, chiar daca la nivel general
situatia nu este una favorabila. Dintre
principalele santiere in lucru pentru care
furnizém sisteme de cofrare, mentionam:
varianta  ocolitoare  Constanta-Nord,
soseaua de Centura din partea de nord a
Capitalei, complexul de poduri si pasaje
Vidin - Calafat, centrul comercial Real
sau ansamblurile rezidentiale Primavera
Ploiesti si Seasons Brasov".

Mircea Albutiu, CEO Harsco Infra-
structure Romania: "In cursul lui 2009
si la inceputul anului 2010, investitiile in
infrastructura si cele industriale au deter-
minat (re)orientarea furnizorilor catre
acest segment. Astfel, cererea de servicii
din partea beneficiarilor/constructorilor
este in crestere atat in Romania, cét si in
celelalte téri europene. Totusi, volumul
de achizitii a scazut pe fondul nivelului
redus al investitiilor, precum si din motive
«psihologice», multi antreprenori din
domeniul constructiilor fiind descura-
jati de previziunile economice negative.
In acelasi timp, insg, solicitarile pentru
cofraje ce pot fiinchiriate au crescut, echi-
librand, astfel, volumul afacerilor din acest
domeniu, inclusiv pentru firma noastra.
De altfel, concernul Harsco Infrastructure
are filiale in 36 de tari, lucreaza cu peste
8.200 de angajati si a inregistrat in 2008 o
cifrd de afaceri de peste 1,5 miliarde USD.
Potrivit strategiei manageriale a condu-
cerii holdingului, previziunile de dezvol-
tare pentru 2010 sunt optimiste, inclusiv
in ceea ce priveste Romania. Chiar daca

volumul scazut al investitiilor este cauzat
de criza economicd, iar dupd aceasta
perioada nu se va mai inregistra o cres-
tere puternicad imediatd, consideram ca
Romania are nevoie de infrastructurd
pentru a-si putea consolida imaginea de

stat membru al UE. De aceea, consideram
ca organizatiile guvernamentale trebuie
sa asigure fonduri pentru dezvoltarea
acestui segment in care societatea noastra
se implica in mod semnificativ in ultima
perioada. Suntem prezenti pe santiere din
intreaga tara, precum: centurile ocolitoare
ale oraselor Sibiu si Suceava, tronsoa-
nele de autostrada Campia Turzii - Bors,
Medgidia - Constanta, Arad - Timisoara
sau statia de desulfurare a CET Turceni".

lonel Gavril, director de marketing
al companiei HIT RO: "Structura cererii
de sisteme de cofrare in 2009 a inregistrat
modificari importante, beneficiarii solici-
tand exclusiv produse la preturi reduse,
fard a fi interesati in aceeasi masura si
de calitatea acestora. Pe fondul situa-
tiei economice nefavorabile, s-a micsorat
semnificativ si volumul vanzarilor, pentru
2010 estimandu-se o scadere accentuata
a numarului de comenzi. De altfel, situatia
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este similara si in alte tari europene, cele
mai mari probleme finregistrandu-se in
Spania si Italia. Consider ca Germania si
Marea Britanie reprezintd singurele state
ce prezinta conditii mai bune, ca urmare
a sustinerii guvernamentale a domeniului.
In Romania, am remarcat, de asemenea,
un trend ascendent al pietei de inchi-
rieri, ceea ce a compensat intr-o oarecare
masurd declinul segmentului de vanzari.
Principala masurd anticriza adoptata de
compania HIT RO constd in adaptarea
accentuata la cerintele clientilor, printre
principalii colaboratori pe care ii avem in
acest moment aflandu-se PAB Romania
- Arad, Cominco - Bucuresti, Metronom
Moldova - lasi, Inserv Holding - Baia Mare
etc. De asemenea, am promovat noi
produse, cum ar fi cofrajul pentru spri-
jinirea malurilor. Ludnd in considerare
impactul pozitiv al planului de redresare,
pentru anul in curs estimam o usoara cres-
tere a cifrei de afaceri (+4%)".
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PERI ROMANIA: Declin de peste 50%
pe piata de cofraje

Directorul tehnic Peri Romadnia, lustin
Cdpatdnad, considerd cd redresarea pietei
de cofraje va fi din ce in ce mai dificilad,
nivelul inregistrat in 2007, cel mai bun
an pentru activitatea de profil, fiind
imposibil de anticipat chiar si pe termen
lung. "Dupa un apogeu al sectorului,
care a atins, in 2007, o valoare de 60
milioane de euro (din care 48 milioane
de euro reprezentau piata cofrajelor
moderne), nivelul total al acestui segment
de activitate a scdzut, treptat, in 2009,
ajungdnd la 32 milioane de euro, pentru
2010 fiind estimat un nou declin, pana

la 22 milioane de euro’; spune oficialul
companiei. Peri Romania are, potrivit
estimadrilor proprii, o cotd de 33% pe
piata sistemelor de cofrare moderne.

Va prezentdm, in continuare, un amplu
interviu cu domnul lustin Cdapdtdnd,

pricipalele teme abordate vizand

previziunile privind activitatea firmelor
din domeniul cofrajelor si obiectivele Peri

Romania pentru anul acesta.

- in ce fel a fost afectatd compania Peri
de criza financiara?

- Recesiunea financiard a afectat cifra
de afaceri a societatii in proportie de
35%-50%, asupra veniturilor fiind resimtita
mai puternic influenta negativa a saturatiei
pietei de cofraje. Astfel, pentru anul in curs
estimam realizarea unei cifre de afaceri de
3,5 milioane de euro, in scadere cu apro-
ximativ 18% fata de 2009, cand valoarea
acesteia a fost de 4,3 milioane de euro.
Rezultatele negative vin dupa indici cores-
pondenti de 14,25 milioane de euro in
2007 si de 13,07 milioane de euro in 2008
si reflecta diminuarile volumului vanzarilor
si ale preturilor de comercializare in anul
trecut. Conform propriilor calcule, in 2009
am inregistrat o cota de 33% pe piata siste-
melor de cofrare moderne.

- Mentionati principalele tendinte pe
piata sistemelor de cofrare.

- Din cauza dezvoltarii anuale intense a
pietei imobiliare in ultimii ani, majori-
tatea constructorilor au optat pentru a-si
achizitiona propriile sisteme de cofrare,
gandindu-se la castigurile si economiile pe
care le-ar genera. Deoarece echipamentele
sunt reutilizabile, costul acestora a putut
fi amortizat in urma incasarilor pentru o
lucrare derulata timp de un an, refolosirea
cofrajelor aducand profituri antrepreno-
rilor. Acest lucru, corelat cu declinul din
domeniul constructiilor, a generat o dimi-
nuare de aproximativ 50% a pietei cofra-
jelorin 2009. Dupa un apogeu al sectorului
de profil, care a atins, in 2007, o valoare
de 60 milioane de euro (din care 48 mili-
oane de euro reprezentau valoarea pietei
cofrajelor moderne), nivelul total al acestui
segment de activitate a scazut, treptat, in
2009, ajungand la o valoare de 32 milioane
de euro, pentru 2010 fiind estimat un nou
declin, pana la 22 milioane de euro. Redre-
sarea va fi din ce in ce mai dificila, un nivel
similar celui din 2007 fiind imposibil de
anticipat chiar si pe termen lung.

- Care sunt cele mai importante lucrari
contractate?

- Domeniul predilect de activitate al Peri
Romania este reprezentat de furnizarea
de sisteme de cofrare pentru lucrari de
arta (poduri, centrale hidroelectrice, tune-
luri) si proiecte industriale, unul dintre cele
mai importante santiere pentru care am

livrat echipamente fiind Pasajul Basarab.
Acest domeniu va avea, in anii urmatori,
cea mai mare pondere in volumul lucra-
rilor de constructii, in timp ce segmentul
executiei de locuinte va detine o cota
de numai 10% din piata (fata de 60%, in
2007). De asemenea, am furnizat sisteme
de cofrare si pentru ansambluri reziden-
tiale, precum Central Residential Park,
Orhideea Gardens, Metropolis Residence
etc. Referitor la infrastructura, aceasta este
deosebit de importantd pentru dezvol-
tarea ulterioard a pietei constructiilor si a
economiei, in general. Cat timp nu vom
avea o autostrada care sa faca legatura cu
partea de vest a Europei, investitorii vor
ezita in ceea ce priveste luarea deciziei de
a (re)veni in Romania.

- De ce preferati vanzarea sistemelor in
detrimentul inchirierii acestora?

- Am fost printre primele companii de
pe piata din Romania care au desfasurat
activitati de vanzare a cofrajelor. Majori-
tatea concurentilor au optat pentru opera-
tiuni de inchiriere, deoarece acestea sunt
mai profitabile. Activitatea de inchiriere
are, insd, propriile dezavantaje, in sensul
ca relatiile cu clientii devin riscante. De
exemplu, daca echipamentele sunt retur-
nate cu anumite defectiuni, costul servi-
ciilor de reparatii este imputat antrepre-
norului, iar acesta se orienteaza catre
alte firme pentru o lucrare viitoare.
Problema dispare in cazul activitatilor de
vanzare, deoarece constructorii reutili-
zeaza cofrajele chiar si cu anumite defec-
tiuni, daca sistemele sunt, inca, functio-
nale, in contextul in care acestea nu mai
sunt returnate unei companii specializate,
care sa poata decide gradul de risc al unui
echipament. De asemenea, nu exista o
legislatie foarte strictd privind securitatea
muncii din domeniu, nici macar la nivel
european. Singura tard care beneficiaza
de reguli clare in acest sens este Franta.
De-a lungul timpului, am vandut sisteme
de cofrare celor mai importante companii
de constructii, cum ar fi Astaldi, FCC, Porr
Construct, Comnord, Bog'Art, Arcom etc.
Ne desfasurdm activitatea pe o piata in
care clientii au investit 40 - 50 milioane de
euro in achizitionarea propriilor sisteme
numai de la firma noastra, acest segment
devenind suprasaturat. De asemenea, in
Romania exista cofraje «second-hand»

lustin Capatana (35 de ani)
Functia/Firma: director tehnic Peri Romania;
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Studii: Universitatea Tehnica de Constructii, Facultatea de Cai Ferate, Drumuri i Poduri;
Experienta profesionala: 13 ani in domeniul constructiilor, ca sef de santier in cadrul companiilor
Comnord SA, ACM4 SA si Arcom SA si dezvoltator de aplicatii pentru calculul de rezistentd si proiec-

tare a sistemelor de cofrare;

Hobby-uri: filosofia, programarea, cinematografia si baschetul.

cumparate inca din 1993 din Germania,
care sunt in stare de functionare. Pe noi
ne-a afectat acest lucru mai mult decat
lipsa investitiilor in sectorul constructiilor.

- Descrieti starea concurentiala de pe
piata de profil.

- Majoritatea contractelor de furnizare a
sistemelor de cofrare se atribuie societa-
tilor partenere in mod traditional sau celor
care au o experientd vasta in domeniu.
Astfel, va fi din ce in ce mai greu pentru
firmele mici si mijlocii sa supravietuiasca
pe aceasta piatd. In prezent, sunt active
aproximativ 20 de firme straine ofertante,
dintre care numai sase de dimensiuni
mari, trei din Germania, doud din Spania
si una din Austria. Acestea au declansat
o «luptd» a preturilor, cdreia i s-a raspuns
de fiecare datd, ajungandu-se, in timp, la
o reducere de pana la 50% a costurilor de
vanzare si de 55% a celor de inchiriere,
fatd de nivelurile maxime atinse in 2007
i 2008. Era de anticipat faptul ca societa-
tile vor adopta astfel de masuri, luate pe
fondul saturatiei pietei (in proportie de
68%) si al lipsei de cerere, determinata
de criza. Diminuarea costurilor are efecte
grave asupra rezultatelor financiare, mai
ales daca avem in vedere faptul ca majo-
ritatea clientilor preferd colaborarea cu
firme care au un bilant financiar pozitiv.
Daca furnizorul nu dispune de lichiditati
cu care sa acopere pierderile generate de
reducerile de preturi, poate intra in insol-
venta sau chiar in faliment. In cazul in care
aceste scenarii reusesc, insa, sa fie evitate,
un moment deosebit de greu va fi cel in
care se va impune revenirea preturilor la
niveluri profitabile. Mai mult, in Romania
exista si o crizé a competentei in domeniul
constructiilor. Neavand personal specia-
lizat, antreprenorii au lucrat greu, cu forta
de muncé necalificatd, in timp ce inves-
titorii - la randul lor - au ales solutii de
constructie deosebit de scumpe. Princi-
pala cauza constd in faptul ca in Romania
nu exista scoli de meserii. Astfel, daca
in Germania la un bloc 25+P+5E cu o
amprentd la sol de 1.000 mp si o suprafata
subterana de 2.000 mp lucreaza maximum
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10 salariati, pe un santier similar din tara
noastra sunt angajati chiar si 50 de munci-
tori, in contextul in care companiile au
posibilitatea de a folosi utilaje si echipa-
mente din Germania. Aceste lucruri gene-
reaza costuri de constructie uriase, care au
reprezentat un factor important al crizei.
Cel mai probabil, firmele respective vor da
faliment.

- Care sunt obiectivele companiei Peri
Romania in 2010?

- In acest an avem in vedere finalizarea
lucrarilor la noul sediu ce va fi situat in
apropierea Capitalei. in acelasi timp, vom
reduce la minimum volumul investiti-
ilor, excluzdndu-le in totalitate pe cele ce
privesc materialele. Piata de cofraje repre-
zintd un domeniu clasic al constructiilor,
n care inovatiile nu sunt un punct defini-
toriu. Fatd de vechile grinzi 120 si cele cu
zabrele (introduse in domeniul de speci-
alitate de fondatorul companiei Peri, utili-
zate traditional la fabricarea cofrajelor),
adaugarea unei placi metalice de protectie
sau a unei protectii din material plastic
sunt numai mici adaosuri comerciale ce nu
aduc nimic nou din punct de vedere stiin-
tific. Cerintele actuale ale partenerilor sunt
legate de comercializarea cofrajelor la un
pret scazut. Ne vom conforma, in conti-
nuare, acestora, fara a pierde din vedere
incheierea in mod pozitiv a exercitiului
financiar aferent anului curent.

* % %

Peri Romania este reprezentanta autoh-
tond a concernului german Peri. Cu peste
un miliard de euro cifra de afaceri in 2008,
grupul, cu sediul in Weissenhorn (unde
detine si o capacitate de productie) este
unul dintre cei mai importanti producd-
tori si furnizori de sisteme de cofrare si
schele metalice pentru constructii la nivel
mondial. Compania are 5.200 de anga-
jati si 850 de ingineri, livrand echipa-
mente la peste 100 de santiere din lume.
De asemenea, asigura servicii post-livrare
complete, inclusiv de curdtare, repa-
rare, montaj, instructaj de utilizare etc.
in Romania, Peri dispune de un sediu in
Bucuresti si o filiala in Sibiu.
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REHAU POLYMER: Suntem puternic dependenti de
masurile guvernamentale si de lichiditatea pietei

Compania Rehau Polymer, specializatd

in furnizarea de sisteme pentru domeniul
constructiilor si cel industrial, a decis incetarea
activitdtii fabricii de la Cisnddie, incepdnd cu luna
mai a anului in curs. "In contextul crizei economice
pe care o traversam in prezent si a orientadrii
beneficiarilor din Romdnia cdtre produse cu
standarde de calitate reduse si - ca atare - ieftine,
am decis inchiderea acestei unitdti. Produsele
realizate in fabrica respectivd erau destinate, in
principal, lucrdrilor edilitare si de infrastructurd,
cea mai mare parte a sortimentelor fiind destinata
exportului’, subliniazd Emil loan Pop, director
general al Rehau Polymer. Scopul companiei

este de a-si consolida pozitia pe piata locald,

prin concentrarea atentiei pe distributia unei
game variate de programe ecologice inovatoare,
cu aplicatii in domeniul ingineriei civile si
infrastructurii, cum ar fi, de exemplu, sistemele de
canalizare, de transport si distributie a energiei
termice, de gospodarire a apelor si sisteme cu
aplicatii in geotermie si biomasd. Despre viitorul
constructiilor din tara noastrd, Emil loan Pop spune
cd se poate anticipa, cu toate rezervele date de
starea actuald de incertitudine care caracterizeaza
economia mondiald, cé o eventuald stabilizare a
sectorului de profil din Romania este posibild dupd

jumatatea acestui an.

- Care a fost impactul crizei economice
internationale asupra companiei pe
care o administrati?

-Tn ansamblu, datele disponibile pentru exer-
citiul financiar precedent indica o diminuare
cu aproximativ 30% a cifrei de afaceri. Cele
mai drastice scaderi au fost consemnate la
divizia de materiale pentru constructii, unde
reducerile au fost dictate de ritmul specific
pietei respective. In ceea ce priveste sectorul
de produse industriale, se poate afirma ca
situatia a fost mult mai buna, inregistrandu-se
cereri semnificative pentru o serie de profile
speciale, folosite, in special, in industria elec-
trocasnica. La nivelul lui 2010, am planificat
o crestere cuprinsa intre 5% si 10% pentru
toate domeniile, dar rdmane de vdzut cum
va fi atins acest obiectiv, data fiind starea
de incertitudine ce caracterizeaza evolutiile
economice curente. In acest moment, suntem
puternic dependenti de masurile guverna-
mentale si de lichiditatea pietei in perioada
urmatoare (disponibilitatea de numerar), care
este o functie directa a strategiilor de credi-
tare adoptate de institutiile financiare. In plan
public, activitatea noastra este influentata
negativ de intarzierile la plata lucrdrilor pentru
infrastructura, stiut fiind faptul ca statul este
un debitor dificil.

- Prezentati situatia actuala a produc-
tiei realizate la unitatea de fabricatie
din Sibiu.

- In contextul crizei economice pe care o
traversam in prezent si a orientdrii benefi-
ciarilor din Romania catre produse cu stan-
darde de calitate reduse si - ca atare - ieftine,
am decis incetarea activitatii la fabrica de la
Cisnadie, incepand cu luna mai a anului in
curs. Produsele realizate in unitatea respec-
tivd erau destinate, in principal, lucrarilor
edilitare si de infrastructurd, cea mai mare
parte a sortimentelor fiind destinata expor-
tului. Cu toate acestea, dupa efectuarea unor
calcule de rentabilitate, a fost luata hota-
rarea ca - pentru optimizarea distributiei la
nivel international si eficientizarea activi-
tatii - productia din Romania sa fie stopata.
Scopul nostru principal este de a consolida
pozitia companiei Rehau pe piata locala,
prin concentrarea atentiei pe distributia unei
game variate de programe ecologice inova-
toare, cu aplicatii in domeniul ingineriei civile
si infrastructurii, cum ar fi, de exemplu, siste-
mele de canalizare, de transport si distributie
a energiei termice, de gospodarire a apelor si
sisteme cu aplicatii in geotermie si biomasa.

Fondurile investite pentru constructia acestei
unitati au fost de 8 milioane de euro si, de
aceea, fabrica reprezinta un activ impor-
tant detinut de Rehau Polymer. Terenul de la
Sibiu este complet pregdtit pentru realizarea
unei fabrici noi, de tip modular, dar pana
in prezent nu am luat nicio decizie in acest
sens. Cert este ca amplasamentul respectiv
va intra intr-un program de conservare.
Trebuie mentionat ca - si in situatia de fata -
vom ramane un competitor dedicat pe piata
locald, toate celelalte divizii continuandu-si
activitatea in conditii neschimbate. In ceea
ce priveste utilajele, acestea vor fi instalate
in alte unitdti Rehau din Europa. Angajatii
vor beneficia de asistenta din partea compa-
niei, pentru a li se facilita identificarea unor
noi locuri de munca.

- Precizati elementele definitorii ale
strategiei pe termen mediu, implemen-
tate de Rehau Polymer.

- Trebuie subliniat cd ne vom concentra
in continuare pe produsele de infrastruc-
turd, care inglobeazd o mai mare tehnici-
tate si know-how. Practic, sistemele respec-
tive, prin valoarea addugata deosebitd, au
o profitabilitate sporita. Aceasta va fi princi-
pala masurd activa prin care vom incerca sa
evitam repercutarea efectelor negative ale
crizei asupra activitatii companiei noastre. In
domeniul tubulaturii, vom promova mode-
lele din polipropilena (PP), urmand sa liviam
pe piata cdmine din acelasi material, desti-
nate gospodaririi apelor pluviale, precum
si o serie de tevi pentru drenaj, canalizare
etc. Programul de reorientare mai vizeaza si
promovarea de materiale incluse in cadrul
sistemelor de productie a energiei regenera-
bile. Aceasta piatd reprezintd o oportunitate
de dezvoltare in perioada urmatoare si - in
viziunea noastra - va inregistra o dezvoltare
impetuoasd in urma recesiunii actuale. Tot in
directia respectiva, ne orientam in vederea
executiei de noi sisteme de tip pompe de
caldura apa - apd, apa - aer si sol - apa. Desi
in prezent produsele din aceasta categorie
sunt percepute ca inaccesibile din cauza
pretului ridicat, trendul general european
indica faptul ca, in scurt timp, pot fi adoptate
si in Romania. Totodata, vom introduce un
nou sortiment de material compozit plastic-
lemn, destinat realizérii de pardoseli pentru
piscine sau terase. in domeniul tanpla-
riei termoizolante, am lansat deja sistemul
Geneo, pe care intentiondm sa-1 promovam
intens in perioada urmatoare.

Emil loan Pop (54 de ani)
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- Ce alte masuri ati luat pentru depa-
sirea dificultatilor actuale?

- Asa cum subliniam anterior, conditiile
actuale specifice pietei nu permit realizarea
de strategii pe termen lung si, in niciun caz,
pentru perioade care sa depaseasca un an.
Evident, am aplicat o serie de corectii, cum
ar fi controlul mai strict al costurilor si redu-
cerea cheltuielilor administrative. Totodata,
am amanat orice fel de investitii, conside-
rand ca asemenea strategii nu sunt potrivite
pe timp de criza. In prezent, cele mai multe
decizii sunt luate in urma unor previziuni
realizate la fiecare trei luni, care tin cont de
evolutiile economico-financiare curente.
Principalele masuri adoptate de companie
ar putea fi descrise succint astfel:

® cficientizarea activitatii economice (cres-
terea randamentului si scaderea costurilor,
eliminarea operatiunilor inutile etc);

® apropierea de client;

® introducerea de produse noi mult mai
performante si orientate spre viitor.
Analizand informatiile date publicitatii la
diverse conferinte mondiale din domeniul
constructiilor, se estimeaza cd aceasta bransa
va scadea in Europa cu 15%-25%1n 2010.Toto-
datd, impactul planurilor de masuri imple-
mentate la nivel administrativ in Romania
(restructurdri ale administratiei centrale,
locale, ale intreprinderilor de stat etc.) asupra
economiei reale poate fi uriag, deoarece
scaderea consumului, in urma cresterii soma-
jului, va duce, in mod inevitabil, la diminuarea
productiei, a investitiilor si, in consecinta, la
plasarea pe o spirald descendentd, cu efecte
negative, amplificate in sistem de avalansa.
Astfel, scaderea economica va fi consemnata
si in continuare, singura modalitate prin care
0 asemenea perspectiva poate fi evitata fiind
aceea ca statul sa atraga resurse finanicare
importante de la Uniunea Europeand, desti-
nate unor investitii intense in infrastructura,
concomitent cu adoptarea unor masuri fiscale
de stimulare a consumului si dezvoltare a acti-
vitdtii economice. De asemenea, va trebui
atent analizatd problematica energiilor rege-
nerabile (eoliand, fotovoltaicd, geotermald
etc.). O piedica in calea dezvoltarii unor astfel
de programe este cd Romania s-a obligat, prin
angajamentele impuse de Uniunea Euro-
peana, sa produca doar un anumit procent de
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energie din resurse regenerabile, care, in acest
moment, este in mare parte acoperit prin acti-
vitatea hidrocentralelor existente.

- Cum preconizati ca va evolua dome-
niul constructiilor, dupa depasirea difi-
cultatilor curente?

- Noi am fost mereu adeptii unei cai de
mijloc, caracterizate printr-o abordare duald
a problematicii care defineste dezvoltarea
unei companii. Aceasta consta intr-o cres-
tere etapizatd, concretizata prin succedarea
fazelor de acumulare cu cele de consolidare
a pozitiei castigate si de majorare a profita-
bilitatii. Din pacate, cele mai multe companii
care activeaza in bransa locala a constructi-
ilor (si nu numai) au optat pentru majorari
haotice ale volumelor de activitate, neluand
niciun moment in calcul eventualitatea unei
perspective de scadere a pietelor in care acti-
veaza. In consecint, criza le-a gésit intr-o
stare de maximd vulnerabilitate, fapt care
a dus in mod inevitabil la colapsul multora
dintre firmele amintite. Revenind, se poate
anticipa, cu toate rezervele date de starea
actuala de incertitudine care caracterizeaza
economia mondiala, ca o eventuald stabili-
zare adomeniului constructiilor din Romania
este posibila dupa jumatatea acestui an.

*

Compania Rehau Polymer, cu sediul central
in localitatea Tunari (judetul lifov), speciali-
zata in furnizarea de sisteme pentru dome-
niul constructiilor (profile pentru ferestre si
fatade, instalatii si infrastructurd), sectorul
auto (sisteme de aerisire, garnituri etc.) si cel
industrial (furtunuri si profile, furnituri pentru
segmentul electrocasnic), a fost fondata
in Germania, in anul 1948. Dupa numai 10
ani, s-a lansat pe piata primul reper destinat
executiei de ferestre, iar in 1986 a avut loc
instalarea, in premiera, a unui sistem de
incélzire prin pardoseals. In 1994 a fost inau-
gurata cea dintéi dintre cele 12 fialiale din
Europa de Sud-Est, actiune urmatd, in 1999,
de deschiderea subsidiarei din Romania.
La scurt timp, pe plan local s-a construit o
fabrica de tubulatura din PVC si PE, ampla-
sata in localitatea Cisnddie, din judetul Sibiu.
In ultimii 10 ani, compania a reprezentat
unul dintre principalii furnizori de sisteme
de PVC, destinate industriei de tamplarie din
Romania.
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BAUMIT: Constructiile revin pe crestere
in intervalul 2011 - 2012

Una dintre vocile cele mai autorizate din
breasla constructiilor, Laurentiu Lupusor -
directorul general al Baumit, considera ca
reluarea trendului ascendent al economiei
autohtone se va face intr-un ritm lent.

"Este foarte probabil ca, in Romania, criza
sd se prelungeascd in raport cu situatia

din celelalte state membre ale Uniunii
Europene’; avertizeaza seful reprezentantei
din tara noastrd a concernului international
Baumit, din Austria. Laurentiu Lupusor
vorbeste deschis despre inadvertentele ce
pot fi sesizate intre cum au decurs lucrurile
in domeniul constructiilor din alte zone si
cum s-a comportat acest sector in Romania.
"Este oarecum nefiresc faptul cd solicitdrile
de materiale de constructii au scazut atat

de multin tara noastrd, de vreme ce toate
capacitdtile de productie actuale nu acoperd
decdt 25% din cantitatea necesard, conform
statisticilor oficiale’;, semnaleaza directorul
general al Baumit. Prognozele domniei sale nu
sunt foarte optimiste, o eventuald revenire a
domeniului de profil fiind preconizata pentru
intervalul 2011 -2012. Cauza principala

a acestei previziuni temperate consta in
lipsa unor proiecte, situatie ce reflecta
indisponibilitatea resurselor financiare.

- Cum caracterizati situatia generala a
industriei materialelor de constructii?

- Criza economica pe care o traverseazd
in prezent economia mondiald s-a reper-
cutat puternic asupra cifrelor de afaceri ale
firmelor din domeniul constructiilor. De
asemenea, recesiunea a determinat o dimi-
nuare semnificativa a volumelor de marfa
livratd. O analiza realizata recent de specia-
listii nostri indica faptul ca, in 2009, am inre-
gistrat, ca toate marile companii din bransa,
o reducere a cantitatilor livrate situata intre
15% si 20%. Din punct de vedere al struc-
turii, s-a remarcat o scadere mai mare a
volumelor de vanzari pe segmentul morta-
relor uscate grosiere (-30%), in vreme ce
situatia a fost cu mult mai buna in ceea
ce priveste sistemele de finisare (tencuieli
decorative, vopsele, grunduri etc.), unde
reducerile au fost de maximum 10%.

- Care este cauza acestor contractii vizi-
bile ale cererii?

- Daca se doreste o explicatie generica,
aceea ar putea fi constituita de lipsa inves-
titiilor. Totusi, o cercetare mai amanuntita
releva anumite aspecte specifice econo-
miei din Romania. Astfel, daca in Spania
fenomenul de "bubble" imobiliar a avut o
cauza strict speculativa, coroborata cu stra-
tegia de sustinere demografica promovata
de guvernul de la Madrid, pe plan local
preturile au fost sustinute de marele deze-
chilibru dintre cerere si oferta. De aceea,
este oarecum nefiresc faptul ca solicita-
rile de materiale de constructii au scazut
atat de mult, de vreme ce toate capaci-
tatile de productie actuale nu acopera
mai mult de 25% din cantitatea necesara,
conform statisticilor oficiale. Se revine,
astfel, la problema finantarii si la faptul ca
aceasta cerere uriasa are un nivel extrem
de precar de solvabilitate. Asadar, consi-
derdm cé solutia de revigorare a indus-
triei constructiilor prin incurajarea relu-
arii activitdtii in sectorul rezidential nu are
sustinere practicd, iar acest lucru se vede
chiar si din lipsa proiectelor pentru astfel
de lucrdri. Alte domenii deficitare sunt cel
comercial (cu o ratd de acoperire nationala
de maximum 30%), al statiilor de distri-
butie a carburantilor (cu un grad de satu-
rare, conform rapoartelor internationale,
de numai 40%), domenii unde in viitor se
va concentra atentia dezvoltatorilor. Din
pacate, se manifesta si un fenomen de

respingere a firmelor din aceasta categorie,
receptate in mod gresit ca fiind principalele
generatoare ale crizei actuale, uitandu-se
realitatea ca, de fapt, sunt singurele ce au
capacitatea de a mobiliza fondurile nece-
sare. Deocamdatd, cei mai multi dezvolta-
tori s-au retras, astfel incat probabilitatea
aparitiei de lucrari de mari dimensiuni este
minima si va ramane astfel pana se va inte-
lege in mod corect modalitatea de functi-
onare a mecanismului modern de promo-
vare a lucrdrilor de constructii.

- Exista motive pentru care in Romania
criza s-ar putea prelungi, in raport
cu situatia inregistrata in alte state
membre UE?

- Acest lucru este foarte probabil. Daca din
punct de vedere al evolutiilor specifice ulti-
milor trei ani lucrurile sunt oarecum asema-
natoare, comparand realitatea locald cu
cea din statele mai dezvoltate ale UE, unde
s-au consemnat cresteri puternice in inter-
valul 2007 - 2008 (urmate de scaderi simi-
lare in 2009), diferentele apar daca se anali-
zeazd anvergura acestor tendinte. Astfel, in
statele puternic industrializate din Europa
diferentele au fost relativ mici, cresterile
de 3% fiind urmate de o scadere la acelasi
nivel, in vreme ce in Romania intregul
fenomen s-a multiplicat de 10 ori, ajun-
gandu-se la situatii aberante atat in ceea
ce priveste ritmul de sporire, cat si cel de
depreciere. Toate acestea induc ideea ca
revenirea economiei autohtone va fi mult
mai dificila si se va petrece intr-un ritm lent.

- In conditiile date, cum se reflecta stra-
tegia de investitii adoptata la nivel de
grup in dezvoltarea activitatii Baumit
Romania?

- In continuare, managementul concer-
nului priveste aceasta regiune cu un interes
destul de ridicat, piata locala fiind perce-
putd drept una interesantd. Acest lucru
este demonstrat prin inaugurarea, in luna
aprilie 2010, a unei noi unitati de productie
a mortarelor uscate, amplasatd in zona de
vest a Capitalei, in localitatea Bolintin Deal,
care a necesitat o investitie in valoare de
20 de milioane de euro. Fabrica va avea
o capacitate de 300.000 tone/an si este
dotatd cu tehnologii de ultima ora, avand
randamente deosebite. De asemenea,
estimam ca programul de extindere va
fi implementat si in continuare, in a doua

Laurentiu Lupusor (50 de ani)
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etapd urmand a pune bazele unei unitati
de tencuieli decorative si vopsele. Toata
aceastd strategie a fost aplicata in urma
unei analize extrem de riguroase a pozitiei
detinute in prezent, a potentialului pietei
pe termen mediu/lung si a perspectivelor
de consolidare pe care le avem. Conform
unui studiu realizat recent de institutul de
cercetare a pietei GfK, in acest moment
Baumit Romania are o cota de 30% pe
segmentul mortarelor uscate, iar tendinta
curentd este crescatoare. Acest lucru a
fost posibil pe fondul eliberarii anumitor
segmente, prin restructurarea furnizorilor
care nu au putut face fata conditiilor dure
ale recesiunii. Evident ca si firma noastra
s-a confruntat cu fenomene negative, dar
am reusit sa le gestiondm printr-un mana-
gement atent al costurilor, aplicarea unei
gestiuni stricte a stocurilor si implemen-
tarea unor strategii de plata flexibile si rigu-
roase fiind alte masuri adoptate in acelasi
timp.

- Ce efect a avut asupra companiei apli-
carea strategiei guvernamentale de
reabilitare termica a locuintelor?

- Baumit promoveazd pe piata locala
termosisteme incepand cu anul 1995, in
prezent ajungandu-se ca multi benefi-
ciari s pund un semn de echivalenta intre
marca noastra si acest tip de produs. Odata
cu lansarea programului care prevedea
acordarea de facilitati pentru aplicarea
respectivei solutii, livrarile noastre s-au
majorat simtitor. Totusi, nu ne putem
declara complet multumiti de situatia
actuald, deoarece pe fondul anumitor
lacune legislative, s-a incurajat montajul
unor sortimente necorespunzatoare, care
nu-si indeplinesc functia de baza si, mai
mult, contribuie la deteriorarea imaginii
companiilor de mare calibru. Toate acestea
au devenit posibile din cauza accentului
disproportionat pus pe pret, in defavoarea
calitatii, dar se poate afirma ca si cei ce pun
in operd sistemele respective nu detin o
experienta suficientd. Noi acorddm servicii
de instruire tehnica extrem de temeinica
a partenerilor, pentru a evita aparitia unor
erori. Referitor la pret, multe lucrari au fost
realizate in conditii improprii, utilizandu-
se materiale nepotrivite pentru a se putea

22 AGENDA CONSTRUCTIILOR ONLINE NR.1-MARTIE 2010

incadra in costurile solicitate de beneficiar.
De exempluy, in loc de adeziv pentru polis-
tiren, se opteaza pentru varianta destinata
montajului de placi ceramice sau se folo-
sesc tencuieli obisnuite, cu toate ca in fisa
tehnicé se precizeaza, de exemplu, utili-
zarea de materiale decorative, pe baza de
rasini.

- Estimati momentul ce va marca finali-
zarea crizei si reluarea cresterii in indus-
tria constructiilor din Romania.

- Dupa cum am subliniat anterior, este
sigur ca domeniul nostru de activitate isi
va reveni mult mai greu decat alte ramuri
economice, iar cauza principald consta
in lipsa unor proiecte, situatie ce reflecta
indisponibilitatea resurselor financiare. Din
pécate, nici pe termen scurt nu se intrevede
o imbunatatire din acest punct de vedere.
De aceea, o prognoza realista este aceea
conform careia trendul negativ va dura
cel putin un an de la declararea oficiala
a finalului recesiunii pana cand sectorul
constructiilor va inregistra primele cresteri.
in aceste conditii, este posibil ca revenirea
sé aiba loc in 2011 - intr-o abordare opti-
mistd - sau in 2012, daca se opteazd pentru
o0 analiza judicioasa. In acelasi timp, este
greu de crezut ca volumul vanzarilor din
2008 va fi atins mai devreme de anul 2014.

Concernul international Baumit, din
Austria, se pozitioneaza in topul furnizo-
rilor mondiali de materiale de constructii,
cu o cifra medie de afaceri de aproximativ
750 de milioane de euro. Detinand 32 de
fabrici de mortare uscate, holdingul ocupa
pozitia a treia la nivel european in acest
segment de activitate. Strategia pe termen
scurt prevede alocarea, pana in 2013, a
unor fonduri semnificative pentru inves-
titii, in vederea extinderii capacitatilor de
productie existente. In anul 1995 a fost
infiintata reprezentanta din Romania, care
lucreazd, in acest moment, cu doua capa-
citdti de productie, in Bucuresti si Teius
(judetul Alba). Inca de la demararea activi-
tatii, subsidiara locala s-a remarcat printr-
una dintre cele mai active prezente de pe
piata de profil, reusind in cei 15 ani de acti-
vitate sa castige cote importante in toate
sectoarele de activitate.
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Primavara si investitiile industriale dezmortesc santierele

Dupad o lungd perioadd de acalmie, generata - pe de o parte - de

lipsa comenzilor, si - pe de altd parte - de vremea rea, domeniul
constructiilor incepe usor-usor sd se trezeasca la viata. in aceastd
pnmavara, se anuntd demararea unor lucrdri de anvergurd in

cdteva judete importante, cum ar fi: Arges, Arad, Brdila, Dambovita,
Cluj, Hunedoara, lasi, Prahova, Satu Mare, Sibiu, Timis sau Vdlcea.
Majoritatea proiectelor au in vedere constructia de unitdti de
productie si parcuri industriale pentru diverse sectoare de activitate.
Aici este de semnalat faptul ca multe dintre lucrdri sunt realizate din
fonduri europene. In perioada mai 2010 - august 2011, sunt stabilite
termenele de finalizare pentru hale (P+2E; P+1E; Parter) in citeva
dintre judetele amintite anterior, totalizdnd suprafete de peste 70.000
mp. De asemenea, pentru intervalul apnlle 2011 - noiembrie 2012, se
asteaptd finalizarea de proiecte ce vizeazd constructia unor fabrici in
zonele administrative Alba, Arad, Botosani, Dambowta, Hunedoara
si Vilcea. Trendul ascendent al activitdtii din sectorul industrial este
semnalat si de Eurostat. Potrivit celor mai recente date publicate de
organismul de statisticd al Comisiei Europene, Romania se afld in
topul statelor europene care au consemnat, in luna ianuarie 2010, o
crestere a nivelului productiei industriale fata de aceeasi perioadd a

anului trecut (+6,8%).

UZINA DE BIOGAZ 3
CU SUPRAFATA CONSTRUITA
DE 14.000 MP

La 20 km de municipiul Arad, se va
realiza o uzind de biogaz cu sistem
de cogenerare a energiei electrice si
termice. Obiectivul va avea o supra-
fata construita de 13.875 mp. Proiectul
consta in executia unor fermentatoare
metalice si a doua rezervoare cilindrice,
sianume: fermentatorul principal (situat
orizontal, reprezentand un cilindru
metalic de 800 mc, dotat cu sistem de
agitare si incalzire) si cel secundar (cu
un volum de 3.000 mc). Deasupra aces-
tuia va fi construita o cupola din mate-
rial elastic, care va deveni rezervorul de
biogaz. Rezidurile finale vor fi stocate in
doua rezervoare metalice de cate 5.500
mc fiecare. Grupul motor-generator,
recuperatoarele de céldurd, panoul de

comenzi etc. vor fi amplasate in contai-
nere metalice. Fundatiile componen-
telor si platforma pentru stocarea mate-
riei prime vor fi executate din beton.
Proiectul are obtinuta autorizatia de
construire, lucrarile urmand a fi incepute
luna aceasta, iar finalizarea obiectivului
va avea loc in luna martie 2011. Pentru
date de contact accesati proiect cod unic
AR2745, disponibil la http://infosantiere.
ro/proiecte/previzualizare/id/2745

A FOST OBTINUTA
AUTORIZATIA DE CONSTRUIRE
PENTRU CARTIERUL EUROPA

Recent, a fost eliberatd autorizatia
pentru construirea cartierului Europa,
in localitatea Vladimirescu (judetul
Arad). Obiectivul va avea in compo-
nentd locuinte individuale (insiruite si
de tip duplex), patru cladiri de birouri,
un hotel, spatii comerciale, o gradinita,
0 scoald, un cabinet medical, o farmacie
si zone de agrement. Ansamblul va
avea o suprafata totald de 185.400 mp.
Dezvoltator este compania Ariola Invest
(din Arad), antreprenor fiind societatea
Romanian Company for Constructions,
din Timisoara. Termenul de finalizare a
lucrarilor de constructie este preconizat
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pentru luna martie 2012. Prima etapa de
dezvoltare presupune o investitie totala
de peste 50 milioane de euro.

Proiectul este finantat din fonduri euro-
pene. Pentru date de contact acce-
sati proiect cod unic AR2863, dispo-
nibil http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/2863.

FONDURI DE 70 MILIOANE
DE EURO PENTRU MONALISA
BUSINESS PARK

Pe un teren cu o arie de 17.500 mp
de pe DN 1 (in apropierea Aeropor-
tului International Henri Coandad) va
fi construit complexul Monalisa Busi-
ness Park. Obiectivul va avea in compo-
nentd doud imobile de birouri clasa A
(S+P+10E; cu o suprafatd construitad de
9.000 mp) si un hotel de 4 stele (avand
o arie construitd de 1.000 mp). Unitatea
hoteliera (2S+P+9E) va dispune de 85
de camere (cu suprafete cuprinse intre
24 mp si 34 mp), un restaurant, o sala
de conferinte etc. Planurile tehnice au
fost elaborate de firma Van Project &
Design, din Bucuresti. Pana in prezent,
societatea care se va ocupa de reali-
zarea lucrarilor de constructie nu a
fost desemnatd. Complexul va bene-
ficia de peste 1.000 de locuri de parcare.
Executia obiectivului este preconizata a
fi inceputd in luna iunie a.c., termenul
de finalizare fiind stabilit pentru aceeasi
lund a anului 2011. Valoarea totald a

investitiei este de 70 milioane de euro.
Pentru date de contact accesati proiect
cod unic IF2640, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/2640.

FONDURI EUROPENE DE
18 MILIOANE DE EURO PENTRU
UN PAVILION DE CERCETARE

Pe Soseaua Stefan cel Mare nr. 19-24
(sector 2, Bucuresti) va firealizat un pavi-
lion de cercetare (S+D+P+4E). Obiec-
tivul va avea o suprafatd construita
de aproximativ 1.700 mp. Planurile
tehnice au fost elaborate de compania
Danina Star, din Capitald. Deocamdata,

societatea care se va ocupa de lucrarile
de antreprenoriat nu a fost desemnata.
In vederea executiei proiectului, bene-
ficiarul doreste primirea unor oferte
pentru urmatoarele materiale: otel-
beton, agregate si cardmida. Lucrdrile
vor fi incepute in luna mai a.c., termenul
de finalizare fiind stabilit pentru luna
august 2012. Autorizatia de construire
ce vizeazd realizarea lucrdrilor la acest
obiectiv a fost, deja, obtinuta. Proiectul
este finantat din fonduri europene,
avand valoarea eligibila de circa 18 mili-
oane de euro. Pentru date de contact
accesati proiect cod unic B2765, dispo-
nibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/2765 .

IN DECEMBRIE A.C. SE VA
DEFINITIVA UN ANSAMBLU
REZIDENTIAL DIN BRAGADIRU

In prezent, se executd lucriri de reali-
zare a fundatiilor ultimelor 5 vile din
cadrul unui ansamblu rezidential, situat
pe strada Diamantului nr. 164 (din loca-
litatea Bragadiru, judetul Ilfov). Obiec-
tivul, amplasat pe un teren de 12.500
mp, va totaliza 15 case (S+P+2E+M), cu
suprafete cuprinse intre 600 mp si 800
mp. Sistemul constructiv este de tip
mixt - avand pereti din cdramida, izolati
la exterior cu polistiren extrudat (cu o
grosime de 7 c¢cm). Planseele vor fi din
beton armat (BA), cu o grosime de 15
cm, prevazute cu grinzi din BA. Finisajele
interioare presupun tencuieli, vopsea
lavabild, gresie, faianta si parchet. Placa-
rile pe fatadad si soclu se vor executa
cu piatrd naturald. Tampléria va fi din
PVC, cu geam termoizolant. Lucrarile
de constructie au fost incepute in anul
2009, definitivarea acestora fiind stabi-
lita pentru luna decembrie a.c. Investitia
necesita fonduri de aproximativ 7 mili-
oane de euro. Pentru date de contact
accesati proiect cod unic IF2775, dispo-
nibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/2775 .

IMOBIL CU 15 UNITATI
LOCATIVE IN SECTORUL 1

Pe Bulevardul Aviatorilor nr. 92 (sectorul
1, Bucuresti) se executa fundatia unui
imobil  (S+P+3E+E4-retras), care va
avea in componentd 15 unitati locative.
Planurile tehnice au fost elaborate de
Biroul Individual de Arhitectura Andrei
Molnar (din localitatea Izvorani, judetul
lifov), beneficiar fiind o persoana fizica.
In vederea executiei proiectului, antre-
prenorul doreste primirea unor oferte
pentru urmatoarele materiale: ciment,
otel-beton, caramida, tamplarie termoi-
zolanta si sisteme pentru finisaje. Lucra-
rile de constructie au fost incepute in

luna ianuarie a.c., termenul de finalizare
fiind stabilit pentru sfarsitul lui 2010.
Pentru date de contact accesati proiect
cod unic B2760, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/2760 .

iN MARTIE INCEP LUCRARILE
LA AIRPORT CITY PARK

Compania S+B Gruppe, din Sibiu,
va incepe lucrarile de constructie la
complexul de imobile de birouri Airport
City Park. Cladirile (S+P+3E) vor fi
amplasate pe Bulevardul Aeroportului
nr. 11 (din Otopeni, judetul lIfov) si vor
avea o suprafatd construitd de 25.000

mp. Beneficiarul s-a asociat cu Aero-
portul Otopeni in vederea obtinerii
autorizatiei de construire si estimeaza
inceperea lucrarilor in luna martie a.c.
Planurile tehnice au fost intocmite de
arhitectul Ernst Hoffmann (din Viena), in
colaborare cu firma Head Made Archi-
tecture Studio, din Bucuresti. Deocam-
datd nu a fost desemnata societatea
care va asigura serviciile de antrepre-
noriat. Obiectivul va fi amplasat pe un
teren cu o suprafatd de 13,3 hectare
si va avea inclusiv o parcare cu circa
1.100 de locuri. Valoarea totald a inves-
titiei este de aproximativ 280 milioane
de euro, termenul pentru definitivare a
executiei fiind stabilit pentru anul 2011.
Pentru date de contact accesati proiect
cod unic IF2580, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/2580 .

VIGO RESIDENCE
A AJUNS LA STRUCTURA
DE REZISTENTA

In prezent, se efectueazd lucrari de
executie a structurii de rezistentd
a imobilului Vigo Residence Herds-
trdu. Cladirea (2S+P+5E) va include
trei tronsoane, totalizdnd 66 de unitéti
locative (cu suprafete cuprinse intre
60 mp si 260 mp) pe strada Grigore
Gafencu nr. 24 (sector 1). Blocul va
avea o arie construitd de 9.200 mp.
Antreprenor este societatea All Plan
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sumar

Construction (din Bucuresti), dezvol-
tator fiind compania Vigroup SA, din
Ploiesti (judetul Prahova). Serviciile
de promovare sunt asigurate de firma
Conadi Imob Construct, din Capitala.
La realizarea imobilului se vor folosi:
tamplarie din lemn (cu geam termoizo-
lant), parchet, gresie, faianta si vopsele
lavabile. Vor fi amenajate 92 de locuri
de parcare. Lucrarile de constructie au
fost incepute in anul 2008, termenul
de finalizare fiind stabilit pentru luna
octombrie 2010. Valoarea totala a inves-
titiei este de aproximativ 12 milioane
de euro. Pentru date de contact acce-
sati proiect cod unic B1469, disponibil
la http://www.infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/1469 .

SE EXECUTA STRUCTURA
CELUI DE-AL TREILEA BLOC
DIN ANSAMBLUL LACUL
MORII RESIDENCE

Lucrdrile de constructie la ansamblul
Lacul Morii Tower Residence, situat
pe Calea Giulesti nr. 337B (sector 6,
Bucuresti), se aflda in faza de executie
a structurii de rezistentd a celui de-al
treilea imobil. Obiectivul va include

sase blocuri (S+P+7E), totalizand 420
de unitati locative cu una, doua si trei
camere (avand suprafete cuprinse intre
43 mp si 106 mp). Planurile tehnice
au fost elaborate de firma West Group
Architecture, antreprenor fiind socie-
tatea Cominco SA, ambele din Bucuresti.
Dezvoltator este compania Giulesti
Real Estate, din Capitald. Sistemul
constructiv presupune structurd mixta,
pe cadre si diafragme din beton armat.
Zidaria va fi din BCA, placata cu polis-
tiren extrudat. Compartimentarile inte-
rioare se vor realiza din caramida si
gips-carton. Hidoizolatia si termoizo-
latia vor fi din membrane bituminoase
si polistiren extrudat. Peretii si tavanele
vor include placi din gips-carton. Se va
utiliza un sistem de incélzire cu distri-
butie prin pardoseald. Tamplaria va fi
din PVC, cu geam termoizolant. Fini-
sajele interioare impun utilizarea de:
parchet, gresie, faianta si vopsele lava-
bile. Vor fi amenajate locuri de parcare
si spatii de agrement. Lucrdrile de
constructie au fost incepute la sfarsitul
anului 2007, termenul de finalizare a
acestora fiind stabilit pentru luna mai
a anului 2011. Pentru date de contact
accesati proiect cod unic B1436, dispo-
nibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/1436.

SE TOARNA PLACA PESTE
SUBSOL LA CITY OASIS

Lucrarile de constructie a imobilului de
locuinte City Oasis (S+P+5E), amplasat
pe strada Sabinelor nr. 66-68 (sector 5),
se afld in faza de executie a placii peste

subsol. Blocul va avea in componenta
37 de unitati locative, cu una pana la
patru camere. Planurile tehnice au fost
elaborate de firma Soare & Yokina Arhi-
tecti Asociati, antreprenor si dezvol-
tator fiind societatea Imobiliara, ambele
din Bucuresti. Se vor folosi ca finisaje
parchet dublu stratificat, gresie, faianta

si vopsele lavabile. Tamplaria va fi din
PVC, cu geam termoizolant. Lucrérile de
constructie au fost incepute in 2009 si

au ca termen pentru definitivare luna
noiembrie 2010. Pentru date de contact
accesati proiect cod unic B1365, dispo-
nibil la  http://www.infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/1365 .

A INCEPUT CONSTRUCTIA
CENTRULUI COMERCIAL
HORNBACH, DIN BALOTESTI

Pe Calea Bucuresti nr. 24 (din localitatea
Balotesti, judetul lifov) va fi construit un
centru comercial (Parter), amplasat pe
un teren de 15 hectare, care va avea o
suprafata desfasurata de aproximativ
30.000 mp. In prezent se efectueaza
lucréri de organizare a santierului. Bene-
ficiarul investitiei este firma Hornbach
Imobiliare, antreprenor fiind societatea
Hochtief Construction AG, ambele din
Bucuresti. Lucrdrile de constructie au
fost incepute in luna ianuarie 2010,
termenul de finalizare fiind stabilit

INFO-SANTIERE

pentruinceputul anului 2011. Concernul
Hornbach Holding AG include compa-
niile: Hornbach - Baumarkt - AG (maga-
zine de materiale pentru constructii si
articole de gradinarit), Hornbach Baus-
toff Union GmbH (comert regional
specializat) si Hornbach Immobilien AG
(dezvoltare imobiliard). Grupul detine
125 de magazine in mai multe tari,
cum ar fi: Germania, Austria, Olanda,
Cehia, Elvetia, Suedia, Slovacia, Luxem-
burg si Romania. Pentru date de contact
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INFO-SANTIERE

accesati proiect cod unic 1F2228,
disponibil http://www.infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/2228 .

HALA CU SPATII DE
BIROURI IN AFUMATI

In comuna Afumati (judetul llifov) va
fi construita o hald pentru depozi-
tare si spatii de birouri (P+1E). Obiec-
tivul va fi amplasat pe un teren cu
o suprafatd de aproximativ 10.000
mp. Planurile tehnice au fost elabo-
rate de firma Crisan & Crisan Architec-
ture, din Bucuresti. In vederea execu-
tiei proiectului, beneficiarul doreste
primirea unor oferte pentru urmatoa-
rele materiale: ciment, otel-beton, cara-
mida, tamplarie, elemente pentru struc-
tura metalica, pereti cortind, materiale
pentru executia finisajelor si a acoperi-
sului. Proiectul se afld in faza de obti-
nere a autorizatiei de construire. Lucra-
rile sunt estimate a fi incepute in luna
mai a.c., termenul de finalizare fiind
stabilit pentru aceeasi luna a anului
2011. Pentru date de contact accesati
proiect cod unic IF2842, disponibil
http://infosantiere.ro/proiecte/previzu-
alizare/id/2842 .

SE LUCREAZA LA

REALIZAREA FUNDATIEI
PENTRU DOUA BLOCURI
iN COMPLEXUL GLORIA

In prezent, se executd fundatia imobi-
lelor B7 si B8 din cadrul complexului
rezidential Gloria, amplasat pe strada
Gérii nr. 161, din localitatea Jilava
(judetul llfov). Ansamblul, situat pe un
teren de 20.900 mp, va avea in compo-
nentd 11 blocuri de locuinte (P+4E),
totalizdnd 299 de apartamente, cu una,
doua si trei camere. Planurile tehnice
au fost elaborate de firma ARK Arhitec-
turd, din Bucuresti. Sistemul constructiv
presupune structurd de rezistenta
compusa din stalpi, diafragme, grinzi si
plansee din beton armat. Zidaria exteri-
oara va fi din BCA, iar termoizolatia va
fi realizatd cu polistiren. Tamplaria se va

realiza din PVC, cu geam termoizolant.
Pentru incintele cu destinatie speciald
(baie, bucatdrie) se va folosi placa de
gips-carton rezistentd la umezeala. Fini-
sajele interioare includ: parchet laminat,
gresie, faiantd, mozaic si vopsele lava-
bile. Lucrarile de constructie au fost
incepute in anul 2008, termenul de fina-
lizare fiind stabilit pentru luna septem-
brie 2012. Pentru date de contact acce-
sati proiect cod unic IF2910, disponibil
http://infosantiere.ro/proiecte/previzu-
alizare/id/2910 .

VILE PE STRUCTURA DE LEMN,
REALIZATE IN BUFTEA

Tn prezent, se executi structura de rezis-
tenta a ultimelor sase imobile din cadrul
unui ansamblu rezidential, situatin loca-
litatea Buftea (judetul IlIfov). Obiectivul
va avea in componentd 16 case ecolo-
gice (P+1E+M). Sistemul constructiv
presupune structurd din lemn masiv
(tratat ignifug) si fundatie din beton.
Sarpanta va fi din lemn masiv, premon-
tata si ridigizatd cu elemente meta-
lice la imbinari. Acoperisul va fi izolat
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cu vata minerala intre capriori. Bene-
ficiarul (care este - totodatd - si antre-
prenorul complexului) doreste primirea
unor oferte pentru urmatoarele mate-
riale: lemn, ciment, beton, gleturi,
tencuieli, gips-carton, vopsea, mobi-
lier, gresie, faianta, tamplarie termo-
izolantd din lemn/PVC, podele si dusu-
mele din lemn. Lucrarile de constructie
au fost incepute in anul 2009, termenul
de finalizare fiind stabilit pentru luna
mai 2011. Pentru date de contact acce-
sati proiect cod unic IF2862, disponibil
http://infosantiere.ro/proiecte/previzu-
alizare/id/2862 .

PENSIUNE CU O SUPRAFATA DE
1.300 MP IN COMUNA TILEAGD

In comuna Tileagd (judetul Bihor) a fost
autorizata constructia unei pensiuni
turistice (P+1E+M). Imobilul va avea
o suprafatd construitd de 1.300 mp.
Planurile tehnice au fost elaborate de
firma Felix Line, din Oradea. Deocam-
datd, societatea care se va ocupa de
lucrarile de antreprenoriat nu a fost
desemnati. In vederea realizérii obiec-
tivului, beneficiarul doreste primirea
unor oferte pentru urmatoarele mate-
riale: otel-beton, ciment, agregate, cdra-
mida, lemn, piloti de rezistenta si gips-
carton. Lucrdrile de constructie vor fi
incepute luna aceasta, termenul de fina-
lizare fiind stabilit pentru aceeasi luna
din 2011. Pentru date de contact acce-
sati proiect cod unic BH2708, disponibil
la http://infosantiere.ro/proiecte/previ-
zualizare/id/2708 .

FERMA DE VACI, PE UN
TEREN DE 10.000 MP IN
BISTRITA NASAUD

In satul Ivineasa (comuna llva Mare,
judetul Bistrita Nasaud), a fost auto-
rizatd constructia unei ferme de vaci.
Obiectivul, care va fi situat pe un teren
de un hectar, va avea in componenta
doua hale si un grajd. Proiectul a fost
intocmit de firma Agro Genius Consult,
din municipiul Bistrita. Deocamdata, nu
a fost desemnatd societatea care se va
ocupa de lucrarile de antreprenoriat. In
vederea realizarii obiectivului, benefici-
arul doreste primirea unor oferte pentru
urmatoarele materiale: caramida, otel-
beton, BCA, tamplarie PVC (cu geam
termoizolant), instalatii electrice si
sanitare. Lucrdrile de constructie sunt
preconizate a fi incepute in luna mai
a.c., termenul de finalizare fiind stabilit
pentru aceeasi luna a anului 2012.
Pentru date de contact accesati proiect
cod unic BN2837, disponibil http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/2837.

iN APRILIE 2010, VA
INCEPE CONSTRUCTIA
FABRICII DIN VADENI

Recent, a fost eliberata autorizatia de
construire pentru o unitate de productie
(P), din comuna Vadeni (judetul Braila),
desfasurata pe o suprafata construita de
8.000 mp. Deocamdatda, compania care
se va ocupa de lucrdrile de antrepre-
noriat nu a fost desemnata. In vederea
executiei  obiectivului, beneficiarul

solicita oferte in vederea achizitionarii
de: panouri termoizolante, otel-beton
si stalpi metalici. Inceperea executiei
unitatii de productie este preconizata
pentru luna aprilie a.c., termenul de
finalizare fiind stabilit pentru aceeasi
lund din 2011. Pentru date de contact
accesati proiect cod unic BR2672,
disponibil la  http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/2672 .

ALFA LAND: ANSAMBLUL VA
FI INAUGURAT IN ANUL 2016

Lucrdrile de constructie la ansamblul
rezidential Alfa Land, situat pe DN 28
(in judetul Botosani), sunt finalizate in
proportie de 60%. Obiectivul, situat
pe un teren de 3,5 hecatre, va avea in
componentd vile (P+1E; cu suprafete
cuprinse intre 140 mp si 200 mp) si
blocuri (P+2E; P+6E), totalizand 1.000
de unitati locative. Planurile tehnice
au fost elaborate de firma Rocada Arhi-
tect (din lasi), beneficiar si antreprenor
fiind societatea Alfa Land, din muni-
cipiul Botosani. Solutia constructiva
prevede, in functie de cladire, fundatie
continud/izolata si structurd pe cadre
sau mixta. Compartimentarile interioare
vor fi realizate cu cdramidd/gips-carton,
iar zidaria va fi din caramida. Finisajele

interioare vor include: parchet, gresie,
faiantd si vopsele lavabile. Lucrarile de
constructie au fost incepute in anul
2008, finalizarea acestora fiind progra-
mata pentru luna august 2016. Valoarea
totald a investitiei este de 18 milioane
de euro. Pentru date de contact accesati
proiect cod unic BT1556, disponibil la
http://infosantiere.ro/proiecte/previzu-
alizare/id/1556 .

UNITATE DE PRODUCTIE
CU O ARIE CONSTRUITA
DE 5.500 MP, IN BALUSENI

Recent, a fost eliberatd, autorizatia
de construire pentru o unitate de
productie (P), amplasata in comuna
Baluseni (judetul Botosani). Obiectivul
va avea o suprafatd construita de apro-
ximativ 5.500 mp. Planurile tehnice au
fost elaborate de firma Agrigold Consul-
ting (din lasi), beneficiar fiind compania
Sabirob, din Botosani. Deocamdata,
societatea care se va ocupa de lucrarile
de antreprenoriat nu a fost desemnata.
Fabrica va fi realizata pe structura meta-
lica. De asemenea, la executia acesteia,
se vor folosi panouri sandwich. Ince-
perea lucrarilor este preconizata pentru
luna iulie a.c., termenul de finalizare
fiind stabilit pentru aceeasi luna din
2012. Proiectul este finantat din fonduri
europene. Pentru date de contact acce-
sati proiect cod unic BT2678, dispo-
nibil http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/2678 .

SE EXECUTA STRUCTURA

DE REZISTENTA A BLOCURILOR
DIN CADRUL ANSAMBLULUI
EVOCASA VIVA

In prezent, se executd structura de rezis-
tenta a celor opt imobile (P+D+10E) din
cadrul ansamblului rezidential Evocasa
Viva, amplasat pe strada Stejarului nr.
4 (in cartierul Noua, din Brasov). Obiec-
tivul, situat pe un teren de 15.000 mp,

sumar

va avea in componentd peste 500 de
unitati locative cu una pana la patru
camere (avand suprafete cuprinse intre
49 mp si 159 mp). Planurile tehnice au
fost elaborate de firma L'lmage, antre-
prenor fiind societatea Cobco, ambele
din Brasov. Dezvoltator este compania
Adama Holding, din Pipera (judetul
lifov). Lucrérile de constructie au fost
incepute in anul 2007, termenul de
finalizare fiind stabilit pentru sfarsitul
anului in curs. Valoarea totala a investi-
tiei este de 45 milioane de euro. Pentru
date de contact accesati proiect cod

unic BV1544, disponibil la http://info-
santiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/1544.

FONDURI DE 4,5 MILIOANE
DE EURO PENTRU REALIZAREA
UNOR OBIECTIVE IN DEJ

In cadrul Parcului Industrial ARC Parc,
amplasat pe strada Henri Coanda nr.
1 (din orasul Dej, judetul Cluj), va fi
realizat un imobil de birouri si o hala de
productie (P+1E). Clddirea administra-
tivd va avea o suprafatd construitd de
2.166 mp, iar spatiul industrial - o arie
de 4.762 mp. Planurile tehnice au fost
intocmite de firma Primainvest Consul-
ting, din Cluj-Napoca. Deocamdats,
societatea care se va ocupa de lucra-
rile de antreprenoriat nu a fost desem-
nata. Pentru executia acestui obiectiv
a fost eliberata, recent, autorizatia de
construire. Lucrarile vor fi incepute
in luna aprilie a.c., termenul de finali-
zare fiind stabilit pentru aceeasi luna
din anul 2011. Valoarea totala a inves-
titiei este de aproximativ 4,5 milioane
de euro. Parcul industrial se desfasoara

pe un teren de peste 40 hectare, acesta
dispunand de intreaga infrastructura
de utilitati necesare realizarii si functio-
narii optime a obiectivelor de investitii.
Pentru date de contact accesati proiect
cod unic €J2693, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/2693 .

A FOST OBTINUTA
AUTORIZATIA DE
CONSTRUIRE PENTRU
AMFITEATRU RESIDENCE

Recent, a fost obtinutd autorizatia de
construire in vederea executiei ansam-
blului rezidential Amfiteatru. Obiec-
tivul, amplasat pe un teren de 2 hectare
din zona de vest a municipiului Cluj-
Napoca, va avea in componenta 12
imobile, totalizand 200 de apartamente
(cu una, doud si trei camere) si un
spatiu comercial (desfasurat pe o supra-
fata construita de 3.000 mp). Planu-
rile tehnice au fost elaborate de firma
Raum Proiect, din Bucuresti. Deocam-
datd, nu a fost desemnata societatea
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care se va ocupa de lucrarile de antre-
prenoriat. Beneficiarul doreste colabo-
rare in vederea realizarii complexului
rezidential. Lucrdrile de constructie sunt
preconizate a fi incepute in luna iulie
a.c., termenul de finalizare fiind stabilit
pentru aceeasi lunda a anului 2012.
Valoarea totala a investitiei este de 16,5
milioane de euro. Proiectul este finantat
din fonduri europene. Pentru date
de contact accesati proiect cod unic
€J2827, disponibil http://infosantiere.
ro/proiecte/previzualizare/id/2827.

CONSTRUCTIA HALELOR
DIN JUDETUL CALARASI
INCEPE IN LUNA MAI

n luna mai a.c. este stabilitd demararea
lucrérilor de constructie pentru ansam-
blul de hale din comuna Ulmeni (judetul
Calarasi). Complexul va avea in compo-
nenta opt silozuri (Parter), cu o capaci-
tate de stocare de 20.000 tone. Proiectul
a fost intocmit de firma Agricultur Engi-
neering (din Bucuresti), beneficiar fiind
compania Mecaind Ulmeni SA, din loca-
litate. Deocamdata nu a fost desemnata
societatea care se va ocupa de lucrérile
de antreprenoriat. La realizarea obiec-
tivului se vor utiliza urméatoarele mate-
riale: beton (cantitatea necesara fiind de
3.000 mc), otel-beton, ciment, panouri
sandwich. Ansamblul de hale este
finantat din fonduri europene, termenul
pentru definitivare fiind stabilit in
luna iulie 2011. Proiectul este finantat
din fonduri europene. Pentru date
de contact accesati proiect cod unic
CL2675, disponibil http://infosantiere.
ro/proiecte/previzualizare/id/2675.

A FOST OBTINUTA
AUTORIZATIA DE CONSTRUIRE
PENTRU CAMBRIDGE
BUSINESS PARK

Complexul de birouri clasa A Cambridge
Business Park, din Cluj-Napoca, a obtinut
autorizatia de construire. Obiectivul
va avea in componentd patru imobile
(P+6E; P+9E; P+13E; P+4E) si va fi desfa-
surat pe o arie totalad de 56.500 mp (din
care spatiul destinat birourilor va fi de
34.000). De asemenea, centru de afaceri
va beneficia de o suprafata de 8.000
mp spatii de facilitati si retail (precum:
showroom auto, sediu bancar, restau-
rant, cafenea, bar, centre de fitness/spa,
farmacie, minimarket etc.). Planurile
tehnice au fost elaborate de compania
Arhimar Serv (din Cluj-Napoca), bene-
ficiar fiind societatea Adama Holding,
din Pipera (judetul llfov). Dezvoltator
este firma Letterstone Romania, din
Cluj-Napoca. Complexul va beneficia de
sistemul BMS, prin intermediul caruia se
va permite optimizarea performantelor
energetice ale cladirilor si minimalizarea

consumului de energie. Fatada va fi
executata din sticld, iar finisajele interi-
oare vor include: parchet, gresie, faianta
si vopsele lavabile. Obiectivul va include
34 de locuri de parcare la exterior, 400 -
structurate pe doua niveluri subterane
si 4.000 mp de spatii verzi. Lucrérile de
constructie vor fi incepute in luna iunie
2010, centrul de afaceri urmand a se fina-
liza in termen 24 de luni. Valoarea totald
a investitiei este de 61,5 milioane de lei.
Pentru date de contact accesati proiect
cod unic €J2659, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/2659 .

HALA METALICA
DE 1.000 MP, IN BERZASCA

In localitatea Berzasca (judetul Caras-
Severin) va fi realizata o hala metalica (P)
pentru ambarcatiuni nautice. Obiectivul
va fi amplsat pe un teren cu o suprafata

de aproximativ 1.000 mp. Beneficiar este
compania Sumer H20, din localitate. In
vederea executiei cladirii, antreprenorul
doreste primirea unor oferte pentru
urmatoarele materiale: caramida, struc-
turi metalice, agregate, gresie, faianta,
instalatii electrice si sanitare. Lucrarile de
constructie vor fi incepute luna aceasta,
termenul de finalizare fiind stabilit
pentru sfarsitul anului curent. Pentru
date de contact accesati proiect cod unic
C€S2787, disponibil http://infosantiere.
ro/proiecte/previzualizare/id/2787 .

UNITATE DE PRODUCTIE
IN HARSOVA

De curand a fost autorizata constructia
unei unitati de productie (cu regim de
indltime P), situata in localitatea Harsova
(judetul Constanta). Obiectivul va avea
destinatia de fabricd pentru produse
de panificatie. Pentru executia unitatii,

INFO-SANTIERE

beneficiarul doreste primirea unor
oferte in vederea achizitionarii urma-
toarelor materiale: BCA, otel-beton,
lemn, tigld metalicd, materiale pentru
finisaje, tamplarie din PVC (cu geam
termoizolant), instalatii termice si sani-
tare. Lucréarile de constructie vor fi ince-
pute luna aceasta, termenul de finali-
zare fiind stabilit pentru noiembrie a.c.
Proiectul este finantat din fonduri euro-
pene. Pentru date de contact accesati
proiect cod unic CT2744, disponibil
http://infosantiere.ro/proiecte/previzua-
lizare/id/2744 .

FABRICA DE PANIFICATIE
IN LOCALITATEA PIETRARI

n localitatea Pietrari (judetul Dambo-
vita) a fost autorizatd constructia
unei fabrici (pentru produse de pani-
ficatie) si a unui imobil de birouri
(P+M). Obiectivul va avea o suprafata
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construita de aproximativ 1.200 mp.
In vederea realizérii proiectului, bene-
ficiarul doreste primirea unor oferte
pentru urmatoarele materiale si suban-
sambluri constructive: caramida, otel-
beton, panouri termoizolante si insta-
latii etc. Deocamdatd, societatea care
se va ocupa de lucrdrile de antrepre-
noriat nu a fost desemnata. Lucrarile
de constructie vor fi incepute in luna
aprilie a.c,, termenul pentru definiti-
vare fiind stabilit pentru sfarsitul anului
2011. Pentru date de contact accesati
proiect cod unic DB2679, disponibil la
http://infosantiere.ro/proiecte/previzu-
alizare/id/2679 .

PARCTEHNOLOGIC
CU O ARIE CONSTRUITA
DE 19.000 MP, IN CRAIOVA

In luna februarie 2007 a fost inceputa
constructia unui parc tehnologic IT,
situat pe strada Alexandru loan Cuza
(din Craiova, judetul Dolj). In prezent
se executd structura de rezistenta a
obiectivului, care va avea o supra-
fata construita de aproximativ 19.000
mp. Planurile tehnice au fost elabo-
rate de firma Proiect SA, beneficiar
fiind Universitatea din Craiova. In ceea
ce priveste realizarea acestui obiectiv,
antreprenorul solicita oferte in vederea
achizitionarii de: gips-carton, vopsea,
ciment, instalatii sanitare/electrice,
materiale pentru finisaje. Definiti-
varea lucrarilor de constructie la parcul
tehnologic este stabilita pentru anul
2012. Pentru date de contact accesati
proiect cod unic DJ2269, disponibil la
http://infosantiere.ro/proiecte/previ-
zualizare/id/2269 .

SE ORGANIZEAZA
SANTIERUL PENTRU
CONSTRUIREA COMPLEXULUI
POIANA SOARELUI

Constructia primelor 20 de case (cu
suprafete de cate 90 mp) din cadrul
ansamblului rezidential Poiana Soarelui
(amplasat in comuna Letca Noua -
judetul Giurgiu), va fi inceputa in luna
martie a anului curent. In prezent are loc
organizarea de santier. Pentru realizarea
acestor vile se va folosi o tehnologie prin
intermediul cdreia, datorita materialelor
folosite, se vor elimina anumite opera-
tiuni (precum executia tencuielilor, a
finisajelor etc.). Termenul pentru defi-
nitivarea acestor obiective este stabilit
pentru mijlocului anului 2010. Situat
pe un teren de 35 de hectare, intregul
complex va include 410 unitati locuinte
tip vila (S+P+2E si S+P+M) si 8 blocuri
(P+4E). Sistemul constructiv prevede
fundatie si structura de rezistenta

din beton armat. Ziddria se va realiza
din cardamida, iar acoperisul - cu tigla.
Tamplaria va fi din PVC, cu geam termo-
izolant. Finisajele interioare includ
parchet triplu stratificat, gresie, faianta
si vopsele lavabile. Clubul de vacanta va
beneficia de un parc de distractie (cu o
arie de 8 hectare), cuprinzand terenuri
de tenis, golf, echitatie etc. Planurile
tehnice au fost elaborate de arhitectul
Gabriel Adrian Codreanu, antreprenor si

dezvoltator fiind compania Casa 2000,
din Bucuresti. Termenul pentru finali-
zarea complexului este stabilit pentru
primavara lui 2012, fiind necesare
fonduri totale de 70 milioane de euro.
Pentru date de contact accesati proiect
cod unic GR1188, disponibil la http://
www.infosantiere.ro/proiecte/previzua-
lizare/id/1188 .

ANSAMBLUL RENAISSANCE
SE VA FINALIZA IN LUNA
SEPTEMBRIE 2012

Lucrarile de constructie la ansam-
blul rezidential Renaissance, amplasat
pe Bulevardul Chimiei (in proximi-
tatea complexului studentesc Tudor
Vladimirescu), din lasi, se afla in faza
de executie a structurii de rezistenta.
Obiectivul va include doua blocuri de
locuinte (3S+P+11E si 3S+P+14E), tota-
lizand aproximativ 300 de apartamente,

si o cladire de birouri (3S+P+16E),
suprafata construita urmand a fi de
16.000 mp. Planurile tehnice au fost
intocmite de firmele Expert Grup si
Rex Grup, antreprenor fiind societatea
Elkas Home, toate din lasi. Beneficiar
este compania Macony Trade House,
din lasi. Sistemul constructiv prevede
structurd din beton monolit. Fundatia
va fi realizatd pe piloni din beton armat,
iar zidaria va fi din blocuri ceramice,
dublatd de un termosistem cu vata
minerald bazalticd. La exterior imobi-
lele de locuinte vor avea pldci ceramice,
iar cladirea de birouri - fatada dubla din
clasa intai de izolare termica. Complexul
va beneficia de peste 500 de locuri de
parcare, de spatii verzi si de agrement.
Lucrérile de constructie au fost incepute
in anul 2008, termenul de finalizare
fiind stabilit pentru luna septembrie
2012. Valoarea totala a investitiei este
de peste 80 milioane de lei. Serviciile
de promovare a proiectului sunt asigu-
rate de firma Terra Imobiliare, din lasi.
Pentru date de contact accesati proiect
cod unic1S1161, disponibil http://www.
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/1161.

PANA iN 2015 VOR FI
REALIZATE 17 CLADIRI
IN ANSAMBLUL SABINA

In luna martie a.c. va fi inceputd
constructia ansamblului  rezidential
Sabina, din localitatea Ungheni (judetul
Mures). Obiectivul va avea in compo-
nentd 17 cladiri: imobile de locuinte
(P+3E; P+4E; P+6E; totalizand aproxi-
mativ 500 de apartamente) si un bloc-
turn (P+10E), care va gazdui spatii de
birouri si comerciale. De asemenea, vor
fi realizate: o gradinita, o parcare supra-
terand si zone de agrement. Planu-
rile tehnice au fost elaborate de firma
Omnia Proiect (din localitatea Selimbar,
judetul Sibiu), antreprenor si benefi-
ciar fiind societatea Simlar Con, din
Targu Mures. Principalele materiale
utilizate pentru executia complexului
sunt constrituite de: otel-beton, ciment,
caramida si gips-carton. Finisajele inte-
rioare vor include parchet, gresie,

faiantd si vopsele lavabile. Termenul
pentru definitivarea lucrdrilor este
stabilit in anul 2015, valoarea totala a
investitiei fiind de 60 milioane de euro.
Pentru date de contact accesati proiect
cod unic MS2305, disponibil http://
www.infosantiere.ro/proiecte/previzua-
lizare/id/2305 .

iN APRILIE DEMAREAZA
CONSTRUCTIA UNEI FERME
IN GORNET-CRICOV

Recent, a fost eliberatd autorizatia
de construire a unei ferme de cres-
tere a suinelor (porc silbatic) In loca-
litatea Gornet-Cricov (din judetul
Prahova). Obiectivul (cu regim de inal-
time P) va avea in componenta o hala,
un imobil de birouri, silozuri si va bene-
ficia de o suprafata construita de apro-
ximativ 1.000 mp. In vederea execu-
tiei unitatii, beneficiarul doreste achi-
zitionarea  urméatoarelor  materiale:
otel-beton, tabla, gresie, faianta, insta-
latii electrice si sanitare. Obiectivul va
fi realizat pe structura metalica. Lucra-
rile de constructie vor fi incepute luna
viitoare, termenul de finalizare fiind
stabilit pentru sfarsitul anului. Pentru
date de contact accesati proiect cod
unic PH2786, disponibil la http://info-
santiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/2786 .

ALTE 80 DE VILE
IN CADRUL IRISH PARK

In localitatea Ploiestiori (DJ 102A,
judetul Prahova) se construieste ansam-
blul rezidential Irish Park. Obiectivul va
fi dezvoltat in patru etape si va tota-
liza 160 de vile (P+1E; P+1E+M) cu
patru, cinci si sase camere (avand supra-
fete cuprinse intre 103 mp si 251 mp).
In perioada urmatoare vor fi incepute
lucrarile la ultimele 80 de locuinte.
Sistemul constructiv prevede fundatii
continue, cu elevatii armate. Ziddria
va fi din caramida, cu stalpi din beton
armat. Inchiderile exterioare se vor
executa din cardmida (cu o grosime de
30 c¢m), iar tampléria va fi din PVC, cu
geam termoizolant. Finisajele interi-
oare includ: parchet, gresie, faianta si
vopsele lavabile. Noul cartier va bene-
ficia de spatii de agrement si de o
gradinita. Lucrarile au fost incepute in
anul 2007, termenul de finalizare fiind
stabilit pentru luna noiembrie 2011.
Pentru date de contact accesati proiect
cod unic PH2852, disponibil http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/2852 .

A FOST OBTINUTA
AUTORIZATIA DE CONSTRUIRE
PENTRU ANSAMBLUL

SFANTA MARIA

Ansamblul rezidential Sfanta Maria,
amplasat de pe strada Virgil Madgearu
nr. 7 (din Medias, judetul Sibiu), a
obtinut autorizatia de construire.
Obiectivul va avea in componenta un
complex de locuinte (format din 120
de imobile P+6E+E7-retras), cu doud,
trei si patru camere (avand arii cuprinse
intre 96 mp si 400 mp). De asemenea,
complexul va beneficia de un centru
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de afaceri (P+6E), un spital, o gradinita,
un club, o biserica, centre medicale/de
ingrijire a persoanelor varstnice si spatii
comerciale. Suprafata utild a ansam-
blului va fi de 12.000 mp. Proiectul a fost
intocmit de firma Project Team Archi-
tecture and Design SA (din Bucuresti),
antreprenori si beneficiari fiind societa-
tile Armax Gaz SA si Aldona, ambele din
Medias. Sistemul constructiv prevede
structurd pe cadre. Fundatia va fi reali-
zata din piloti si fundatii izolate, iar
zidaria - din BCA si caramida. Tamplaria
va fi din aluminiu, cu geam termoizo-
lant. Vor fi amenajate 250 de locuri de

parcare. Lucrdrile de constructie vor
fi incepute in luna mai a.c., definiti-
varea acestora fiind prevazuta intr-un
interval de trei ani. Valoarea totald a
investitiei este de 45 milioane de euro.
Pentru date de contact accesati proiect
cod unic SB2345, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/2345 .

A FOST DEMOLATA FABRICA
AFLATA PE TERENUL
VIITORULUI OBIECTIV
FESTIVAL MALL

In prezent, unitatea de productie
Simeron (din Sibiu) - aflatda pe ampla-
samentul viitorului centru comercial
Festival Mall - a fost demolata. Noul
obiectiv (P+2E) va avea o suprafata
construitd de 40.000 mp si va include
peste 140 de magazine, un super-
market, un cinematograf multiplex,
restaurante, cafenele si aproximativ
1.400 de locuri de parcare. Planu-
rile tehnice au fost elaborate de firma
Bucuresti International Proiect SA,
antreprenor fiind societatea ACMS SA,

ambele din Capitald. Dezvoltator este

compania Primavera Development,
din Bucuresti. Sistemul constructiv
presupune structura mixta, reali-

zata din beton armat si otel laminat,
iar compartimentdrile interioare vor
include sisteme din gips-carton. Fini-
sajele interioare presupun utilizarea de
materiale ceramice pentru pardoseala,
precum si a pietrei naturale. Pentru
fatade se vor utiliza placile ceramice.
Lucrarile de construire vor fi incepute
in luna mai a.c., termenul de finalizare
fiind stabilit pentru anul 2012. Valoarea
totald a investitiei este de 120 milioane
de euro. Pentru date de contact acce-
sati proiect cod unic SB2637, dispo-
nibil  http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/2637 .
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iN LUNA MAI DEBUTEAZA
CONSTRUCTIA CENTRULUI
COMERCIAL ATRIUM

A fost obtinuta autorizatia pentru reali-
zarea centrului comercial Atrium, care
va fi situat la intersectia Bulevardului
Henri Coanda cu strada Corvinilor,
din Satu Mare. Obiectivul (P+2E), cu o
suprafatd inchiriabild de 28.000 mp,
amplasat pe un teren de 2,6 hectare,
va avea in componenta 135 de spatii
comerciale, un hotel cu 100 de camere,
un hypermarket, un cinematograf
multiplex, un centru de fitness, cafe-
nele, restaurante si zone pentru diver-
tisment. Planurile tehnice au fost intoc-
mite de compania Casiopea Group Kft
(din Ungaria), in colaborare cu firma
Arhimar, din Cluj Napoca. Beneficiar

este societatea Atrium Centers, din
Bucuresti. Deocamdata, nu a fost
stabilit antreprenorul. Centrul comer-
cial va beneficia de 800 de locuri de
parcare. Lucrarile de constructie vor fi
incepute in luna mai a.c., definitivarea
acestora fiind programata pentru sfar-
situl anului 2011. Valoarea totald a
investitiei este de 61 milioane de euro.
Pentru date de contact accesati proiect

cod unic SM2388, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/2388 .

ANSAMBLU DE HALE
INJUDETUL TIMIS

Autorizatia pentru construirea ansam-
blului de hale din localitatea Gataia
(judetul Timis) a fost obtinutd recent.
Lucrérile vor fi incepute in luna martie
a.c., definitivarea acestora fiind stabi-
litd pentru trimestrul al treilea din 2010.
Obiectivul va avea in componentd sase
silozuri (cu o capacitate de stocare de
7.200 tone) si o hala pentru depozi-
tare, a carei suprafatd construita va fi
de 4.000 mp. Planurile tehnice au fost
intocmite de firma M&D 2005 (din Timi-
soara), beneficiar fiind compania losca
& Erjica, din localitate. Deocamdatd,
antreprenorul nu a fost stabilit. La reali-
zarea complexului se vor folosi: panouri
sandwich, vata de sticla, membrane de
acoperire si otel beton. Proiectul este
finantat din fonduri europene, avand
o valoare eligibild de 1,8 milioane de
euro. Proiectul este finantat din fonduri
europene. Pentru date de contact acce-
sati proiect cod unic TM2618, dispo-
nibil http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/2618 .

SE EXECUTA STRUCTURA
DE REZISTENTA A URANUS
PLAZA, DIN TIMISOARA

In prezent, se executd lucrari de
constructie a structurii de rezistentd a
ansamblului rezidential Uranus Plaza,
din Timisoara (amplasat la intersectia
strazii Uranus nr. 9 cu Aleea Crista-
lului). Obiectivul, situat pe un teren cu
o suprafata de 7.400 mp, va include
doud imobile (P+7E; P+12E), totalizand
250 de unitéti locative (cu una pana

la patru camere si arii cuprinse intre
60 mp si 200 mp), spatii comerciale si
birouri. Planurile tehnice au fost elabo-
rate de compania Studio Arca, antre-
prenor fiind societatea NGF Construct,
ambele din Timisoara. Dezvoltator este
compania Immorom Grup, din Bucu-
resti. Sistemul constructiv presupune
structurd si fundatie din beton armat,
cu zidarie din caramida. Tamplaria va
fi din aluminiu, cu geam termoizolant.
Lucrérile de constructie (incepute in
anul 2008) se vor finaliza in luna decem-
brie 2010. Valoarea totald a investitiei
este de 20 milioane de euro. Pentru
date de contact accesati proiect cod
unic TM1146, disponibil la http://www.
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/1146 .

iN DECEMBRIE 2010 SE VA
DEFINITIVA UN COMPLEX
DE HALE IN RAMNICU VALCEA

In luna mai a.c. este preconizaté ince-
perea lucrarilor la hala de productie si
pavilionul administrativ (P+1E) de pe
strada Uzinei f.n,, din Ramnicu Valcea.
Obiectivul va fi amplasat pe un teren
cu o suprafata de aproximativ 1.000 mp.
Planurile tehnice au fost elaborate de
firma Assad, din localitate. Beneficiarul

INFO-SANTIERE

se afla in cdutarea unei societdti care
sa se ocupe de serviciile de antrepre-
noriat. In vederea executiei imobilelor,
se doreste primirea unor oferte pentru
urmatoarele materiale si subansam-
bluri constructive: otel-beton, schelet
metalic pentru structura halei, sisteme
de termoizolare, pereti cortina, ciment
si alte produse utilizate la realizarea
halelor metalice. Termenul pentru defi-
nitivare este stabilit pentru sfarsitul
anului 2010. Proiectul are autorizatie
de constructie. Pentru date de contact
accesati proiect cod unic VL2729, dipo-
nibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/2729 .

FABRICA IN COMUNA PRUNDENI

Luna aceasta sunt programate pentru
incepere lucrdrile de constructie la
fabrica de lapte si branzeturi (P+1E) din
comuna Prundeni, sat Zavideni (judetul
Valcea). Obiectivul va avea o suprafata
construitd de 1.600 mp. Proiectul a fost
intocmit de firma Artarom Construct
(din comuna Blindari, judetul Valcea),
antreprenor fiind societatea Power
& Lighting Tehnorob SA (din Bucu-
resti). Beneficiar este compania Elin-
vest, din localitate. La realizarea unitatii
de productie se vor folosi urmatoa-
rele materiale: otel-beton, BCA, ciment,
gips-carton, panouri sandwich si de
alimentare. Tamplaria va fi din PVC, cu
geam termoizolant. Finisajele interioare
includ: parchet laminat, gresie, faianta
si vopseluri lavabile. Termenul de finali-
zare a lucrarilor este stabilit pentru luna
martie 2011, pentru definitivare fiind
necesare fonduri de 1,6 milioane de
euro. Proiectul este finantat din fonduri
europene. Pentru date de contact acce-
sati proiect cod unic VL1512, disponibil
http://infosantiere.ro/proiecte/previzu-
alizare/id/1512.

NU PIERDETI noile proiecte, autorizatii, investitii, licitatii si santiere!
Abonati-va pana la data de 15 Aprilie 2010 si beneficiati de reduceri speciale!
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ACTUALITATEA INTERNATIONALA
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BAUMA 2010: Prima editie organizata intr-o perioada
de criza economica

Tdargul international de echipamente pentru constructii Bauma
2010, organizat in perioada 19 - 25 aprilie la Miinchen -
Germania, se va desfdsura pe o suprafatd totald de peste 550.000
mp, reprezentdnd manifestarea expozitionald de cea mai mare
anvergurad, la nivel international. La ultima editie a acestui
eveniment, desfdsuratd in urmad cu trei ani, au participat mai
mult de 3.000 de companii din 49 de tdri, iar numarul vizitatorilor
a depadsit pragul de 500.000 de persoane, fiind in crestere cu
20% fatd de 2004. "Expozitia constituie un indicator extrem
de important al stdrii actuale in care se afld sectorul nostru de
activitate. Pentru prima oara in ultimele decenii, tdrgul este
precedat de o criza de o asemenea amploare, deruldandu-se intr-o
perioadad de recesiune, caracterizata de incertitudine. Aspecte
precum cresterea vdnzadrilor, sporirea numarului de contracte si
dezvoltarea pietelor de export constituie, actualmente, chestiuni
care tin de istorie. In prezent, cei mai multi dintre participanti
trebuie sd infrunte probleme concretizate prin diminudri drastice
ale cifrelor de afaceri si restrangeri puternice ale cererii. O serie
de producdtori din Germania au luat deja masuri de reducere a
costurilor si fac eforturi sustinute pentru pdstrarea personalului
specializat. Cu toate acestea, Bauma va ramdne ocazia perfectd
e prezentare a noutatilor in 2010, la editia din acest an peste 200
de concepte inovatoare urmdnd a fi premiate'; a declarat Christof

Kemmann, presedintele asociatie‘}'

echipamente pentru constructii (

>

germane a producatorilor de
MA).

SUNT ASTEPTATE PESTE 3.000
DE COMPANII EXPOZANTE

In acest an, produsele vor fi grupate in
urmdtoarele categorii: echipamente de
uz general pentru constructii (vehicule,
masini, instalatii de ridicare si conveiere,
scule, sisteme speciale, utilaje de proce-
sare si transport al cimentului, schele si
cofraje), masini pentru extractia si prelu-
crarea minereurilor (inclusiv instalatii de
manipulare), utilaje pentru procesarea
materialelor de constructii (echipamente
de fabricatie a cimentului, masini pentru
productia de betoane/mixturi asfaltice,
instalatii de amestecare a mortarelor,
sisteme de productie a placilor din gips-
carton etc.), furnizori de piese si servicii.

Evenimentul se va desfasura in cadrul
complexului New Trade Fair Centre din
Minchen, Germania, si va reuni peste
3.000 de companii din domeniu. "Desi
este prima editie dintr-o perioada de rece-
siune a Bauma, in 2010 ne asteptam la un
numar mai mare de participanti fata de
anii trecuti. Pentru a putea gazdui compa-
niile inscrise, a trebuit sa extindem supra-
fata de expunere prin amenajarea unor
sali provizorii si a unor spatii suplimentare
si nu vom reusi sa facem fatd tuturor soli-
citarilor clientilor. Am remarcat o crestere
a interesului firmelor din China, Turcia si -
mai ales - din India, care este si partenerul
nostru in 2010. In acelasi timp, expozantii
din Europa vor continua sa se afle in topul
participantilor la eveniment, spatii consi-
derabile fiind inchiriate de mari grupuri
din Italia, Marea Britanie si Olanda", a
declarat Georg Moeller, directorul Bauma.

INDIA, PARTENERUL DIN 2010
AL TARGULUI

Specialistii VDMA spun cd ritmul de
dezvoltare aferent perioadei 2003 - 2008
nu va mai fi posibil de atins pe termen
scurt/mediu. Principalele argumente pe
care se bazeaza o astfel de predictie sunt
constituite de mai multe premise: ratele
de crestere din intervalul in care piata
de profil se situa pe un trend ascendent
au fost superioare cererii reale; ritmul
de dezvoltare al sectorului european al
constructiilor, asa cum este prognozat
de institutul comunitar de statisticd, este
moderat, o sporire mai vizibila fiind preva-
zutd pentru 2011; pe piata mondiala
sunt disponibile volume insemnate de
utilaje second-hand destul de putin utili-
zate, iar cele mai multe companii au in

dotare echipamente recent achizitionate;
suportul financiar venit din partea institu-
tiilor bancare este actualmente destul de
dificil de obtinut. La nivel international,
prognozele referitoare la acest sector
de activitate sunt optimiste, mai ales in
ceea ce priveste cererea de pe pietele din
China si alte state avand economii in curs
de dezvoltare (India, Brazilia etc.). "Tot
mai multi expozanti la Bauma provin din
aceste regiuni, remarcandu-se o internati-
onalizare tot mai accentuata a evenimen-
tului. In 2010, partener oficial al targului
este India, stat in care criza economica
a fost depasita foarte rapid si nu a lasat
urme vizibile. Tn 2010, pentru sectorul
local al constructiilor sunt estimate cres-
teri cuprinse intre 10% si 12%, trend care
se va mentine, cel mai probabil, pana in
2015. In acest context, sporirea cererii pe
segmentul utilajelor pentru constructii
se va face intr-un ritm anual de 20%. La
Bauma 2010 au fost invitati mai mult de
100 de manageri ai unor companiiindiene,
fiind de asteptat ca targul sa atraga peste
4.000 vizitatori specializati din aceasta
tard", a precizat Christof Kemmann, prese-
dintele VDMA.

SECURITATEA MUNCII
SIERGONOMIA - TEME
DE INTERES

In cadrul targului Bauma 2010, doua
teme de interes ridicat sunt constituite de
compatibilizarea dintre echipamentele de
constructii si operatorul uman, precum si
de imbundtatirea caracteristicilor de sigu-
ranta ale utilajelor. Transportul pache-
telor de otel pentru armare sau al cola-
cilor de sarma poate fi realizat in conditii
superioare de securitate, prin intermediul
noului semitrailer promovat de compania
Schmitz Cargobull AG. Vehiculul a fost
deja testat si detine certificarea oficiului
german de transport al mérfurilor. Incar-
catura poate fi ancoratd mai rapid, iar
numarul de sisteme de blocare este mult
diminuat, obtinandu-se astfel economii
importante de timp si bani. Firma austriaca
specializata in fabricatia de cofraje Doka a
dezvoltat un model inovator de schele,
care asigura un acces rapid la toate nive-
lurile constructiei. Geometria de tip H a
sistemului Staxo 40 contribuie la imbu-
natatirea gradului de confort si sigu-
ranta. Compania Finmac, din Finlanda,
prezinta un robot electric pentru demo-
lare, controlat prin telecomanda, care este
potrivit utilizarii in situatii ce prezinta un

risc major de accidentare. Sistemul este
coordonat de la o distanta de 300 de metri
si poate fi echipat cu diverse accesorii,
cum ar fi ciocane, concasoare, foarfece,
dispozitive de apucare sau gdleti.

OFERTA DIVERSA DE EXCAVATOARE

Un eveniment important al expozitiei
il constituie prezentarea noilor tipuri
de excavatoare si buldozere. Compania
LiuGong Machinery Corporation, din
China, va expune modelul 816G, cu o
capacitate a cupei de 8 mc si 1.600 kg,
recomandat atat pentru manipuldri de
materiale in zone cu deschideri mari, cat
si pentru mutari de ciment si pietris. Forta
de smulgere este de 55,8 kN, iar bratul
mobil se poate ridica pana la o inaltime
de 2,4 metri. Hitachi Construction Machi-
nery (prezenta in Romania prin firma Star-
west - Oradea) isi invitd partenerii actuali
si potentiali sd testeze caracteristicile
unuia dintre utilajele seriei extinse de
miniexcavatoare. ZX16-3 si ZX18-3, dispo-
nibile in varianta ce are cabina sau coper-
tind de protectie, sunt proiectate pentru
sarcini usoare, cum ar fi: intinderea cablu-
rilor de alimentare cu energie electricg,
sapaturi etc. Motorul in 3 cilindri are o
putere de 10,7 kW. Gratie raportului optim
putere/greutate, masinile au o accele-
ratie rapida si ofera operatorului un grad
sporit de confort. Producatorul britanic
JCB (ale carui utilaje sunt disponibile pe
piata locald prin Terra Romania) lanseazd
buldozerul telescopic cu gabarit redus
515-40 Miniscopic. Echipamentul are o
indltime de numai 1,8 metri si o lungime
de 2,97 metri, cantarind mai putin de 3,5
tone. Transmisia este de tip hidrostatic,
iar tractiunea 4 x 4 contribuie la cresterea
performantei de deplasare. Gradul ridicat
de manevrabilitate este garantat de faptul
ca utilajul are o directie pe 4 roti, fapt care
faciliteazd miscarea in spatii restranse ori
pe teren denivelat. 515-40 Miniscopic este
echipat cu un motor Deutz de 50 HP si
poate ridica maximum 1.500 kg la o inal-
time de 4 metri. Holdingul Hyundai Heavy
Industries Europe (ale cérui echipamente
sunt distribuite in Romania de Romcat
Corporation, din Bucuresti) prezintd exca-
vatoare din seria 9, cu mase de operare
cuprinse intre 1,6 tone si 50 de tone. Trei
dintre avantajele oferite de aceste modele
sunt: ergonomia, viteza de lucru/precizia
si fiabilitatea. Utilajele Hyundai benefi-
ciazd de un sistem hidraulic ce asigura
cresterea gradului de control si facilitatea
de operare.
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MULTITUDINE DE INOVATII
PE SEGMENTUL DE MACARALE

Zona exterioard a complexului expo-
zitional bavarez va fi dominata de cele
mai noi produse promovate de fabri-
cantii de macarale. In termeni de dimen-
siuni si performantd, se remarca modelul
AC 1000, fabricat de Terex - SUA. Echipa-
mentul american are noua axe si o inal-
time de 163,3 metri, putdnd fi instalat pe
orice fel de teren. Capacitatea maxima
de ridicare este de 1.000 tone. Concernul
Manitowoc - SUA prezinta utilajul de 300
de tone si cu 6 axe din seria GMK6300L,
proiectat pentru a facilita montajul apara-
telor de aer conditionat si componentelor
de ascensoare in zonele citadine aglome-
rate. De asemenea, poate fi utilizat pentru
curatarea tuburilor de aerisire. Bratul
acestuia are o lungime de 80 de metri si
poate fi extins cu 29 de metri. Fabricantul
german Sennenbogen promoveaza maca-
raua 7700 Star Lifter, cu o lungime a
bratului de 148 de metri si o capacitate
de ridicare de 300 de tone. Acest echipa-
ment este potrivit pentru constructia de
hale, asamblarea de platforme marine,
executia de centrale electrice si asam-
blarea de sisteme eoliene cu o putere
instalatd de maximum 1 MW. Grupul
Palfinger, din Austria, prezinta modelul
PK 22002 EH, care se caracterizeaza prin
intretinere facild (nu este necesard mente-
nanta sistemului de extensie a bratului
mobil), fapt care scade in mod sensibil
cheltuielile de exploatare. Aceasta perfor-
mantd este posibila prin utilizarea unor
elemente de glisare realizate din mate-
rial sintetic, componentele metalice fiind
finisate prin intermediul unui procedeu
special de protectie.

VOR FI PREZENTATE
SOLUTII NOI DE PAVARE

Una dintre temele centrale ale expozi-
tiei Bauma 2010 este aceea a fabricatiei
si procesarii de beton, mortare si asfalt,
fiind expuse solutii tehnologice eficiente,
adaptate cerintelor actuale ale benefi-
ciarilor. Compania Knauf PFT (reprezen-
tata in Romania prin firma PFT Systems,
din Cluj-Napoca) va prezenta in cadrul
targului o simulare a activitatii reale de
pe un santier. Unul dintre noile produse
care vor fi promovate cu acest prilej este
pompa de mixaj de inaltd performanta
PFT Ritmo XL, care poate fi actionata de
un singur operator. Echipamentul este
disponibil in variantele de alimentare
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la tensiune trifazica (400 V) sau mono-
fazica (220 V), fiind recomandat pentru
procesarea mortarelor uscate premixate,
precum si pentru produsele sub forma
de pasta. PFT Ritmo XL este usor de
transportat si de instalat, gratie concep-
tiei sale modulare. Compania elvetiana
Ammann (prezenta pe plan local prin
Ammann Group Romania, din Bucu-
resti) va expune instalatia de ameste-
care a asfaltului ContiMix, disponibila
atat in varianta mobild, cat si in cea stati-
onara. Utilajul are o capacitate cuprinsa
intre 100 de tone/ora si 360 de tone/
ora, iar gradul de emisie a noxelor este
foarte scazut, datorita separarii proce-
selor de incélzire si amestecare. Firma
Joseph Vogele (ale carui produse sunt
distribuite in tara noastra de Wirtgen
Romania) promoveaza in cadrul Bauma
2010 sistemul de pavare Super 3000-2,
cu o latime de 3 metri. Dispunand de
noua tehnologie de aliniere, utilajul
poate procesa 1.500 tone de material/
ord, pentru fronturi de lucru cu o anver-
gura de 16 metri. Aceasta caracteristica
recomanda Super 3000-2 pentru utili-
zarea la constructia de autostrazi, piste
pentru decolare/aterizare etc. Dynapac
(reprezentata si in tara noastra de Ret
Utilaje, din Popesti-Leordeni) a dezvoltat
metoda CompactAsphalt, prin care sunt
turnate doud straturi asfaltice in mod
simultan, la o singura trecere a utilajului.
n acest an, compania a lansat si modelul
cu un gabarit de 2,55 metri, care -
spre deosebire de modelul anterior -
are cabina amplasata in partea din fata,
actionand ca o contragreutate. Cater-
pillar (distribuitor in Romania - Bergerat
Monnoyeur) prezinta utilajul de turnare
a asfaltului AP555E, cu o lungime de
numai 5,6 metri. Sortimentul asigura o
scadere a costurilor de transport, deoa-
rece impune utilizarea unui singur
trailer pentru deplasarea sistemului de

pavaj si a compactorului. Un alt avantaj
este reprezentat de gradul sporit de
manevrabilitate.

TEHNOLOGII DE COFRARE
DE LA DOKA

Concernul Doka, din Amstetten - Austria,
prezinta la targul international de echipa-
mente pentru constructii Bauma 2010, o
serie de tehnologii inovatoare in dome-
niul cofrajelor. Produsele promovate,
caracterizate prin greutate minimad, andu-
rantd sporita si destinate executiei de
stalpi, ziduri si plansee, constituie princi-
palele sortimente prezentate cu aceastd
ocazie. Astfel, in ceea ce priveste siste-
mele de proptele, specialistii Doka au
analizat dificultdtile pe care le intam-
pind operatorii, mai ales cele legate de
siguranta instaldrii si demontarii turnu-
rilor autoportante. In consecinta, a fost
dezvoltat un sistem in forma literei «H»,
care permite optimizarea deplasarii in
cadrul retelei de schele si asigura marirea
campului de lucru. De asemenea, ingi-
nerii Doka au imbundtatit structura sche-
lelor Staxo 40, in scopul reducerii greu-
tatii acestora, cresterii stabilitatii si capa-
citatii de sustinere. In plus, dimensiu-
nile acestor modele pot fi ajustate prin
intermediul unor dispozitive speciale,
lungimea maxima de extindere fiind de
140 mm. O altd performanta tehnicd este
reprezentata de cofrajul de perete FF100,
care garanteaza o calitate optima a stra-
tului exterior de beton, obtinuta intr-un
timp foarte scurt. Cu ajutorul acestui
sistem se pot obtine ziduri cu o inal-
time de 3,6 metri, cu un finisaj superior.
Pentru transportul cofrajelor de plafoane,
compania promoveaza platforma TLS,
care poate deplasa ansamblurile respec-
tive catre nivelul urmator in numai 20 de
secunde. Mecanismul poate fi asamblat si
in conditii meteo nefavorabile, datorita

ACTUALITATEA INTERNATIONALA

structurii sale speciale de autoreglaj. In
domeniul cofrajelor segmentate este
disponibil modelul Frami Xlife, cu 0 masa
foarte mica, datoritd realizarii placajului
dintr-un material compozit plastic-lemn.
Alte inovatii Doka, prezentate in cadrul
standului de la Bauma 2010, sunt consti-
tuite de: cofrajul Framax Xlife (proiectat
pentru minimizarea timpului de reali-
zare a formei de turnare); sistemul KS Xlife
(destinat realizarii de stalpi) si Dolkart
(utilaj revolutionar pentru pozitionarea
cofrajelor de plafoane).

LANSARE DE UTILAJE KOMATSU
DE ULTIMA GENERATIE

Compania Komatsu pregateste lansarea pe
piatd a unui nou excavator pentru demo-
lari seria PC290LC/NLC-8 HRD, precum si
a buldozerului de 21 de tone D65WX-16.
Echipamentul PC290LC/NLC-8 HRD canta-
reste 40 tone, fiind cel mai mic model din
aceastd gama de utilaje. Inaltimea de lucru
este de 18,3 m, recomandandu-l pentru
activitati de demolare a constructiilor
cu doud, trei sau patru niveluri. Avand
in vedere dimensiunile sale compacte si
masa relativ mica, excavatorul opereaza
excelent in spatii restranse. De asemenea,
modelul este foarte usor de transportat.
PC290LC/NLC-8 HRD este dotat cu un
sistem rapid de cuplare a bratului si cu
panou de comandd ce faciliteazd actio-
narea si reduce timpul de schimbare a
pozitiei bratului. Cabina se poate inclina la
un unghi de 30 de grade, fiind certificata
la nivelul Il FOPS (pentru protectie in caz
de cadere a obiectelor). Excavatorul este
dotat cu sisteme de control proportional,
fiind prevazut cu mecanism de protectie
la conditii grele de lucru si cu un dispo-
zitiv hidraulic Hydraumind, necesar coor-
dondrii precise a operatiunilor. Puterea
motorului este de 188 CP, capacitatea
maxima a cupei fiind de 2,02 mc. Masa

sistemelor aditionale atasate este limitata
la 3 tone. Noul buldozer D65WX-16 de 21
de tone este dotat cu lama tip Inpat, fiind
disponibil in trei configuratii standard (EX -
WX - PX). Produsul prezinta o eficienta
crescuta din punct de vedere al consu-
mului de combustibil, o productivitate
sporita si o fiabilitate maxima. D65WX-16
este dotat cu o cabind moderna, cu un
tren de rulare imbunatatit (cu trans-
misie automata) si un sistem de blocare
a convertizorului de cuplu. Komatsu a
imbunatatit, de asemenea, lama Sigma
Dozer, in scopul cresterii adaptabilitatii si
a maximizarii productivitatii. Disponibil
pentru versiunile EX si WX, acest dispozitiv
asigura o strapungere agresivd a solului.
Atat capacitatea efectivd, cat si perfor-
mantele de alunecare au fost sporite,
datorita prevederii unor muchii laterale
care imping materialul continuu spre zona
centrald a lamei. Rezultatul consta intr-o
crestere cu 15% a randamentului de lucru,
comparativ cu o lama conventionald Semi
U. D65-16 este dotat cu un sistem inovator
de lanturi de senild, cu legdturi paralele
de tip PLUS (Parallel Link Undercarriage
System) cu bucse rotative combinate,
in sistem dublu de etansare. Rolele de
sprijin, cele de ghidare si aparatorile (de
protectie) au fost reproiectate, pentru a se
potrivi perfect cu noul ansamblu. Astfel,
se garanteaza o duratd de exploatare mai
mare a trenului de rulare si costuri semni-
ficativ mai mici de reparatie si intretinere,
fata de alte sortimente disponibile pe
piata. Cabina a fost reproiectatd, pentru
cresterea ergonomiei, sporirea sigurantei
operatorului si controlul exact al func-
tiilor utilajului. In dotarea standard este
cuprins si sistemul Komtrax de monitori-
zare a utilajelor prin satelit. Puterea moto-
rului este de 219 CP. In Romania, utilajele
Komatsu sunt disponibile prin interme-
diul companei Marcom RMC '94, din loca-
litatea Otopeni.
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Perspectivele pietei mondiale a constructiilor

Datoritd programelor guvernamentale de stimulare a pietei constructiilor,
activitatea din domeniu a cunoscut o usoard redresare in ultimele luni, in
comparatie cu inceputul anului trecut. Estimdrile sunt pozitive in ceea ce
priveste evolutia sectoruluiin 2010 - 2011. Astfel, chiar dacd in Europa se
preconizeaza o0 noud scddere a domeniului in acest an, diminuarea va fi de
numai 1%, pentru 2011 fiind estimatad o crestere de 2%. Totusi, domeniul
ingineriei civile va consemna o majorare de 2,7% in 2010, datoritd
masurilor intreprinse pentru stimularea lucrarilor finantate de la bugetele
de stat, in 2011 activitatea specificd urménd a spori cu 3%. Federatia

Rusd a fost, de asemenea, afectatd de recesiune, insd valoarea pletel s-a
mentinut la un nivel constant fatd de 2008, totalizdand circa 130 miliarde
euro. Pentru 2010 este prewz:onata o scdadere de 5%, urmatd, in 2011,

de o crestere moderata. Sectorul de constructii din SUA, echivalat la 730
miliarde euro in 2009, a ramas cea mai importanta din lume, in urmatorii
doi ani estimédndu-se un trend pozitiv al sectorului de profil, pe fondul
cresterii PIB in 2009 si al estimarilor de majorare cu 1,5% a acestuia, in
2010. Volumul investitiilor in domeniul constructiilor din China a ajuns,

in 2008, la 550 miliarde euro, ritmul dinamic al p:etel fiind preconizat

si pentru anii urmatori, pe baza estimarilor de majorare a PIB cu 8%, in
2010. India a devenit o piatd importantd, consemndnd o situatie similara
a celei din China, insd nu de aceeasi amploare. Sectorul specific a sporit,
astfel, in intervalul 1998 - 2008, cu 140%, in 2010 fiind asteptatd o crestere

de 6%.

CEREREA GLOBALA DE
CIMENT VA AJUNGE LA 3,5
MILIARDE TONE IN 2013

Nivelul cererii de ciment la nivel mondial
va creste in medie cu 4,1% pe an, urmand a
ajunge, in 2013, la un volum de 3,5 miliarde
tone, corespunzator unei valori de aproxi-
mativ 246 miliarde dolari. Conform celui
mai recent raport ce vizeaza piata speci-
fica intocmit de compania de cercetare Free-
donia Group, evolutia va fi generata de majo-
rarea volumului de investitii in infrastructura
din tarile in curs de dezvoltare, determinata
de cresterea economica si - implicit - a puterii
de cumparare a populatiei. Un factor impor-
tant va fi, de asemenea, revenirea cererii in
tarile dezvoltate, in special in SUA, Europa
de Vest si Japonia. Impactul recesiunii asupra
cererii de ciment a fost resimtit puternic de
companiile cu activitati in domeniu, evolutia
ulterioara a acestei piete fiind una mode-
ratd. In multe tari vor fi consemnate majo-
rari semnificative pana in 2013, in special pe
pietele din zona Asia-Pacific. China, care inre-
gistreaza in prezent aproximativ jumatate din
cererea mondiald de ciment, se va confrunta,
ulterior, cu o incetinire a ratei de crestere
pe segmentul specific, insa castigurile vor
réamane peste media globala. India, al doilea
mare consumator de ciment din lume, vainre-
gistra o evolutie similara, dar nu de amploarea
celei din China. Alte piete care vor raporta
cresteri rapide ale activitatilor ce implica un
consum de ciment sunt cele din Insulele Fili-
pine, Taiwan si Vietnam, toate cu rate de cres-
tere de peste 6% pe an. In tarile in curs de
dezvoltare din America Latind, Europa de Est,
Africa si Orientul Mijlociu cererea va scadea
considerabil.

NOI PROVOCARI
PE PIATA DE PLACI CERAMICE,
iN2010

Piata globald de placi ceramice va ajunge,
in 2010, la un volum al productiei de
peste 102 miliarde de mp, conform celui
mai recent raport al companiei CMPi, din
Marea Britanie, organizator de evenimente
pentru sectorul de finisaje. Pietele din zona
Asia-Pacific si Orientul Mijlociu vor inre-
gistra cresteri de pana la 12%, fiind zonele
cu cea mai mare capacitate de evolutie
la nivel mondial. Industria de placi cera-
mice trece printr-o perioada de metamor-
fozd din punct de vedere tehnologic, inova-
tiile din domeniu facand posibild o varie-
tate de nuante si modele de placi disponibile
pe piata, de la cele clasice, la fabricate care
reproduc piatra naturald sau metalul. Prin-
cipalele tendinte pe piata internationala de
finisaje pentru anul 2010 au fost conturate
n cadrul expozitiei anuale Cersaie (din Italia),
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eveniment in care sunt prezentate cele mai
recente inovatii din domeniu. Printre produ-
sele inovatoare din punct de vedere tehno-
logic, prezentate in cadrul Cersaie Bologna
se afla placile ceramice foarte inguste (numai
3mm - 5mm grosime), care se pot fixa peste
placa existenta pentru a crea un nou design
in cateva secunde. De asemenea, printre
tendintele anuntate pentru anul curent se
afla materialele care imita metalul pentru
pereti, precum si faianta si gresia alba, textu-
rata cu diverse nuante. O alta optiune popu-
lara pentru 2010 va fi mozaicul, insa acesta va
fi utilizat si in alte zone ale casei decat in bai si
bucatarii. (Agenda Constructiilor)

SCADEREA CERERII DIN
SEGMENTUL DE PLACI
CERAMICE A AFECTAT PIATA
DE UTILAJE SPECIFICE

Companiile multinationale cu activitdti in
domeniul echipamentelor si utilajelor utilizate
pentru productia de placi ceramice au fost
afectate de crizd in mod diferit. "Acest sector
este extrem de inovatoar, bine pozitionat
la nivel international si, in prezent, pregatit
pentru perioada post-crizd. Cele aproximativ
50 de companii de pe piatd au ramas stabile in
pofida contextului economic dificil. Sectorul
de profil urmeaza tendintele pietei utilajelor
in general, fiind caracterizat de un volum
redus al comenzilor, a declarat Paul Eirich,
presedinte al departamentului de masini
pentru ceramice din cadrul VDMA. Astfel,
potrivit datelor disponibile, in prima juma-
tate a anului trecut cererea de echipamente
specifice a scazut cu 43% fata de intervalul
similar din 2008. Producatorii germani de
tehnologii pentru fabricarea placilor ceramice
livreaza, de asemenea, echipamente si pentru
industria metalurgicd, de caramizi si cera-
micé tehnica. "Furnizorii din sectorul meta-
lurgic au observat, deja, o usoara crestere a
cererii. Cu toate acestea, in 2010 clientii se vor
orienta mai degraba spre reparatii ale utila-
jelor si pe compdrarea de piese de schimb in
detrimentul achizitiei propriu-zise de utilaje.
Tendinta va fi vizibild in tot sectorul construc-
tilor', a precizat reprezentantul VDMA. De
asemenea, trebuie subliniat faptul ca dome-
niul specific este unul inovator, tehnologiile
fiind dezvoltate pentru produse noi, precum
convertoarele catalitice si componentele
pentru bateriile litiu-ion. Aceasta industrie
este, totodatd, un pionier in ceea ce priveste
eficienta energetica si a costurilor. In ceea
ce priveste regiunile de distributie, compa-
niille germane fisi vor directiona activitatile
de vanziri spre zona internationald. Tn ultimii
ani, cele mai multe grupuri multinationale
de profil si-au consolidat prezenta directd pe
pietele din Asia si Europa de Est si au investit
in imbundtatirea si complexitatea serviciilor.

Conform unor analiza preliminare realizate
de Centrul de Studii al Asociatiei italiene de
de utilaje si echipamente pentru industria
ceramica (ACIMAC) confirméd faptul ca 2009
a fost unul dificil pentru companiile de profil.
Cifra de afaceri a sectorului a scazut cu 29,2%
fata de valoarea de 1,825 miliarde euro, inre-
gistrata in 2008. Astfel, aproape toate societa-
tile de pe piata au raportat diminudri ale volu-
melor de vanzari. Cele mai afectate de rece-
siune au fost intreprinderile mici, cu afaceri
sub 5 milioane de euro, care reprezinta majo-
ritatea din punct de vedere numeric, insd
contribuie numai cu 10% la cifra de afaceri a
sectorului. Aceste societdti s-au confruntat
cu scaderi de pana la 32%, in conformitate
cu reducerea productiei raportata de clienti
(companiile de ceramica din Egipt). Astfel,
firmele membre ACIMAC sunt pesimiste in
ceea ce priveste perspectivele pentru ince-
putul acestui an. De cealaltd parte, marile
companiile au raportat rezultate mai putin
negative, in special datorita prezentei la nivel
multinational, fiind mai putin dependente
de performantele unei singure piete. Astfel,
previziunile ACIMAC pentru 2010 sunt, totusi
optimiste, avand in vedere faptul cd semnale
de redresare au inceput sd apara din toata
lumea, in special din Africa de Nord, Turcia si
America de Sud si tinand cont de faptul ca
in Brazilia (una dintre tarile cu cel mai mare
volum de productie de ceramice) a fost obser-
vata o crestere a cererii de ceramice. Pe de alta
parte, piata europeana va stagna in 2010, situ-
atia urmand a fi ingrijordtoare pentru produ-
catorii de tehnologii si echipamente specifice.

CRESTERE ANUALA DE 5%
PE PIATA DE INSTALATII HVAC

Piata mondiald de echipamente pentru
instalatii termice, de ventilare si aer conditi-
onat (HVAC) va inregistra o crestere anuala
de 5% incepand din anul 2010, cote impor-
tante urmand a fi castigate de producatorii
din statele dezvoltate. Comenzile beneficia-
rilor din zona Asia-Pacific, in special ale celor
din China, va spori considerabil in urmatorii
ani, pe fondul cresterii numarului populatiei
si al Produsului Intern Brut la nivel national.
Evolutii optime vor fi consemnate si in Africa
si Orientul Mijlociu (datorita majorarii venitu-
rilor pe cap de locuitor), respectiv in Europa
de Est (gratie cresterii nivelului de trai din
regiune). In ceea ce priveste partea de vest
a continentului, conditiile economice favo-
rabile previzionate in perioada post-rece-
siune din anii urmatori vor favoriza sectorul
constructiilor de locuinte noi si, implicit,
cresterea vanzarilor din domeniul HVAC.
Astfel, se estimeaza ca nivelul cererii de
echipamente si instalatii de profil va depasi
valoarea de 70 miliarde euro in 2012. Cele
mai mari companii producatoare de sisteme
HVAC la nivel mondial provin din SUA, China
si Japonia. Pozitia ocupata de China pe
aceastd piatd a fost obtinuta mai ales dato-
ritd fortei ieftine de munca, element primor-
dial care a avut ca rezultat productia de echi-
pamente competitive mai ales din punct de
vedere financiar, exportate atat in Asia, cat si
in SUA si Europa de Vest.

RECORD AL PRODUCTIEI GLOBALE
DE OTEL INOXIDABIL IN 2010

Anul trecut, nivelul productiei internatio-
nale de otel inoxidabil a fost de 24,7 mili-
oane de tone, corespunzator unei diminuari
cu 4,6% fata de 2008. Pentru 2010, speci-
alistii estimeaza ca volumul fabricatiei va
creste pana la aproximativ 28 de milioane
de tone, cu 0,2 milioane de tone mai mult
fata de nivelul maxim istoric atins in 2006.
Din punct de vedere geografic, situatia nu
este omogena. De exemplu, productia speci-
fica tarilor Uniunii Europene va fi de 6,9 mili-
oane de tone, cu 26,4% mai putin fata de
anul de referintd, in vreme ce pentru Japonia

diminuarea este de 23,1%. Activitatea in SUA
a fost extrem de scazutd in primele 6 luni din
2009, fiind al treilea an consecutiv in care
s-a inregistrat un declin. Cu toate acestea,
incepand cu luna august 2009 s-a reluat
trendul ascendent, astfel incat pentru 2010
expertii estimeaza o majorare de 20,4%. In
China, 2009 a constituit o perioada propice
in ceea ce priveste indicatorul productiei (si
implicit al livrarilor), realizandu-se 8,7 mili-
oane de tone de otel inoxidabil (rata de
crestere pentru acest an este preconizata la
7,9%). Totodatd, cererea pentru acest tip de
material se va majora in 2010 cu aproximativ
10%, dar, pe fondul unui climat economic
inca fragil, caracterizat prin limitarea acce-
sului la credite, multe fabrici vor lucra sub
capacitati. De asemenea, o altd problema
previzibila pentru piata respectiva (care s-a
mai manifestat in trecutul apropiat) este
aceea a supraofertei, pe fondul aparitiei de
noi unitdti de procesare spre sfarsitul anului
n curs. Acest fapt va induce presiuni supli-
mentare asupra pretului de livrare in ultimul
trimestru a.c. O posibild cale de mentinere
este aceea a sporirii costurilor cu materiile
prime, insd revenirea trendului ascendent al
vanzarilor nu va avea loc inainte de prima-
vara lui 2011.

TREND ASCENDENT
PENTRU INVESTITIILE
iN PROPRIETATI COMERCIALE

Volumul investitiilor in proprietatile comer-
ciale la nivel mondial va spori cu 30% in acest
an, ajungand la o valoare de 478 miliarde
euro, conform raportului Global Investment
Atlas, elaborat de agentia Cushman & Wake-
field (C&W), specializata in domeniile consul-
tantei si cercetarii din domeniul imobiliar.
"Cresterea din 2010 va fi marcata de o reve-
nire a sectorului specific din SUA, trendul
ascendent urmand a fi chiar mai semnificativ
daca situatia actuala se va mentine pana la
finele anului in curs', se arata in studiul citat.
In 2009, volumul de investitii globale in
sectorul comercial s-a diminuat cu 23%, pana
la 270 miliarde euro, inregistrand cel mai
scazut nivel din anul 2003. In prezent, China
detine cea mai mare piata de investitii imobi-
liare din lume, raportand, in 2009, o crestere
de 143%, urmatd de cele din Marea Britanie
si SUA. "Zona Asia-Pacific a consemnat o
crestere a cotei de piata la nivel mondial la
59%, cu 80% mai mare decat cea din 2008,
previziunile pentru 2010 fiind de majorare
cu 20% a acestui indicator’, a declarat Donald
Han, director general regional pentru zona
Asia-Pacific, din cadrul Cushman & Wake-
field. Cele doua mari piete din regiune sunt
reprezentate de China si Japonia. O evolutie
optima este previzionata pe piata proprie-
tatilor comerciale din SUA, fiind asteptata o
crestere de 50%. In ceea ce priveste investi-
tiile in proprietatile comerciale din Europa,
Orientul Mijlociu si Asia (EMEA), acestea vor
spori, in 2010, cu 44%, la 115 miliarde euro,
ajungand la nivelul din 2004.

FERESTRELE DIN PVC
PUN IN PERICOL SUPREMATIA
CELOR METALICE

Conform unui studiu elaborat de institutul de
cercetare a pietei Freedonia Market Research
- SUA, productia de ferestre/usi din China va
inregistra o crestere de 11% pe an, in 2011
urmand sa ajunga la nivelul de 195 miliarde
yuani (circa 28,5 miliarde USD). Acesta repre-
zintd, in prezent, cel mai alert ritm de dezvol-
tare pe plan international. Tendinta este susti-
nutd de programele guvernamentale recent
implementate, care mizeazd pe o imbuna-
tatire a nivelului de termoizolare si pe cres-
terea performantelor energetice ale imobi-
lelor. De asemenea, un alt factor catalizator
al cererii a fost constituit de sporirea solicita-
rilor in ceea ce priveste gradul de confort al
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locuintelor. In acest context, se estimeaza ca
ponderea ansambilurilor din PVC se va majora
pe termen scurt, in detrimentul modelelor
din lemn si sortimentelor metalice, cu toate
ca tamplaria din aluminiu domina in conti-
nuare piata de profil. Cea mai mare parte a
cererii vine dinspre segmentul nereziden-
tial, care a intampinat probleme in ultimul
an, aceasta constituind principala explicatie
a scaderii livrarilor de sisteme din aluminiu.
n ceea ce priveste structura vanzirilor de
ferestre, cele destinate sectorului construc-
tiilor noi vor predomina si in acest an, avand
0 cota de peste 70%. Trebuie precizat faptul
ca in China oportunitétile difera in functie de
regiunile administrative, cea mai dezvoltata
rdmanand zona de nord-vest a tarii. In pofida
acestei situatii, este de asteptat ca o parte
importanta a cererii sa se formeze in regiu-
nile centrale de est si de sud, unde locuieste
mai mult de jumatate din populatie. Astfel,
este de asteptat ca vanzarile de tamplarie din
PVC sa creascd substantial, pe baza solicitarilor
de la potentialii clienti ce locuiesc in zonele
mentionate.

PESTE 28 MILIARDE USD PE PIATA
DE SCULE ELECTRICE, IN 2013

Cererea globala de scule electrice va consemna
o crestere anuala de 3,7% pana in anul 2013,
cand va ajunge la o valoare de 28 miliarde USD,
conform unui studiu al companiei de cercetare
Freedonia. Cererea va fi dominatd si in viitor,
de segmentul utilizatorilor profesionisti, care
Vvor reprezenta aproximativ 70% din consuma-
tori. Dupa ce sectorul de profil a consemnat o
crestere sustinuta pana in 2007, recesiunea din
2008 (cand cererea din domeniu a fost de 24,1
miliarde USD) a avut un impact sever asupra
companiilor din domeniu, ale céror cifre de
afaceri s-au diminuat considerabil in 2008 si
2009. Anul 2010 va fi unul de tranzitie pe piata
de scule electrice, majoritatea firmelor speci-
alizate anticipand o stabilizare a cererii, ce va
pregati reluarea ascensiunii din 2011. Potrivit
unui raport al firmei britanice AMA Research,
revenirea pietei de scule electrice va fi susti-
nutd de dezvoltarea de noi produse si scurtarea
ciclurilor de inlocuire ale acestora, cu scopul de
a impulsiona activitatile de productie. In ceea
ce priveste structura livrdrilor, cea mai mare
cota de piata este detinutd de masinile de
gaurit, ciocanele rotopercutoare si cele demo-
latoare, o pondere importantd in vanzarile
firmelor fiind detinuta si de produsele speci-
fice segmentului de tampldrie si prelucrare a
lemnului. Referitor la tendintele in dezvoltarea
noilor produse, accentul va fi pus, in viitor, pe
reducerea vibratiilor resimtite la nivelul bratului
in momentul utilizarii, precum si a zgomo-
tului si emisiilor de praf. Introducerea tehno-
logiilor pe bazd de acumulatori litiu-ion va
continua sa impulsioneze dezvoltarea produ-
selor din aceastd gamd in detrimentul celor
alimentate de la retea. Alti factori care influ-
enteazd evolutia sectorului de scule electrice,
in special in ceea ce priveste preturile, sunt
reprezentati de importuri, fluctuatiile cursului
de schimb monede nationale - euro / dolar si
cresterea costurilor cu energia si materia prima.
Cele mai importante evolutii vor fi rapor-
tate in Brazilia, Rusia, India si China, unde vor
fi consemnate cresteri anuale de 6%, dato-
rita continuarii tendintelor ascendente de pe
pietele de constructii, dar si a sporirii produc-
tiei industriale. Totodatd, cresterile din Rusia
si Brazilia se vor situa peste aceastd medie,
sustinute de inmultirea activitdtilor de repa-
ratii din constructii, mai ales avand in vedere
faptul ca majoritatea cladirilor din Rusia au fost
construite in perioada URSS (in special in inter-
valul 1950 - 1960) si necesita reparatii capitale.
Tn Asia, productia de scule electrice va continua
tendintele pozitive gratie sectorului manufac-
turier din China, de pe piata locald urméand a se
exporta, in 2013, o treime din necesarul global
de astfel de echipamente - in SUA siin regiunea
Asia-Pacific. Pe de alta parte, vanzarile de scule
electrice din Europa de Est vor fi datorate cres-
terii cererii domestice si cresterii exporturilor in
Occident. Liderul pietei vest-europene de profil
va fi, conform analizei AMA Research, Marea
Britanie, pentru 2013 fiind estimatd o valoare a

sectorului specific de 233 milioane de lire ster-
line. Evolutia pietei de scule electrice din SUA
se va situa sub previziunile globale, aceasta
urmand a creste, anual, cu maximum 3,3%
pana in 2012, cand va atinge o valoare de 14,5
miliarde USD. Principala tendinta caracteristica
a sectorului american este majorarea numa-
rului utilizatorilor de sex feminin, in special in
sectorul de bricolaj. Printre cele mai impor-
tante companii din domeniu pot fi mentio-
nate: Axminster Power Tool Centre, B&Q, Black
& Decker, Clarke Power Products, Cromwell
Tools, Dewalt Industrial Power Tools Company,
Draper Tools, Hilti, Hitachi Power Tools, Makita,
Metabo, Robert Bosch, Screwfix, Wolseley etc.

CEREREA DIN CONSTRUCTII
ISIVA REVENIIN 2011

Previziunile realizate de compania de
consultantd britanicda Gardiner & Theo-
bald indica o continuare a diminudrii pretu-
rilor la materialele de constructii din Marea

ACTUALITATEA INTERNATIONALA

Britanie si in 2010, realitate generata de
scaderea cererii. O redresare a nivelurilor
acestor costuri este previzionata pentru
2011, odata cu revenirea cererii si a indus-
triei, in general. In contextul in care lira
sterlind nu si-a recuperat avantajul pierdut
in prima jumatate a anului trecut in fata
monedei euro, importurile de echipamente
pentru constructii din zona comunitard
(ascensoare, componente mecanice si elec-
trice etc.) au creat o presiune suplimentara
asupra preturilor constructiilor, in contextul
in care acestea reprezintda 20%-30% din
costurile de executie a unui obiectiv. De
asemenea, in ultimul trimestru al anulului
trecut, in Marea Britanie a fost raportata
o scadere a volumelor de vanzari de agre-
gate si ciment de 20% fata de aceeasi peri-
oada din 2008, rezultate care indica o oare-
care ingrijorare in ceea ce priveste capa-
citatea sectorului de infrastructurd de a
stimula cererea de pe piata de profil. Pe de
alta parte, preturile la metale au crescut in

2009, ca urmare a sporirii cererii. Acest lucru
aavut un efect minor asupra costurilor echi-
pamentelor electrice, de cablare si al pano-
urilor de control, in fabricatia carora sunt
utilizate cantitati considerabile de cupru.
In ultimele trei luni din 2009, analistii de la
Gardiner & Theobald au anuntat cresterea
volumului de lucrdri de reparatii si intre-
tinere cu 25% fata de cele trei luni anteri-
oare, in special in sectorul public nerezi-
dential care include programe de reabi-
litare a scolilor si spitalelor din Marea
Britanie. Pentru 2010 se estimeaza conti-
nuarea evolutiei numdrului de proiecte de
renovare. Asociatia furnizorilor de mate-
riale de constructii (CPA) a anuntat o dimi-
nuare a volumului de productie de 15% in
2009, pentru 2010 estimand o continuare
a scaderii (-2%), in timp ce numarul salari-
atilor disponibilizati din domeniu a ajuns
la 1,64 milioane de persoane. Prognozele
pentru 2011 estimeaza o revenire a pretu-
rilor in Marea Britanie si Irlanda.
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Inovatia, performanta si competitivitatea - atribute
ale noilor produse

Mai ales in timpul crizei economice, lansarea de produse noi este
strategia la care apeleazd toate marile companii de pe piata
constructiilor. In acest fel, operatorii din domeniu incearca sd
asigure beneficiarilor materiale care sd le satisfacd cerintele
printr-un raport calitate-pret superior si, in acelasi timp, sa aduca
in prim-plan tendintele tehnologice. Din analiza caracteristicilor
tehnice, se observa o inclinatie a companiilor de a lansa pe

piatd produse care sd usureze si eficientizeze timpii de lucru,

sd diminueze consumul de energie sau sd foloseascd resurse
alternative de energie, contribuind activ la sustenabilitatea
noilor constructii. In cele ce urmeaza va sunt prezentate o serie
de asemenea produse lansate de multinationalele din sectorul de
profil care activeazad si pe piata romdneasca.

MANITOWOC: Macara cu senile, model
31000. Echipamentul seria 31000 este cel
mai mare din gama macaralelor cu senile
promovate de Manitowoc. Principala carac-
teristica a acestui model este reprezen-
tatd de sistemul revolutionar de contra-
greutate. Acesta se bazeaza pe principiul
de autosustinere, fiind intitulat de speci-
alisti "mecanism de pozitionare variabila"
(VPQ). Utilizdnd aceasta solutie, se diminu-
eaza timpul necesar pentru pregatirea tere-
nului, iar patrunderea senilelor in sol este
minima. Capacitatea maximd de ridicare
este de 2.300 de tone, iar indltimea pana la
care pot fi deplasate diversele materiale este
de 105 metri. Lungimea totald a turnului
si bratului mobil (la unghiul maxim format
intre acestea) este de 187 de metri. Puterea
de manipulare ajunge pana la nivelul de 490
kN/139 m/minut. Macaraua este echipata cu
un motor Cummins de 600 CP, care indepli-
neste toate exigentele internationale din
domeniul transportului. Procesul de asam-
blare/dezasamblare este rapid.

SIGURA: Bariere de fum Coopers. Barie-
rele de fum Coopers sunt proiectate pentru
a preveni raspandirea fumului si a gazelor
fierbinti in cladire si asigurd, impreuna
cu sistemele de desfumare naturald sau
mecanica, un control riguros al propagdrii
noxelor. Sortimentele din aceasta categorie
sunt fabricate de firma Coopers - Marea
Britanie, dintr-un material compozit alca-
tuit din tesatura mixtd din otel inox cu fibre
de sticla, acoperitd, ulterior, cu un strat de
polimer imbogatit cu particule de aluminiu
reflexiv. Produsele Coopers sunt prevazute
cu un motor ce are o viteza variabild si un
sistem original tip "Gravity Fail Safe’, care
asigura alimentarea chiar in cazul unor avarii
complete ale instalatiei de furnizare a ener-
giei electrice. Smoke Curtains reprezinta un
model automat, care in pozitia de asteptare
(stand-by) este mascat in tavanul fals, iar
desfasurarea se realizeaza atunci cand izbuc-
neste incendiul.

ELMAS: Electrostivuitor Linde E30, fara
emisii toxice. Linde Material Handling
a introdus in oferta proprie stivuitoarele
care functioneaza pe bazd de celule de
combustie. Primele modele E30, avand
o capacitate de ridicare a unor sarcini de
maximum 3 tone, dispun de acest sistem
de alimentare. In prezent, electrostivuitoa-
tele sunt oferite in versiune standard, iar
in curdnd pot fi livrate si ca o solutie indi-
vidualizata. Energia electrica generatd de
hidrogen alimenteaza motoarele electrice

care actioneaza stivuitorul. Pe langa acestea,
utilajul beneficiaza de prezenta unor
condensatoare mari, care actioneaza ca un
sistem de tampon si acopera varfurile de
performantd, cum ar fi de exemplu, depla-
sarea sau ridicarea incdrcaturii. Avantajul
utilizarii celulelor de combustie il consti-
tuie lipsa emisiilor de dioxid de carbon, rezi-
duul rezultat din divizarea moleculelor de
hidrogen fiind doar apa pura.

EMMEGI: Centru de prelucrare Phanto-
matic T3 A. Echipamentul complet automat
Emmegi Phantomatic T3 A este destinat
realizarii unor procesari complexe ale profi-
lelor din aluminiu, PVC si ale celor realizate
din diverse aliaje usoare. in general, masina
permite prelucrarea unor repere cu grosimi
ale peretilor exteriori/interiori de maximum
3 mm. Linia tehnologicd Phantomatic T3 A
este dotata cu 4 magazii de scule, in cadrul
carora sunt stocate toate instrumentele
necesare executiei operatiunilor complexe.
Robotul are capacitatea de a realiza prelu-
crarea prin intermediul a doud capete
unghiulare si a unui sistem de frezare. De
asemenea, utilajul este prevazut cu o masa
de incércare/evacuare, care asigura un nivel
optim de ergonomie si, in acelasi timp, are
ca efect maximizarea spatiului de lucru. Noul
echipament este prezentat in cadrul targului
international de ferestre Fensterbau/Frontale
2010, organizat la Nurnberg, in Germania.

AMVIC: Cofrajele pasive pentru constructii
cu un consum redus de energie. Cofrajele
termoizolante pierdute (Insulated Concrete
Forms) Amvic sunt realizate din doua panouri
matritate din Neopor expandat ignifugat,
cuplate prin distantieri din propilena. Acestea
sunt disponibile in trei variante de grosimi
ale peretelui structural din beton armat:
15,24 cm, 20,32 cm si 254 cm. Grosimea
fiecarui panou din polisitiren pentru cofra-
jele standard este de 6,35 cm, in total rezul-
tand o termoizolatie de 12,7 cm. Prin utili-
zarea acestor modele, se reduc considerabil
timpul si costul de construire, se diminu-
eaza cheltuielile de exploatare, iar impactul
asupra mediului este minim. De asemenea,
prin utilizarea sistemelor se eliming praful,
polenul si mucegaiul din viitoarea incapere,
in acelasi timp avand o actiune moderatoare
aspura temperaturii camerei si de minimizare
a gradului de poluare. In acelasi timp, se au in
vedere si protectia in cazul conditiilor clima-
tice extreme (tornade, cutremure etc.) si rezis-
tenta la foc. In cadrul gamei se evidentiaza
cofrajul pasiv care are la exterior o izolatie de
18 cm din Neopor, o grosime a diafragmei de
beton de 20,32 cm si un coeficient de transfer
termic cu tencuiala aplicatd de 0.11 W/mpK.
Printre avantajele utilizérii acestui sistem se
afla si: rezistenta structurala care creste in
timp odata cu maturarea betonului, o foarte
bund termoizolatie, asigurarea unei bariere
de vapori cu rol de protectie, gradul inalt de
izolatie fonica si un rezultat final deosebit
concretizat prin suprafete drepte pentru fini-
sajele interioare/exterioare. Sistemul se poate

utiliza la fundatii si la suprastructura cladi-
rilor civile cu o structura de pana la P+4E.
Termoizolatia asigurata de utilizarea cofra-
jelor Amvic este recomandata pentru reali-
zarea caselor pasive, cu un consum redus
de energie. Compania Amvic a comercializat
incepand din anul 2005 si pana in prezent
cofraje pentru mai mult de 1.000 de astfel de
imobile, dintre care aproximativ 70 au fost
cladiri pasive, livrate atat pe piata nationald,
cat si pe cea internationala.

TEREX: Macarale pentru teren accidentat
RT100. Noul model de macara Terex RT 100
are o capacitate de ridicare de 100 de tone,
fiind actionata de un motor turbo marca
Cummins, cu 6 cilindri si o putere de 269
CP. Dispozitivul telescopic este format din
6 segmente, beneficiind de un mecanism
sincronizat de expandare, in doua moduri
telescopice. RT 100 detine doua sisteme
de troliu cu 8 carlige de ancorare, avand o
viteza de ridicare de 72 metri/minut. Diame-
trul cablului este de 18 mm. Controlul echi-
pamentului este realizat prin intermediul
unui joystick multiproportional si al unui
mecanism de control al fluxului hidraulic.
Mentenanta este facild, fiind permis un acces
simplu la toate componentele de baza ale
utilajului. Cabina operatorului este optimi-
zatd din punct de vedere ergonomic, asigu-
rand o vizibilitate maxima in orice moment.

CERAMICA: Blocuri ceramice Brik-
ston GVUsor 290/238. Modelul Brikston
GVUsor 290/238 include goluri verticale
si este recomandat pentru realizarea zida-
riillor de umplere a structurilor executate
in cadre tencuite. Este indicatd punerea in
opera cu un mortare de var-ciment din clasa
minimum M5. Produsul are dimensiuni de
290 mm - lungime, 240 mm - latime si 238
mm - grosime. Brikston GVUsor 290/238 nu
prezinta caracteristici de portanta. Rezis-
tenta la compresiune este de 15 N/mmp; iar
conductivitatea termica de 0,18 W/mK, la o
grosime a zidului de 30 cm. Consumul la un
metru cub de tamplarie este de 55 de bucdti,
iar pentru realizarea unui perete cu o supra-
fata de un metru patrat si o grosime de 30 cm
sunt necesare 16 unitati.

KOBER: Tencuiald decorativa Reibeputz
R15, R25 - KTE 8320. Tencuiala Reibe-
putz R15, R25 - KTE 8320 este structurata in
dispersie apoasa, fiind destinata realizarii fini-
sajelor decorative ale fatadelor si ale supra-
fetelor de interior supuse la uzurd. Sistemul
asigura protectia mecanicd a termosiste-
melor la grindind. Principalele caracteristici
ale sortimentului sunt: aspect canelat, grad
ridicat de lavabilitate, aderentd optima la
substrat, rezistenta sporita la impact, frecare
si zgariere, precum si posibilitatea aplicarii
mecanizate. Consumul este cuprins intre 3
Kg/mp si 4 kg/mp sau 7 mp - 10 mp/cutie de
28 kg. Timpul de uscare este de doua ore la
atingere si 24 de ore in profunzime. Produsul
este disponibil in variantd alba, cu aspect
mat.

LINDAB: Sistem complet de invelitori
Lindab Roca. Lindab Roca reprezintda un
sistem complet de invelitori, dezvoltat de-a
lungul a multor ani de cercetdri, prin perfec-
tionarea continud a formei tiglelor metalice
si a tehnologiilor de protectie a acestora,
pentru a fi executate acoperisuri cu proprie-
tati optime la actiunea factorilor agresivi de
mediu. Produsul combina rezistenta meca-
nica superioara, elasticitatea si supletea
otelului cu durata sporitd de exploatare data
de protectia Aluzinc - aliaj din aluminiu, zinc
si siliciu (de patru ori mai rezistent decat
sistemul galvanic). Aspectul natural este
asigurat prin aplicarea unui strat subtire de
granule minerale. Modelul este disponibil
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in 31 de nuante pentru variantele Toscana,
Madera, Prestige, Rustica si Serena. Greu-
tatea tiglei metalice Lindab Roca este de 6,3
kg/mp, putand fi folosita pentru montajul la
acoperisuri cu panta cuprinsa intre 14 grade
i 90 grade.

MEGAPROFIL: Panou sandwich cuinsertie
de vata minerala. Panoul sandwich cu
insertie de vata minerald este utilizat pentru
realizarea de acoperisuri si pereti, fiind reco-
mandat - in general - pentru executia de
structuri inclinate instalate la cladirile indus-
triale sau comerciale. Materialul este rezis-
tent la umiditatea aerului. Pentru cresterea
caracteristicilor de fonoizolare, exista posibi-
litatea insertiei intre cele doua table din otel
a unei placi interioare, prevazute cu perfo-
ratii. Lungimea maximd a unui element este
de 13 metri, iar cea minima de 2,5 metri.
Pentru finisaj, se folosesc materiale de acope-
rire pe baza de poliester (cu o grosime de 25
de microni) sau de tip Plastisol - particule
din PVC, aflate in suspensie intr-o emulsie
speciala (avand un strat de 200 de microni).

LIEBHERR: Macara cu extindere rapida
120 K.1. Utilajele din seria K sunt preasam-
blate si necesita un spatiu redus de ampla-
sare in zona de lucru. Echipamentele sunt
usor de escaladat, avand un unghi de evitare
de 45 de grade, respectiv unul de ridicare a
bratului de lucru de 30 de grade. Modelul
120 K.1 respecta prevederile standardului
european EN 14439:2009-C25. Inaltimea
la care poate ajunge carligul utilajului este
de 37,4 metri. Capacitatea maxima de ridi-
care se situeaza la 8.000 kg, raza de actiune
a bratului mobil fiind de 50 m (in aceste
conditii se pot manipula materiale cu o masa
de 1.450 kg). Principalele avantaje ale acestei
serii sunt constituite de: dotarea cu turn
zabrelit de tip telescopic; sistem inovator
de extensie; dimensiuni compacte de trans-
port; instalarea unui dispozitiv semiautomat
de balast; inserarea unui mecanism automat
patentat de rulare a cablului.

REHAU: Tuburi compozite pentru canali-
zare din PE-HD Rauvia. Tuburile speciale
Rehau PE-HD Rauvia corespund normelor
DIN 16961 si prEN 13476, fiind utilizate
pentru evacuarea apelor uzate si a celor
pluviale. Pe langd conductele cu debit
mare pentru ape uzate si pluviale, acestea
se mai folosesc si pentru alte aplicatii (tevi
de acumulare si la deversari). Sistemul are o
mare capacitate de preluare si transport al
apelor si, in versiunea sa cu fante, se poate
utiliza ca teava de drenaj. Datorita greu-
tatii mici, tubul de constructie compozita
prezinta facilitati la montaj si la manipulare,
fiind optimizat inclusiv din punct de vedere
al caracteristicilor tehnice. Principalele avan-
taje oferite sunt: pozare rapida si simpla;
siguranta tehnica inalté (capacitate de defor-
mare fara rupere de cel putin 30% conform
SR EN 1446); capacitate mare de curgere;
rezistenta sporita la uzura; mentenantd cu
jet de apa de presiune mare; perete inte-
rior neted, ce asigura cele mai bune carac-
teristici hidraulice si posibilitatea optima
de inspectie cu videocamera mobild; trans-
portul si depozitarea facile; datorita rigidi-
tatii inelare, conducta ingropata cu o inal-
time de acoperire mica rezista la sarcini / soli-
citdri mari.
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GEALAN: Dispozitiv automat de ventilatie
GECCO 4. Noul GECCO 4 este un accesoriu
independent, care poate fi montat fara efort
sila costuri minime. Dispozitivul de ventilatie
are un rol important in péstrarea unui micro-
climat placut in incinte, permitand menti-
nerea unui echilibru al umiditatii relative a
aerului si temperaturii ambientale. Sistemul
contribuie la prevenirea aparitiei de ciuperci
si @ mucegaiului, in conditiile in care se evita
formarea de curenti de aer. GECCO 4 se intro-
duce, ca element de aerisire, in partea supe-
rioard a tocului sau in profilul de extindere.
In pozitie deschis3, dispozitivul se inchide
automat la o diferenta de presiune de circa
30 Pa. La o intensitate a vantului in scadere,
clapeta se deschide singura, permitand
circulatia aerului. In plus, sistemul poate fi
actionat si manual. Avantajele suplimentare
ale produsului sunt constituite de filtrul de
polen si de praf, precum si protectia impo-
triva insectelor sau a ploii.

ROCKWOOL: Plici rigide de vata bazal-
tica Spodrock. Placile Spodrock sunt reco-
mandate ca strat de baza pentru izolarea
termica, fonoizolarea si protectia la foc in
cazul acoperisurilor tip terasa cu structura
din beton sau profile de tabla trapezoidala
(acoperisuri metalice). Se monteaza pe struc-
turd cu dibluri metalice, ancore mecanice,
bitum sau adeziv poliuretanic. Se pot acoperi
cu pietris margdritar sau dale pentru terase
necirculabile, pentru protectie la vant. Sorti-
mentele sunt disponibile la grosimi cuprinse
intre 40 mm si 140 mm, cu latimi de 600 mm
- 1.200 mm si lungimi de 1.000 mm - 2.000
mm. Clasa de reactie la foc este A1, coefici-
entul de conductibilitate termica de 0.039
W/mK, rezistenta la compresiune pentru o
deformatie de 10 % de 30 kPa si coeficientul
de absorbtie de apa pentru duratd lunga
de 3 kg/mp. Placile Spodrock sunt amba-
late in folie de polietilend termocontracta-
bila, marcatd cu numele producatorului. Pe

eticheta produsului sunt mentionate carac-
teristicile principale ale acestuia.

JORDAHL & PFEIFER: Aparat de reazem
pentru scari VarioSonic. Sistemul Vario-
Sonic este destinat instaldrii de scdri prefa-
bricate din beton armat, asigurand un
reglaj facil pe inaltime. Acest avantaj elimina
cerinta utilizarii unor metode clasice de
sprijin, cum ar fi macarale sau sisteme
temporare de sustinere. De asemenea,
costurile de montaj sunt minimizate, prin
reducerea timpului de asamblare si a cheltu-
ielilor cu echipamentele aditionale. Reglajul
este simplu, fiind realizat prin intermediul
unui filet hexagonal. Prin folosirea siste-
mului VarioSonic se asigura o izolare fonica
de nivel foarte ridicat, care depaseste cu mult
exigentele uzuale ale utilizatorilor. Produsul
este supus la solicitdri statice conform stan-
dardelor industriale germane. Principalul
avantaj indus de folosirea acestor sisteme
constau in faptul ca aparatele de reazem
sunt prefabricate si instalate in unitatile de
productie a scarilor, unde nu pot apérea
probleme datorate conditiilor meteo nefavo-
rabile. De asemenea, timpul dedicat operati-
unilor de pe santier, cum ar fi lipirea supor-
tilor de neopren, este mult diminuat, ceea ce
duce si la scaderea costurilor totale.

DOOSAN: incircitor de mici dimensiuni
Bobcat $630. Modelul Bobcat S630 este un
echipament de mici dimensiuni, din seria
M, promovata de Doosan. Avand o capaci-
tate ridicatd de manipulare de la distante
mari, utilajul asigura posibilitatea accesului
in zone dificile. De aceea, este destinat arun-
carii deseurilor in containere si descarcarii
camioanelor care nu sunt dotate cu sisteme
de basculare. In mod similar celorlalte utilaje
din serie Bobcat S630 ofera avantajul unei
ugsor manevrabil. Dintre facilitatile optionale,
pot fi amintite: cabina presurizatd, scaune

cu amortizoare pe baza de aer si sisteme
de ghidaj de tip joystick. Echipamentul are
in dotare un sistem hidraulic de mare fortg,
care faciliteaza operatiunile de sapare si
impingere. De asemenea, capacitatea rezer-
vorului a fost suplimentatd, astfel incat s-a
majorat autonomia utilajului. Bobcat S630
este echipat cu un motor ce dezvoltd o
putere de 74,3 kW si are dimensiuni de 3.450
mm x 1.900 mm x 2.000 mm.

METABO: Ciocan pneumatic SDS cu
sistem Vibratech KHE76. Modelul Metabo
SDS Vibratech KHE76, din noua clasa de
7 kg, reprezinta o scula electrica optimi-
zatd, care se caracterizeaza printr-un nivel
scazut al vibratiilor si un control activ al
contrabalansérii greutatii, oferind utiliza-
torului un confort ridicat. Forta de impact
este de 16 J, sortimentul fiind dotat cu un
mecanism care asigurd gaurirea progresiva
si faciliteaza indepadrtarea materialului din
strapungere. Echipamentul este disponibil
in varianta cu putere de 1.500 W, putand
efectua gauri cu un diametru de pana la
50 mm (atunci cand se utilizeaza burghie
speciale, este posibila cresterea acestui
parametru pana la 150 mm). Dalta poate
fi fixatd in 12 pozitii diferite, un comutator
de oprire prevenind supraincdrcarea in
conditii de utilizare continua. Functia de
atenuare a impactului garanteaza o redu-
cere cu 30% a puterii batailor, fiind utila
pentru realizarea de santuri in materiale
sensibile, cum ar fi placile ceramice.
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PUTZMEISTER: Pompa de beton M 58-5
RZ. Noul model de pompa de beton M
58-5 RZ face parte din categoria utila-
jelor grele, avand o flexibilitate maxima din
punct de vedere al razei de actiune. Sistemul
de pompare este format din 5 sectiuni de
extensie, indltimea minimd de desfasu-
rare fiind de 12,3 metri (clasa 50 m). Echipa-
mentul dispune de un dispozitiv de impa-
chetare de tip RZ. Capacitatea de impin-
gere a betonului este de 200 mc/ord, asigu-
rata prin instalarea unui sistem de valva de
tip BSF. In functie de specificatiile tehnice
valabile in fiecare tara in parte, utilajul poate
fi realizat cu sasiu cu 4 sau 5 axe. Distanta
maxima de pompare este de 56,3 metri pe
directie orizontald si de 57,6 metri pe cea
verticald. Sarcina admisa pentru suportul
frontal este de 385 kN si pe cel posterior de
325 kN. Utilizarea M 58-5 RZ este recoman-
data pentru santierele unde exista conditii
grele de lucru sau in zonele dificile din punct
de vedere al accesului.

ALUMIL: Sistemul M5 Solar Eco pentru
fatade cortina. Profilele din seria M5
Solar Eco sunt disponibile atat in varianta
structurald, cat si in cea semistructurala.
Gratie modalitatii specifice in care au fost
proiectate, reperele permit crearea unui
interstitiu cu o latime de 10 cm, amplasat
intre vitrajele interioare si exterioare, care
asigura filtrarea si furnizarea controlata a
unui flux continuu de aer. Sistemul este
prevazut cu o bariera termica avand un
indice de transfer termic de 0,4 W/mpK
si asigura o fonoizolare de 54 dB. Toate
aceste caracteristici combinate ofera
posibilitatea de a regla temperatura si
umiditatea mediului din incinte fara a fi
necesar contactul direct cu exteriorul. Un
avantaj al utilizarii seriei M5 Solar Eco este
dat de posibilitatea amplasarii de panouri
fotovoltaice de mari dimensiuni, prin care
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AGENDA TEHNICA

se poate genera o cantitate suficient de
mare de energie regenerabild, necesara
alimentarii sistemelor de conditionare
a aerului. Aceasta este una dintre puti-
nele oferte ecologice de fatade cortina
disponibile pe piata de profil, care inde-
plineste, simultan, exigente ridicate de
termoizolare.

DEN BRAVEN: Spuma poliuretanica
Winter Gunfoam. Spuma poliuretanica
de tip monocomponent Winter Gunfoam,
destinatda montajului si izoldrii termice/
fonice profesionale in constructii si indus-
trie, este recomandata pentru: instalarea
ansamblurilor de ferestre/usi, umplerea
golurilor in constructii (la trecerea tubu-
laturilor prin pereti), a golurilor la acope-
risuri etc. Aplicarea este controlatd cu
ajutorul pistolului. Clasa de rezistenta la
foc este B3, conform DIN 4102.1. Produsul
prezintd o aderenta excelenta pe majori-
tatea materialelor de constructii (beton,
caramidd, lemn, metal, aluminiu, PVC dur,
polistiren). Nu adera pe silicon, teflon si
polietilena. Temperatura de aplicare este
cuprinsd intre -15 grade Celsius si 35 de
grade Celsius. Winter Gunfoam se aplica
pe suprafete curate si fara grasimi. Inainte
de realizarea acestei operatiuni, se reco-
manda pulverizarea cu apd in rost/gol,
pentru a stimula expandarea si intdrirea
spumei (aspect foarte important la tempe-
raturi scazute). Spuma se foloseste pentru
rosturi de maximum 4 cm. Pentru dimen-
siuni mai mari, se pot depune straturi
succesive, dupa circa 8 minute - 12 minute

de la ultima aplicare. Timpul de taiere este
de 40 minute - 80 minute, iar cel de intarire
de 5 ore - 24 de ore. Sortimentul se livreaza
in tuburi de 750 ml.

REYNAERS: Sisteme pentru ferestre CS 86
High Insulation. Profilele Reynaers din seria
CS 86 High Insulation sunt destinate execu-
tiei de ansambluri de ferestre/usi. Dato-
rité caracteristicilor speciale de proiectare,
sistemele asigura un coeficient de transfer
termic de 1,47 W/mpK, fapt care le reco-
manda pentru utilizare in cadrul aplicatiilor
cu eficienta energetica ridicata. Reperele
pot fi folosite pentru fabricarea de elemente
de tdmpldrie termoizolantd cu indltimi de
maximum 3 metri. Latimea constructivd a
ramei este de 77 mm. Principalele caracteris-
tici de performanta sunt: indice de rezistenta
acustica 44 dB; etanseitate la aer 600 Pa (din
clasa 4, conform EN 12207); anduranta antie-
fractie categoria WK2; permeabilitate la apa
900 Pa (clasa E900, conform EN 12208); rezis-
tenta la vant 2.000 Pa (grupa E2000, conform
EN 12211, EN 12210).

METRA: Sistem de profile pentru ferestre
batante NC 72 Superthermic. Metra NC
72 STH reprezinta un model de profil din
aluminiu cu elemente de rupere a puntii
termice care a fost proiectat pentru a
respecta noile exigente comunitare referi-
toare la etangeizare si termo - fonoizolare.
Reperele sunt extrudate din aliaj de aluminiu
tip 6060 (conform EN 12020) si asigura o
impermeabilitate maxima la aer/apa. Faltul
de geam termoizolant are un gabarit de 22
mm, iar grosimea permisa a vitrajului este
cuprinsa intre 17 mm si 57 mm. Distanta
interaxiald de nut este de 21 mm. Latimea
constructiva este de 82 mm pentru siste-
mele destinate executiei de ferestre si de 72
mm pentru cele folosite la fabricatia de usi.
Puntea termica este realizata din poliamida
ranforsatd cu fibra de sticla. Garniturile de
etansare sunt executate din EPDM.

ROTO: Feronerie oscilo-batanta Roto
NT Designo. Principalele caracteristici
ale sortimentului Roto NT Designo sunt
reprezentate de designul deosebit si
gradul ridicat de functionalitate. Feres-
trele echipate cu un astfel de sistem pot
fi deschise la un unghi de maximum 100
de grade. Toate componentele meca-
nice sunt incluse integral in profilul de
cercevea/rama, fiind invizibile de la exte-
rior. Roto NT Designo poate sustine
ansambluri de ferestre cu o greutate de
maximum 80 kg, varianta imbunatatita
asigurand actionarea unor elemente de
tamplarie cu o greutate de pana la 130 kg.
Sistemul include componente de securi-
tate de mici dimensiuni, care garanteaza
incadrarea in clasa antiefractie WK2. Insta-
larea este facila, putand fi realizata atat
automat, cat si manual, de cétre o singura
persoand, datorita pozitionarii simple a
elementelor in zonele de colt.

SALAMANDER: Sisteme Design 3D,
pentru cresterea gradului de termoi-
zolare. Sistemul Salamander Design 3D
constituie un varf in domeniul tehnic, iar
acest sortiment se remarca prin forma
curbata a profilelor atat la interior, cat
si la exterior. Latimea constructiva de 76
mm contribuie la o termoizolare optima.
Sistemul include 5 camere de izolare,
fapt care asigura cresterea stabilitatii,
a rezistentei, respectiv imbunatatirea
valorii coeficientului de transfer termic.
Sortimentul Design 3D este disponibil
in aproape toate nuantele din gama
RAL, precum si in decoruri imitatie de
lemn. Principalele avantaje care indivi-
dualizeaza acest produs sunt: designul
rotunjit al tocului si cercevelei; baghete
speciale pentru montajul geamului
termoizolant; garniturd dubld prevdzuta
la partea exterioara a profilului, comple-
tata de una la interior etc.

sumar

ALUKONIGSTAHL: Profile din aluminiu
Schiico AWS 105 CC.HI. Sistemul Schiico
AWS 105 CCHI este destinat executiei
de ferestre cuplate, pentru montajul la
proiecte speciale. Modelul prezinta carac-
teristici excelente de termoizolare, dato-
ritd prezentei unei bare de spumd PU
cu proprietdti speciale. Coeficientul de
transfer termic ajunge pana la nivelul de
1,6 W/mpK. De asemenea, Schiico AWS 105
CCHI prezinta un grad ridicat de fonoizo-
lare, obtinut prin utilizarea unei garnituri
mediane duble de etansare si prin instalarea
a doua ansambluri de vitraj (care permit
si aerisirea controlatd a spatiului dintre
geamuri, cu ajutorul garniturilor de tip labi-
rint). Astfel, indicele de protectie fonicd este
de 48 dB. Adancimea constructiva este de
105 mm, iar latimea vizibild de 103 mm.
Schiico AWS 105 CC.HI se preteaza la insta-
larea dispozitivului de comandd la distanta
Schiico AvanTec. De asemenea, este posibil
montajul feroneriei Schiico TipTronic. Feres-
trele realizate cu acest tip de profil asigura o
clasa de rezistenta antiefractie WK3.

SAPA BUILDING SYSTEMS: Profile pentru
ferestre Dualframe 55. Sistemele Dualframe
55 sunt compatibile cu prevederile standar-
dului britanic BS 7950 "Regulament pentru
imbunatdtirea caracteristicilor de rezistenta
antiefractie ale ferestrelor cu deschidere osci-
lobatanta utilizate pentru montajul la aplicatii
rezidentiale". Profilele au o latime construc-
tiva de 55 mm si, datorita modului inovator
de proiectare, permit instalarea unei mari vari-
etati de sisteme de feronerie. De asemenea,
este posibila adaptarea unor dispozitive de
inchidere de tip multipunct, precum si a
unor componente de protectie a balama-
lelor impotriva frictiunii. Caracteristicile de
performanta sunt: permeabilitate la apa 600
Pa; etanseitate la aer 600 Pa; rezistentd la vant
2.400 Pa (atat pentru ferestrele mobile, cat si
pentru ochiurile fixe).
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